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1. INTRODUCCION

Dentro de la Actividad 3, Apoyo a la Financiacion Inteligente y en el marco de la accion 3.2 “SERVICIOS AVANZADOS
PARA FINANCIACION PUBLICA Y PRIVADA”, estaba prevista la organizacién de 2 eventos (uno en las ciudades de
Porto/Braga y otro en Vigo/Santiago de Compostela) que permitiesen poner en contacto emprendedores con

potenciales inversores.

En la reunién del consorcio con fecha 11/03/2021 se decidié organizar el primero de estos eventos en el primer
semestre del afo, coordinado por CEAGA (al disponer de presupuesto para ello), mientras que el 22 Investors Day se
organizaria en Portugal, previsiblemente en septiembre / octubre de 2021, esta vez bajo la gestion coordinada de

IGAPE y CEIIA.

Como veremos en el presente informe, el primer foro de inversores tuvo lugar finalmente el pasado 27 de mayo,

organizado en el marco del “Startup Congress Galicia” (también conocido como LaconNetwork).

El objeto del presente documento es realizar una memoria explicativa de todos los pasos que se han llevado a cabo
para la organizacidn de dicho Investors Day, desde la fase de planificacién (incluyendo la definicién del formato, la
seleccién de iniciativas de emprendimiento participantes y la solicitud formal de ofertas a expertos en la organizacion
de este tipo de eventos), la preparacion previa al evento (tanto para garantizar los objetivos marcados por el proyecto
MOBAE, como para dar soporte a los proyectos en la preparacién de la documentacion requerida y conseguir a su vez,
una buena participacion por parte de inversores) y el desarrollo final del evento (explicando los principales resultados

obtenidos y feedback de los participantes, asi como su correspondiente difusion).

2. FASE DE PLANIFICACION

2.1 DEFINICION DEL FORMATO DEL INVESTORS DAY

La idea inicial presentada en la propuesta del proyecto era realizar un evento propio, organizado de forma presencial
por los socios del proyecto MOBAE. Sin embargo, teniendo en cuenta que tanto los emprendedores como los
principales inversores, planifican cada afio su presencia en eventos de cierto renombre y que llevan organizandose
numerosas ediciones, realizar el Investors Day de MOBAE de forma independiente y en paralelo a cualquiera de ellos,
supondria un reto y complejidad importante a la hora de atraer la atenciéon de nuestro publico objetivo y conseguir
un nivel de asistencia adecuado. No parecia, por tanto, la mejor alternativa para promocionar los emprendedores de

la Eurorregion.
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De este modo, en la reunién del consorcio celebrada el pasado 05/02/2021, los socios decidieron que la mejor opcién
era integrar el Investors Day del proyecto bajo un evento de mayor envergadura y de ambito peninsular, con el
objetivo de alcanzar una mayor difusiéon e impacto tanto del proyecto MOBAE como de las propias iniciativas de

emprendimiento seleccionadas.

Dicha posibilidad fue trasladada al Secretariado Conjunto el pasado 08/02/2021 con objeto de analizar su viabilidad.
En dicha consulta, ya se habia identificado un posible evento de interés, la LaconNetwork, debido a su relevancia y
popularidad y a que encajaba perfectamente con las necesidades del Investors Day de MOBAE. Unos dias después, el
SC dio su visto bueno, con la condicién de que, de hacerse asi, se mantuviese una clara delimitacion por parte de

MOBAE a nivel econdmico, de gestion y de contenido, asi como se garantizase el caracter transfronterizo del evento.

Se establecieron asi las siguientes premisas de partida en la organizacion del primer Investors Day:

e Debia celebrarse antes del 30/06/2021.

e Aunque se organizase bajo el paraguas de otro evento, debiamos mantener en todo momento nuestra identidad,
mostrando los logos de MOBAE y POCTEP, para dar mayor visibilidad al proyecto y a su caracter transfronterizo.

e Necesitariamos disponer de un espacio propio (fisico o virtual), en el que los proyectos avalados por MOBAE
pudiesen promocionarse y relacionarse con inversores, ofreciendo como minimo la realizacién de pitchs y
encuentros one2one con inversores. De forma adicional y si fuera posible, se valoraria positivamente la

organizacion de un showroom donde destacar aquellas iniciativas con un producto minimo viable.

2.2 SELECCION DE INICIATIVAS EMPRENDEDORAS PARTICIPANTES
El pasado 22 de febrero de 2021, como se puede observar en la
imagen, se lanzé a través de la web del proyecto MOBAE, una
convocatoria formal con objeto de identificar iniciativas de
emprendimiento relacionadas con movilidad avanzada y extendida
en la Eurorregion y otorgar a aquellas de mayor potencial el Sello
de Excelencia MOBAE. Dicha distincidn les permitiria acceder a una

serie de beneficios o servicios de apoyo.

La convocatoria fue difundida ademas por todos los socios del
consorcio, a través de sus paginas web, redes sociales, asi como por correo electréonico y otros canales, con objeto de

lograr un alto nivel de participacion.
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Finalizado el plazo limite para recibir solicitudes (22

de marzo, inclusive), el balance obtenido fue muy

positivo, con un total de 28 iniciativas de

emprendimiento presentadas, de las cuales 21

procedian de Galicia y 7 de Portugal.

A través de la web de MOBAE, se dio difusion a este

buen resultado, como se puede apreciar en la

imagen.

El 23 de marzo se inicia el proceso de evaluacion de

proyectos. Para tal fin, el CSIC, en colaboracion con CEIIA, habia elaborado previamente un archivo Excel con los

distintos criterios o aspectos a analizar y un sistema de puntuacion establecido. Dado el alto niUmero de iniciativas

recibidas, el consorcio decidié distribuirlas entre los distintos socios, para poder evaluarlas de forma mas rapida. La

evaluacion se realizo en 2 fases:

Fase 1 (23 marzo-6 abril): los socios realizan la revisién del formulario y anexos presentados por parte de cada una

de las iniciativas. En base a dicha informacién, cumplimentan la hoja de evaluacidn correspondiente a la fase |,
obteniendo una valoracién global para cada proyecto. Los resultados obtenidos son presentados a todos los socios
en el marco de una reunion del consorcio celebrada el dia 06 de abril. De las 28 iniciativas presentadas, 21
continuan en el proceso y pasan a la siguiente fase. La Universidad de Vigo, como lider del proyecto, es la encargada

de contactar con todas las iniciativas presentadas, para trasladarles dicha decisidn.

Fase 2 (07-13 de abril): cada socio convoca a los promotores de sus proyectos para la realizacién de una entrevista,

con objeto de conocer mejor las iniciativas y su grado de avance, asi como identificar claramente aquellas mas
prometedoras. De nuevo, se utiliza la herramienta de evaluacidn facilitada por el CSIC (hojas fase Il), pero esta vez,
considerando un mayor numero de aspectos a valorar y realizando, por tanto, un andlisis mucho mas
pormenorizado. Fruto de dicha evaluacidn, los proyectos recibieron también una puntuacion global, en base a un
sistema de puntos establecido para cada una de las preguntas. El 13 de abril se convoca una reunién del consorcio,
con objeto de presentar los resultados obtenidos y decidir los proyectos finalmente seleccionados. Una vez tomada
la decision, la Universidad de Vigo procede a realizar la correspondiente comunicacion formal a los proyectos

seleccionados, via correo electrdnico.
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El 19 de abril se hace oficial, a través de la web de MOBAE, la lista de proyectos ganadores, de la que forman parte un

total de 20 iniciativas, tal y como se observa en la siguiente imagen.

Aunque a todos ellos se les adjudicé el Sello de Excelencia MOBAE, bien es cierto que los socios evidenciaron la

existencia de dos tipologias de proyectos claramente diferenciadas:

1. Iniciativas mds avanzadas o presentadas por empresas ya consolidadas

2. Proyectos de emprendimiento con un caracter mucho mas incipiente o en fase “seed”.

Esto es importante tenerlo en cuenta a la hora de analizar y concretar el tipo de apoyo que se les puede ofrecer en el

marco del proyecto MOBAE, en base a las necesidades particulares de cada proyecto.

Asi, por ejemplo, para identificar aquellas iniciativas a promover en el primer Investors Day de MOBAE, fue necesario

contactar con todos los ganadores del Sello, con objeto de confirmar su interés en participar en dicha actividad.

De los 20 proyectos respaldados por MOBAE, 16 de ellos indicaron que les gustaria participar en nuestro foro de

inversores.
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2.3 SOLICITUD Y SELECCION DE OFERTAS DE PROVEEDORES

Dado que el Investors Day de MOBAE iba a organizarse en el marco de otro evento de emprendimiento/networking,
el primer paso era identificar eventos de este tipo en el entorno de la Peninsula Ibérica, que fueran relevantes y bien

conocidos entre emprendedores e inversores. Asi, se identificaron los siguientes:

=  Startup Congress Galicia (LaconNetwork), organizada y gestionada por HublIn desde 2010. Se trata del mayor

y con mas ediciones celebradas de todos los eventos de networking de Galicia, que reline a emprendedores
de cualquier ambito. Fue previamente identificada por el consorcio como una buena opcion, debido a que:
o Se organiza con la colaboracién del Ministerio de Industria, Comercio y Turismo (ENISA) y el apoyo de la
Xunta de Galicia (a través del IGAPE, uno de los socios de MOBAE).
o Este afo el evento se organizara en formato hibrido (debido a la pandemia), ofreciendo asi una mayor
flexibilidad para las iniciativas de MOBAE, con todas las garantias de seguridad.
o Las 4 aceleradoras sectoriales gallegas (Business Factory Auto - BFA; Business Factory Food - BFF;
Business Factory Aereo - BFAero; y Via Galicia), han confirmado su participacién, pudiendo realizarse asi
un macro evento de emprendimiento, que con la participacion de MOBAE trascienda las fronteras

regionales, extendiéndose tanto en el norte de Portugal, como en el conjunto de la Peninsula Ibérica.

= los “Innovation Meets”, organizados por Knowledge Investors. Se trata de una serie de encuentros anuales

o semestrales, establecidos como foros de referencia en Espafia para debatir buenas practicas en la gestion
de la innovacién, la mejora de procesos publico-privados de fomento de la cultura innovadora, y la mejora
del retorno de la inversion en 1+D+i. Desde su debut en febrero de 2015, se han organizado en Madrid un
total de 8 ediciones, enfocadas en distintas temdticas de interés y con la participacidon de ponentes expertos
en la materia, para que expongan su experiencia ante los retos de innovacién actuales. Estos eventos facilitan
el networking y tienen, a su vez, un formato divulgativo, donde se aportan conocimientos y experiencias

utiles a través de la organizacion de “elevator pitchs”, “business showcases”, mesas redondas, etc.

=  Alhambra Venture, organizada desde 2014 por el Diario Ideal. Se trata del mayor evento dirigido a startups

en el sur de Espaiia y un referente a nivel nacional, donde los emprendedores tienen la oportunidad de
conseguir un impulso definitivo a su proyecto, gracias a un servicio de asesoramiento, el contacto con
inversores de primer nivel y laimportante repercusiéon mediatica que supone su participacion en este evento.
A lo largo de estos afios se han mentorizado mas de 200 startups, facilitando inversidn por un valor superior

a los 20 millones de euros.
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Con objeto de consultar la viabilidad de organizar el Investors Day de MOBAE en el marco de alguno de estos eventos

y solicitar el presupuesto correspondiente, el pasado 19 de abril CEAGA envia por email una solicitud de oferta a sus

organizadores, indicando las premisas de partida, el nUmero de iniciativas que participarian con MOBAE, asi como el

contenido minimo a incluir en la propuesta, que se detalla a continuacién:

1.PARTE TECNICA

2.PARTE ECONOMICA

3.ANEXOS

1.1 Informacidn basica sobre su evento: fecha de realizacion,

formato (presencial/online/hibrido) y programa previsto
(aunque sea tentativo).

1.2 Cémo participard MOBAE dentro del evento: asignacion de
espacio propio y valor afiadido que recibiremos, tanto el

proyecto MOBAE como nuestras iniciativas, especificando los
servicios de apoyo concretos que nos ofreceran (como por ej.
la preparacion de los proyectos, revision de la documentacion,
preparacion del pitch, promocién del proyecto a través de un
book, difusién y comunicacidn, etc.).

1.3 Coordinacién general previa al evento: explicando

brevemente el procedimiento, tanto en lo que respecta al
contacto con los proyectos (documentacion a presentar,
andlisis de dicha informacién y asesoramiento), como a la
captacion de inversores (complementando este ultimo punto,
necesitariamos disponer de un book de inversores, tal y como
se indica en anexos).

2.1 Coste organizacion del evento.

2.2 Coste captacién de inversores.

2.3 Coste participacidon _iniciativas:

siendo imprescindible indicar el coste
unitario o por proyecto participante.

Indicar el coste total de los apartados
anteriores.

Ademas, deberd indicarse las

condiciones de pago.

3.1 Book de
inversores
participantes
(listado de
confirmados v, si es
posible, anadir
informacion relativa
a tipo de inversor,
tipo de tickets que
suelen gestionar, los
sectores en que
invierten, etc.)

La fecha limite establecida para la recepcion de propuestas fue el 21 de abril a las 11:00h.

De los tres proveedores consultados y una vez concluido el plazo, sélo HubIN (organizador de la LaconNetwork)

presentd una oferta ajustada en tiempo y forma (ver anexo 6.1). El coste de participacion de MOBAE en este evento

ascenderia a 10.875 euros + IVA.

Por su parte, el Diario Ideal respondié al correo rechazando la posibilidad de organizar el foro de inversores de MOBAE

en la Alhambra Venture, por incompatibilidad de fechas (ya que se celebra en el segundo semestre de 2021), mientras

gue Knowledge Investors no respondio a la solicitud.

En base a lo anterior, el consorcio MOBAE decide contratar finalmente a Hubln para organizar su Investors Day en el

marco del Startup Congress Galicia. El pasado 23 de abril, CEAGA comunica formalmente a Hubln, via email, la

aceptaciéon de su propuesta. De forma adicional, se le solicita que firme el correspondiente compromiso de

confidencialidad, con objeto de proteger la informacion de todos los proyectos participantes (ver anexo 6.2).
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3. FASE DE PREPARACION PREVIA AL EVENTO

3.1 VISIBILIDAD DEL PROYECTO MOBAE

Para darle visibilidad a nuestro proyecto interregional dentro de la LaconNetwork, lo primero que se hizo fue incluir
el logo de MOBAE en la pagina web de dicho evento (acompaiiado del de POCTEP, para cumplir los requerimientos de
difusién a efectos de la subvencidn). El logo va acompafiado de una breve descripcién de MOBAE y un enlace a nuestra

pagina web.

Como se puede observar en las imagenes,
MOBAE aparece en la parte del Demoday,
una sesiéon donde los emprendedores realizan
una breve presentacién ante inversores
privados y publicos. Las iniciativas
participantes son seleccionadas por las
propias  aceleradoras, organismos o
proyectos de fomento vy apoyo al
emprendimiento. Ademas de MOBAE, cabe
destacar la participacion de las 4 aceleradoras
gallegas: Business Factory Auto, Business
Factory Food, Business Factory Aero vy

ViaGalicia.
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Por otro lado, al final de la pagina web de la LaconNetwork figuran tanto los fondos e inversores invitados, como los
patrocinadores y colaboradores del evento. Como se observa en la siguiente imagen, el proyecto MOBAE figura como

Patrocinador Bronce del evento.

Ademas de nuestra presencia en la pagina web de la LaconNetwork, los organizadores crearon un banner general del
Startup Congress Galicia (donde figuraban todos los patrocinadores, incluido MOBAE) y otro especifico para nuestro

propio Investors Day, tal y como se aprecia en las siguientes imagenes.

Dichos soportes graficos no sélo fueron utilizados durante la
emisién del evento, sino también previamente, a efectos de su
difusion. Como se puede apreciar en la siguiente tabla, a través de
los canales comunicativos propios del proyecto (pagina web, redes
sociales, etc.), se llevé a cabo una promocién muy activa de nuestro

Investors Day.
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Promocidn previa del evento en los canales comunicativos de MOBAE

pagi b -Las iniciativas del sello MOBAE en la LaconNetwork (ES) 04/05/21
(;i'g)a WED | _Asiniciativas do Selo MoBAE na LaconNetwork (PT) 04/05/21
-Mes de formacidn para los proyectos finalistas del Sello MoBAE (ES) 11/05/21
-Més de formacdo para os projetos finalistas do Selo MoBAE (PT) 11/05/21
-Arranca la LaconNetwork (ES) 26/05/21
-Comeca o LaconNetwork (PT) 26/05/21
. -Las actividades de apoyo a las iniciativas finalistas del #SelloMoBAE contindan y en breve participaran | 04/05/21
Twitter
en la @laconnetwork (ES)
-As actividades de apoio as iniciativas finalistas do #SeloMoBAE continuam, e em menos de um més | 04/05/21
estardo a participar na décima edicdo do @laconnetwork (PT)
-Mes de #formacién #SelloMoBAE (ES) 12/05/21
-Més de #formacdo #SeloMoBAE (PT) 12/05/21
-iYa queda menos para la @laconnetwork! (ES) 25/05/21
-A @laconnetwork esta mesmo ao virar da esquina! (PT) 25/05/21
-Hoy, pistoletazo de salida de la @laconnetwork, con el #DemoDay de @viagalicia (ES/PT) 26/05/21
Facebook -Las actividades de apoyo a las iniciativas finalistas del Sello de Excelencia #MoBAE siguen su curso, y | 04/05/21
aceboo en menos de un mes estaran participando en la décima edicidn de la LaconNetwork.(ES/PT)
-Mes de mayo, mes de #formacion para los proyectos finalistas del #SelloMoBAE (ES/PT) 11/05/21
-iYa queda menos para la LaconNetwork! Este jueves tendrd lugar el DemoDay de #MoBAE, puedes | 25/05/21
seguirlo inscribiéndote aqui: https://www.laconnetwork.com/inscripcion-asistente-startup.../ (ES/PT)
-Hoy, pistoletazo de salida de la LaconNetwork, con el #DemoDay de ViaGalicia (ES/PT) 26/05/21
Linked! -Las actividades de apoyo a las iniciativas finalistas del Sello de Excelencia #MoBAE siguen su curso, y | 04/05/21
inkedin en menos de un mes estaran participando en la décima edicidn de la Laconnetwork (ES/PT)
- Mes de #formacidn para los proyectos finalistas del #SelloMoBAE (ES/PT) 12/05/21
- iYa queda menos para la Laconnetwork! Este jueves tendra lugar el #DemoDay de #MoBAE, puedes 25/05/21
seguirlo inscribiéndote aqui: https://Inkd.in/g7DJv7a (ES/PT)
- Hoy, pistoletazo de salida de la Laconnetwork , con el #DemoDay de ViaGalicia Aceleradora (ES/PT) 26/05/21
c idad - Los proyectos apoyados por MoBAE, en la LaconNetwork (ES/PT) 04/05/21
omunida - Mes de formacidn para los proyectos finalistas del Sello MoBAE (ES/PT) 12/05/21
- Las iniciativas apoyadas por MoBAE participan en la LaconNetwork (ES/PT) 25/05/21
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https://mobae.eu/las-iniciativas-del-sello-mobae-en-la-lacon-network/
https://mobae.eu/pt-pt/as-iniciativas-do-selo-mobae-na-laconnetwork/
https://mobae.eu/mes-de-formacion-para-los-proyectos-sello-mobae/
https://mobae.eu/pt-pt/mes-de-formacao-para-os-projetos-finalistas-selo-mobae/
https://mobae.eu/las-iniciativas-apoyadas-por-mobae-participan-en-la-laconnetwork/
https://mobae.eu/pt-pt/comeca-o-laconnetwork/
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1389633457844785155
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1389633457844785155
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1389632171120500745?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1389632171120500745?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1392366461612605440?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1392365184921096192?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397151724247396354?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397438613059776515
http://www.facebook.com/MoBAE.ExtendedAndAdvancedMobility/posts/339677660918712
http://www.facebook.com/MoBAE.ExtendedAndAdvancedMobility/posts/339677660918712
https://www.facebook.com/MoBAE.ExtendedAndAdvancedMobility/posts/343992030487275
https://www.facebook.com/MoBAE.ExtendedAndAdvancedMobility/posts/350354953184316
https://www.facebook.com/MoBAE.ExtendedAndAdvancedMobility/posts/350354953184316
https://www.facebook.com/MoBAE.ExtendedAndAdvancedMobility/posts/352970916256053
https://www.linkedin.com/posts/mobae_mobae-laconnetwork-citycargoev-activity-6795399150985859072-Qhl8/
https://www.linkedin.com/posts/mobae_mobae-laconnetwork-citycargoev-activity-6795399150985859072-Qhl8/
https://www.linkedin.com/posts/mobae_formaciaejn-sellomobae-formaaexaeto-activity-6798132151092031488-uOV9/
https://www.linkedin.com/posts/mobae_demoday-mobae-citycargoev-activity-6802916153363582976-3nA4/
https://www.linkedin.com/posts/mobae_demoday-mobae-citycargoev-activity-6802916153363582976-3nA4/
https://www.linkedin.com/posts/mobae_demoday-laconnetwork-viagalicia-activity-6803204302341984256-K9lM/
https://spaces.fundingbox.com/spaces/mobae-noticias-novidades-eventos-1/60915ac383c3064099079138
https://spaces.fundingbox.com/spaces/mobae-noticias-novidades-eventos-1/609bb69630af7c57fa706eec
https://spaces.fundingbox.com/spaces/mobae-noticias-novidades-eventos-1/60ad30e430af7c57fa708c0b

Asimismo, tanto los socios del proyecto como los emprendedores de la Eurorregién (como se vera mas adelante),
contribuyeron también en esta labor comunicativa, con objeto de conseguir el mayor nivel de asistencia posible y dar

asi una mayor visibilidad, tanto a MOBAE como a las iniciativas avaladas en el marco de dicho proyecto.

Por otro lado, en el set de grabacion del evento, el propio consorcio contribuyd a la difusién de la imagen de MOBAE

con la utilizacién de un roller del proyecto.

También aparecio el logotipo de MOBAE en la presentacién de Pablo Cabanelas, que como investigador principal de

MOBAE, corrio a cargo de la apertura de nuestro Investors Day.
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3.2 SOPORTE A INICIATIVAS DE EMPRENDIMIENTO

Previo al evento, las 16 iniciativas de emprendimiento interesadas en participar en el Investors Day de MOBAE,

recibieron un servicio de asesoramiento individual por parte de los organizadores de la LaconNetwork, en el que

también recibieron el apoyo de los socios de MOBAE. El objetivo era ayudarles a presentar la siguiente documentacion:

Pitch deck:

Presentacion comercial sobre su proyecto

Modelo financiero:

Analisis econdmico que incluya: un desglose de gastos, la financiacion

propia/externa requerida, la cantidad que van a solicitar a potenciales

inversores y el destino de dichos fondos.

Resumen ejecutivo

Ficha que describe brevemente su iniciativa. Esta se incluye en un
catdlogo con todos los proyectos participantes, que es enviado antes del

evento a los inversores, para que puedan solicitar reuniones one2one

en caso de interés.

Asi, se organizaron las siguientes sesiones de apoyo:

05 mayo - Revision del pitch deck

Los emprendedores debian preparar un PowerPoint en el que explicar de forma resumida su iniciativa. Esta

seria utilizada como base para dar forma a la futura presentacion que realizarian ante inversores en el marco

del Investors Day de MOBAE. Para preparar dicha documentacion, los organizadores del evento facilitaron a

las startups una guia de referencia con los elementos clave a incluir. Durante la sesién online del 05 de mayo,

los organizadores de la LaconNetwork y de MOBAE les dieron recomendaciones de mejora, de cara a ser

efectivos a la hora de captar la atencion de potenciales inversores.
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Uno de los problemas mdas comunes fue la necesidad de acortar la presentacion para ajustarse a los 5 minutos
permitidos. Para ello, se puso énfasis en identificar los mensajes clave a transmitir:

o ¢Cual es el problema que vamos a resolver?

o ¢Qué producto/servicio ofrece la empresa y cudl es su valor diferencial?

o ¢Cual es el modelo de negocio? Clientes a los que se dirige, como van a ganar dinero, etc.

o Equipo promotor del proyecto.

Tras participar en esta sesidn, los promotores del proyecto Vi&Go trasladan al consorcio MOBAE en fecha 11
de mayo de 2021, su deseo de no participar en el Demoday, al considerar que todavia no se encuentran
preparados para entrar en ronda de inversidon. No obstante, son animados a seguir participando en el resto

de las sesiones y a asistir como oyentes en las actividades previstas dentro del Startup Congress Galicia.

12 mayo - revision del modelo financiero

En esta sesidn, los promotores de cada proyecto debian explicar su situacién financiera, indicando cuanto
dinero necesitan, cuanto estan dispuestos a ceder en esta ronda de inversion, asi como la finalidad de dichos
fondos. En esta fase, es fundamental tener claro el modelo de negocio, especificando no sdlo los gastos del
proyecto, sino también la prevision de ingresos en base a hipdtesis creibles, de manera que la alternativa
resulte atractiva para un potencial inversor. Esta reunion individualizada fue también muy util de cara a
identificar el perfil de inversor que encajaba mejor con cada proyecto (de tipo industrial, business angels,

capital venture, etc.).
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Fruto de estas dos primeras sesiones, la organizacién de la Lacon clasificé los proyectos en tres grandes grupos (en

base a su grado de desarrollo, caracter innovador y preparacidon para una ronda de inversion). Incluimos a

continuacion, para cada proyecto, un resumen de las principales conclusiones extraidas:

Velca

Fase: Growth

Tamafo Ronda 2,1M€
Valoracién 5,6 M€
Estado: En expansion
Inversor tipo: Angel Fund
Comentarios: Ronda OK

WiiGo Logistics

Por incompatibilidad de
agenda, no pudieron
participar en las sesiones de
revision de pitch deck y
modelo financiero. No
obstante, se anticipa que se
trata de un proyecto
consolidado.

Estado: En homologacién
Inversor tipo: Deeptech VC
(Beable)

Comentarios: Ronda OK
Recomendacion: Dividir la
ronda en funcién de hitos (por
ejemplo, 1M€ para extender
patente y cerrar
homologacidn). No centrarse
en la valoracién total, sino en
cerrar la homologacién para
poder llegar al siguiente hito,
donde ya se podra defender
una valoracioén con un producto
listo para mercado.

PROYECTOS MADUROS
(Claramente preparados para tener encuentros one2one con inversores)
Cardio Wheel EVIO
Fase: Seed Fase: Seed
Tamafo Ronda 2M€ Tamafio Ronda 1,5M€£ (50%
Valoracién 8M<€ basada en IP privado)

Valoracién 6M€ basada en
valor de la plataforma

Estado: Primeras Ventas.
Inversor tipo: Inversor
industrial y VC

Comentarios: El cap table del
proyecto hay que pensarla
bien, ya que los
emprendedores estan muy
diluidos para abordar
siguientes rondas
Recomendacioén: disminuir el
tamafio de la ronda y justificar
la valoracion con un multiplo
por ventas saas, podria estar
ente 1,8 y 2,4 para alcanzar el
siguiente hito, que si cumplen
proyecciones en 2022 podria
acercarse ya a los 6M€

Lightbee

Fase: Seed

Tamafio Ronda 150K€
(coinversion ENISA y BFA)
Valoracién: 1M€ basada en
valor de tecnologiay
primeras ventas

Estado: Primeras Ventas.
Inversor tipo: Angel fund
Comentarios: la ronda
previa a valoracidén 650k€.
Avance lento desde esa
ronda por motivos COVID.
Recomendacion: explicar
que hay coinversion por
parte de BFA y ENISA, lo
gue supone que la ronda
disponible es de 50K€ y
justificar la valoracién con
un multiplo por ventas saas
a través del MOU, que
podria estar entre

800k€y 900kE.
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PROYECTOS EN GRADO MEDIO DE DESARROLLO
(Interesantes para presentar en el Demoday aunque, a criterio de los organizadores de la
LacoNetwork, no suficientemente preparados como para ir a una ronda de inversion)

Battery second life

Fase: Seed

Tamafo Ronda 1,2M€
Valoracién 4,8M€ (muy alta
para el estado del proyecto)
Estado: Prototipo Funcional
Inversor tipo: Industrial
Comentarios: Necesidad de
estructurar la ronda, del
modelo financiero. No emanan
necesidades financieras, écual
es el destino de los 1,2M€?
Inversiones industriales.
Justificacion de la valoracion,
necesidad de presentar un
modelo financiero que soporte
los multiplos de revalorizacion.

City cargo EV

Fase: Seed

Tamafo Ronda 2,4M€
Valoracién: 5M€ basada en
expectativas mercado

Estado: Pre-industrial,
prototipado.

Inversor tipo: Inversor industrial
Comentarios: el plan
presentado prevé multiplicar x2
la valoracion a 6 afios, lo que es
un multiplo no soportable para
un VCy con el nivel de riesgo de
este proyecto, tienen que
buscar un inversor industrial.
Recomendacion: Dividir la ronda
en funcién de hitos

Estimar las necesidades para un
afio el hito M12 apostilla pre-
homologacién.

Contelinera

Fase: Seed

Tamarfio Ronda 1,2M€ (50%
privado)

Valoraciéon: 2,4M€ basada en
aportaciones previas.

Estado: Pre-industrial,
prototipado.

Inversor tipo: industrial
Comentarios: Spinout no
constituida, units economics en
modelo de negocio de
explotacién interesantes.
Recomendacién: hacer un
modelo financiero de venta de
contelineras, que demuestre la
viabilidad de multiplicar el valor
de la compaiiia, pero en esta
fase no centrarse en la
valoracidn, la inversidn es
necesaria para la continuidad del
proyecto.

CycleAl
Fase: Pre-Seed

Tamafio Ronda 200K€

Valoracién 1M€ basada en

dilucién

Estado: Desarrollando MVP.
Inversor tipo: Aceleradora o

vehiculo publico
emprendimiento

Comentarios: El equipo no
estda dedicado al proyecto
por lo que es dificil que un

inversor profesional lo
perciba como una

oportunidad de inversion.

Recomendacion: Buscar

financiar esta fase hasta el

MVP a través de

subvenciones, fondos
publicos o programas de
aceleracion y premios.

Bambu bicycles

Fase: Pre-Seed

Tamafio Ronda 20-30K€ (para
lanzar campafia de Crowd
funding)

Valoracién

Estado: lanzamiento al
mercado.

Inversor tipo: fondos publicos,
BA + Crowdfunding (Nacho
Ormefio, & Feellow funders)
Comentarios: Es necesario
presentar el modelo de
negocio futuro para poder ir a
una ronda de Ba o Vc, y aln
estd muy verde.
Recomendacion: Presentar el
proyecto y la necesidad de
validar el producto a través de
campaiia de crowdfunding, y
una necesidad previa para la
campaiia de crowdfunding.

Minacro custom garage

Fase: Pre-seed

Tamafio Ronda 80K€
Valoracién 500k€ por dilucion
Estado: Disefio modelo negocio.
Inversor tipo: Aceleradora,
vehiculo publico
emprendimiento o Business
Angel que tenga interés en los
coches antiguos.

Comentarios: los nimeros que
presenta (decrecimiento) hacen
que en 2025 la valoracién de la
compafiia sea 1,5X el actual, lo
que hace poca atractiva la
inversion.

Recomendacién: Hacer crecer
en el destino de los fondos la
partida de marketing, y trabajar
en validar el concepto de
"marca lujo", a través de
experimentos digitales.

Wavy drive

Fase: Seed

Tamafio Ronda: 190K€
Valoracién 1,2M<€ (dificil de
justificar, dado que el mercado
de marketplaces de talleres no
estd en su mejor momento).
Estado: lanzamiento mercado.
Inversor tipo: Angel Fund
Comentarios: Modelo muy
tedrico; necesario tener
actividad para validar las
hipétesis de base. Proyecto que
no crece/evoluciona a los ritmos
que el inversor necesita.
Recomendacién: Disminuir las
necesidades financieras a las del
primer afio, 120k€ a una
valoracidn menor (600K€), para
hacer la oportunidad
interesante. Si se consiguen las
métricas del plan, podrd hacerse
una segunda ronda a una
valoracién mayor.

Renovavolt
Fase: Pre-Seed

Tamafio Ronda 150K€

(contratar 2 ftes)

Valoracién ¢? basada en

la IP de la maquina
Estado: en homologacion

Inversor tipo: Inversor

industrial

Comentarios: Centrar la
presentacién en la maquina
como solucidn al problema
para talleres (incluir andlisis
de units economics para el

taller)

Recomendacion: Hacer la
oportunidad de inversion

mas atractiva, con un
escalado mas rapido.
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PROYECTOS EN GRADO MEDIO DE DESARROLLO (cont.)

Pavnext

Fase: Pre-seed

Tamafio Ronda 250K€

Valoracién: no tienen (deben trabajar mas su estrategia)
Estado: Desarrollo MVP.

Inversor tipo: DeepTech (Beable)

Solucidn: Explicar bien el funcionamiento.

Modelo de negocio: Venta de producto mdédulos de 2x3 (5k€) para
reducir el 70% de las muertes son necesarios 20m (50k€) > retorno a 3/4
afios a través de los ahorros en energia.

Mercado: Smart cities, y venta directa (Explicar muy bien cdmo son los
embudos y los ciclos de venta, quién es el comprador, cual es el proceso
de compra).

Road Map: Piloto Matosinhos en junio

Salida: No hay call2 action

PROYECTOS MUY INCIPIENTES
(necesitan definir mejor su modelo de negocio y avanzar mas en su proyecto)

Dooroti

Fase: Pre-Seed
Tamafio Ronda 100K€
Valoracién 500K€

Estado: Prototipado Hw

Inversor tipo: Business angel

Comentarios: Modelo financiero basado en hipétesis poco validadas.
Recomendacidn: Centrarse en explicar el modelo de captacion.

= 13 mayo - sesién grupal sobre habilidades de comunicacidn

El objetivo de esta formacion, impartida por Sonia Varela,
locutora profesional, fundadora y CEO de MEDIANORTE,
con mas de 20 afios de experiencia en comunicacion, era
ayudar a los emprendedores a mejorar sus habilidades de

comunicacion de cara a presentar su proyecto de forma

atractiva ante potenciales inversores. Es fundamental ponerse del lado del inversor y tener en cuenta qué es

lo que le importa, asumiendo ademas que no todos los inversores son iguales. Por otro lado, el speech debe

ser estratégicamente elaborado para persuadir y generar confianza y respeto. El proyecto debe explicarse de

forma simple, comenzando por la visién (mas emocional) y concretando progresivamente hacia lo mas

racional, que es el producto o servicio. Al finalizar la jornada, se enviaron unas tareas a desarrollar por las

iniciativas, como base para la preparacion de una cufia publicitaria de 20 segundos sobre su proyecto.

= 18 mayo - grabacién de cuia publicitaria

Durante esta sesion, y dirigidos de nuevo por Sonia Varela,
se grabaron los spots publicitarios a emitir el dia del
evento, como introduccion a la presentacién de cada una
de las iniciativas. El objetivo de esta grabacion, de tan sélo

20 segundos, era explicar brevemente en qué consiste

cada proyecto, haciéndolo de forma sencilla para captar la atencidn de cualquier persona ajena al mismo.
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A pesar de que los organizadores de la LaconNetwork veian sélo 4 6 5 proyectos preparados para mantener encuentros
con inversores (tal y como se explicaba en las tablas de las paginas 14-16), los socios de MOBAE acordaron por
consenso, en la reunion del consorcio celebrada el dia 18 de mayo de 2021, llevar a todas nuestras iniciativas al
Demoday y ofrecerles a todos la oportunidad de participar en los one2one, dejando asi de la mano de los propios

inversores el andlisis de la idoneidad del proyecto y su decisidon de solicitar una reunién en caso de interés.

Unos dias mas tarde, el 20 de mayo, la iniciativa Pavnext, también respaldada desde MOBAE, nos trasladé por email
que debido a un problema serio que estaba afectando a su proyecto, no tendrian capacidad para participar en el

Investors Day de MOBAE, ya que debian dedicar el 100% de sus recursos a la resolucidn de éste.

Asi, aunque inicialmente eran 16 las iniciativas que habian mostrado interés en participar en la Lacon Network, con el
desistimiento expreso de los proyectos Vi&Go y Pavnext (por las razones mencionadas anteriormente), sélo 14 de
ellas decidieron finalmente tener presencia formal en el DemoDay de MOBAE. No obstante, es importante recalcar
que los 16 proyectos fueron invitados a participar durante todo el proceso (sesiones de apoyo, grabacion, asi como a

la asistencia durante el Startup Congress Galicia).

Ademas de las sesiones de apoyo especificas de la LaconNetwork, el consorcio MOBAE también quiso aportar su
granito de arena para apoyar a nuestros emprendedores en el desarrollo y avance de sus proyectos. Asi, gestionados

por el CSIC, se organizaron los siguientes webinars formativos:

o 14 mayo - Aspectos financieros de proyectos emprendedores

Jornada organizada de forma online en la que participaron un total
de 16 asistentes y que fue impartida por Samuel Méndez, director

Xeral de Vigo Activo.

o 21 mayo: Aspectos legales en proyectos emprendedores

Esta jornada, que contd con Noemi Rodriguez, Asociada Senior de
Garrigues como ponente, también fue organizada en formato

online y contd con la asistencia de unos 12 participantes.
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Una vez que las iniciativas de emprendimiento tenian el conocimiento necesario para plantear de forma correcta y

atractiva la presentacion de su proyecto junto a su modelo financiero, los siguientes pasos fueron:

= 20 mayo - Resumen ejecutivo y version final del pitch deck

Los emprendedores tenian el 20 de mayo como fecha limite para presentar el resumen ejecutivo de su
proyecto y la version final de su presentacion (pitch deck). Para ello, debian cumplimentar el formulario que

figura en el siguiente enlace: https://airtable.com/shrsbhB9rrOUHfP4V. El resumen ejecutivo seria incluido

en un catalogo con todos los proyectos de emprendimiento participantes en el Startup Congress Galicia.

= 24 de mayo - Grabacién del Demoday de MOBAE

Las 14 iniciativas de emprendimiento de MOBAE se dieron cita en el centro de negocios del Consorcio de la
Zona Franca de Vigo ubicado en Porto de Molle (Nigran), con objeto de realizar una grabacién del evento, en

un formato de falso directo.
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Algunas iniciativas realizaron su presentacidn de forma presencial, mientras que otras, por incompatibilidad

de agenda, se vieron obligadas a hacerla online. El orden de intervencion establecido fue el siguiente:

Apertura del Investigador principal de MOBAE en Universidad de Vigo | Pablo Cabanelas
Demoday MOBAE
Velca Emilio Frojan
Cardio wheel Roberto De Souza
g Cycle Al Luis Rita
.2 | Lightkey mobility Pedro David Gonzalez Vera
-_g Wiigo loglstics Luis de Matos
@ Battery second life Rubén Blanco Fernandez
g— Evio Carlos Almeida
o | City cargo EV Alexandre da Silva Teixeira
T | Contelinera Estefania Gonzélez Miranda
£ | wavy drive Adolfo Gutiérrez Ocafia
§ IPEGAP Ramén Castro Rodrigo
€ | Bambu Bicycles Joana Saavedra
Minacro Miguel Sanchez Modrofio
Dooroti Pablo Guillan Rodriguez
Cierre institucional Director de la Agrupacion Europea de Cooperacion Xosé Lago
Territorial Galicia-Norte de Portugal (GNP-AECT).

Al finalizar la grabacidn, el consorcio MOBAE ofrecid a los proyectos un pequefio aperitivo, gestionado a
través de la Universidade de Vigo, con objeto de que las iniciativas emprendedoras tuviesen un tiempo para

hacer networking e intercambiar conocimiento y experiencias.

Desde el 25 de mayo - Varias gestiones realizadas los dias previos al evento

1. Envio del catdlogo de proyectos a inversores y gestion de encuentros one2one
La organizacion de la LaconNetwork envio la version definitiva del catdlogo de proyectos (descargable
aqui) a la lista de inversores que habian confirmado su participacion en el evento, con objeto de que
conociesen previamente los proyectos y pudieran ir solicitando encuentros one2one. En caso de interés
en alguna iniciativa, el inversor debia comunicarselo a la organizacion de la LaconNetwork con una
propuesta de hora y ésta se encargaba de contactar con el proyecto en cuestidon para confirmar su
disponibilidad y enviar la correspondiente convocatoria de reunién a ambas. Asi, desde la recepcién del
catdlogo de proyectos, las reuniones podian tener lugar en cualquier momento, es decir, antes de la fecha
de celebracion del Demoday de MOBAE, el mismo dia de su emision (27 de mayo), o incluso con
posterioridad. Las iniciativas fueron informadas desde MOBAE para que estuviesen atentas a posibles

solicitudes de reunion por parte de inversores.
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2. Gestion de los premios start-ups
Los miembros del jurado encargados de otorgar los premios a start-ups, recibieron por email el catdlogo
completo de proyectos, junto con las indicaciones sobre cdmo proceder. Por parte de MOBAE, Juan Castro
del CSIC y Bernardo Ribeiro de CEIIA fueron las personas designadas por el consorcio para participar en

esta actividad.

3. Programa definitivo del evento y acceso a la plataforma de emision del evento
Tanto los socios de MOBAE, como los proyectos de emprendimiento no tenian que registrarse en el
evento, sino que iban a poder acceder al congreso directamente, a través de un enlace facilitado
previamente por la organizacion. En dicha pagina se incluia el programa detallado del evento (tal y como
se aprecia en la imagen abajo), asi como el link de acceso a las distintas salas disponibles. A los Demodays

sélo era posible entrar mediante contrasefia (también facilitada por los organizadores).
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3.2 PROCESO DE CAPTACION Y GESTION RELACIONAL CON INVERSORES
Una parte fundamental de la organizacién del evento fue la captaciéon de inversores, ya que cuantas mas entidades de
este tipo participasen, mas opciones tendrian las iniciativas de emprendimiento de conseguir financiacién para poner

en marcha de actividades o hitos clave en el desarrollo de sus proyectos.
La relacion con los inversores se realizd siguiendo las siguientes fases:

1. Identificacidn de inversores: esta tarea fue posible gracias a que los organizadores de la Lacon contaban ya con una

red extensa de contactos dentro de este ecosistema. Esta se ha ido creando y completando desde 2005, gracias al
networking realizado durante su participacion en eventos de inversidon, especialmente en Espafia, aunque en los
ultimos afios, también en Portugal. Compartiendo sesiones de trabajo con los inversores, analizando startups para
diferentes concursos o programas, e identificando proyectos que pudieran interesarles en el marco de eventos
gestionados por Hubln, los organizadores de la Lacon se han ido posicionando como el partner de referencia en Galicia
y un reconocido interlocutor con inversores. Gracias a ello, el Startup Congress Galicia también ha ido ganando

relevancia en el marco de los eventos de emprendimiento y foros de inversidn celebrados en la Peninsula Ibérica.

2. Envio de la invitacidon al evento y seguimiento posterior: a través de distintos canales y herramientas de

comunicacion, los organizadores de la Lacon enviaron a su red de contactos de inversores la informacién sobre el
evento. La invitacion se acompafié de un seguimiento posterior mucho mas directo y personalizado, con objeto de
confirmar su interés en participar en el Congreso y resolver cualquier duda que pudieran tener al respecto: programa
previsto, formato de asistencia, start-ups participantes, etc. Una vez confirmada su asistencia, los inversores recibian
el catalogo con la informacién sobre todos los proyectos de emprendimiento presentes en el evento, para que

pudieran valorar su potencial y seleccionar aquellos de su interés.

3. Posible "matching" entre start-ups e inversores: en este paso, los organizadores de la Lacon actuaron como

intermediarios para identificar, por un lado, proyectos de emprendimiento que a priori podrian ser de interés para los
inversores participantes (en base al perfil de cada uno de ellos, es decir, los sectores en los que se enfocan, tamafio y
rango de aportacion) y por otro, asegurar la asistencia de inversores ajustados a las necesidades concretas de cada

startup, procediendo a la invitacién de nuevos fondos, si fuese necesario.

4. Elaboracién de agendas personalizadas: En este paso, los inversores comunicaban a la organizacion las iniciativas

de emprendimiento con las que les gustaria mantener encuentros one2one y estos trasladaban la solicitud de reunion

a la start-up correspondiente, con objeto de confirmar una fecha y hora en la que ambas tuvieran disponibilidad.
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4. PARTICIPACION EN EL EVENTO

4.1 INFORME GENERAL SOBRE LA LACONNETWORK

La 102 edicion del Startup Congress Galicia reunié a mas de 1.000 participantes, con 550 emprendedores y otros
representantes corporativos, mas de medio centenar de empresas emergentes en busqueda de inversion, casi una
decena de aceleradoras y mas de doscientos inversores inscritos. Sin duda, unas cifras que posicionan este evento
como el que mas valor aporta al ecosistema emprendedor de Galicia, y con la implicacion de MOBAE, también al norte

de Portugal.
El evento tuvo una duracién de 3 dias:

= 26 mayo: se dedicd a la celebracién del Demoday horizontal de Via Galicia, la aceleradora impulsada por Zona Franca
de Vigo y Xunta de Galicia. En el marco de este evento, se promocionaron un total de 12 proyectos de
emprendimiento. Tras la inauguracion a cargo de David Regades, se realizaron 2 mesas redondas con inversores,
con objeto de presentar sus fondos de inversion, asi como de profundizar en las claves para que una start-up consiga
capital. Seguidamente, dio comienzo la ronda de presentaciones de start-ups. Cada una de ellas tuvo 5 minutos para
dar a conocer su proyecto y otros 5 para responder a preguntas de los inversores (incluyendo tanto miembros del
jurado, como asistentes en formato presencial o remoto).

= 27 mayo: sin duda, uno de los dias mas intensos del congreso, ya que tuvieron lugar aqui el resto de Demodays
(incluido el de MOBAE), asi como una completa oferta de workshops formativos organizados desde GAIN, IESIDE y
la propia LACON. Una de las principales novedades de esta edicidn, fue la organizacion de Investors Days verticales

en torno a los siguientes sectores:

o Fintech e insurtech: proyectos seleccionados por ABANCA Innova.
o Salud, BIO & Industria 4.0: proyectos seleccionados por SpinUp.

o Aeronautica: proyectos seleccionados por BFAero.

o Alimentacidn: proyectos seleccionados por BFFood.

o Automocion: proyectos seleccionados por BFAuto.

o Movilidad: proyectos seleccionados por MOBAE.

o X-tech: proyectos tecnolégicos seleccionados por Unirisco y Conector Startup Accelerator.

En este segundo dia, se promocionaron 44 proyectos adicionales, participando asi en los Demodays un total de 56

iniciativas de emprendimiento, lo que supone todo un récord de participacion.
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Sélo con respecto a la 92 edicidn, el nimero de proyectos y aceleradoras se ha duplicado, lo que ha permitido alcanzar
una elevada participacion de inversores, registrando un total de 212 asistentes en los Demodays celebrados los dias
26 y 27 de mayo. Entre ellos se encuentran "business angels", fondos publicos y privados, "family office", asi como
plataformas de "crowdfunding", pudiendo abarcar asi todo el ciclo de inversién en startups, desde proyectos en fase

incipiente como en crecimiento.

Cerca de 40 fondos de inversidn participaron en los Investors Days del StartUp Congress Galicia, tal y como se aprecia

en la siguiente lista:

e Faraday VP e Andbank e Bullnet Capital

* Encomenda VC ¢ Keiretsuforum e Clave Capital

e Startup Labs Spain * Bancsabadell ¢ Dozeninvestments

e Caixa Capital Risk e StartupXplore e Kibo Ventures

e Mundiventures e Qonsius ¢ Swanlaab Ventura Factory
* Dosvalor e Inveready ¢ The Venture City

e Invertidos VC e Kfund e Enisa

e Vigo Activo e Cupido Capital * ABANCA Investments
e Kfund ¢ Spaglobal ¢ Adara Ventures

e Draperbl ¢ Be able Capital ¢ Athos Capital

e Archipiélago Next e Kaudal e Xesgalicia

e Lanzame e Fi Group * Torsa Capital

e Esic ¢ \WWBAF Spain e AurigaSV

Como complemento al DemoDay, el dia 27 se organizaron también workshops formativos. Estos abarcaron multitud
de tematicas de interés y fueron impartidos por empresas, profesionales y entidades de prestigio como Isern, Amazon
Web Services, APDTIC, Clickage, Esterea, Funding Box, Enisa, Altia, Hack-A-Boss, Dinahosting o IESIDE, entre otros. Se

adjunta a continuacion el programa incluido en cada una de las salas habilitadas para dicha formacién:
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28 mayo: el ultimo dia del congreso se dedicd integramente a la organizacion de conferencias. El acto fue

inaugurado por Francisco Polo, Alto Comisionado de Espafia Nacion Emprendedora, seguido por un programa

de ponencias muy completo y variado, incluyendo presentaciones de emprendedores e inversores, mesas

redondas y de debate, sesiones masterclass, etc.

10:00 Inauguracion

Francisco Polo

ESPANA NACION EMPRENDEDORA

10:30 Masterclass Ivan Rafia Triatleta

11:00 Una buena relacion entre inversor y start-up | Enrique Penichet DRAPER VENTURE NETWORK

(mesa de debate) Eloy Gomez JEFF

11:45 De idea a startup de startup a empresa, las | Juan C. Cebral Santos NERVO

claves para llegar al final del camino

12:30 Proyectos Enisa liderados por mujeres (Mesa | Patricia Lopez Trabajo MYHIXEL

redonda) Danae Vara Borrell GOCLEER
Marta Zaragoza DECLARANDO
Verodnica Arroyo Guinea MOVECO

13:15 De emprendedor a liderar la computacién | Ismael Faro IBM

cudntica

13:45 Cémo se gestiona la innovacidn en Amazon AWS

14:15 Cierre institucional Francisco Conde Lépez XUNTA DE GALICIA

El cierre institucional del evento corrié a cargo de Francisco Conde, vicepresidente segundo y Conselleiro de

Economia, Empresa e Innovacion de la Xunta de Galicia.

Para mas informacion sobre el balance general de resultados del Startup Congress Galicia, la organizacién de

la Lacon ha facilitado al consorcio MOBAE una memoria completa que se recoge en el anexo 6.3.
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4. 2 INFORME DE RESULTADOS DEL INVESTORS DAY DE MOBAE

El Investors Day de MOBAE tuvo lugar el pasado 27 de mayo a las 16:00. La apertura institucional corrié a cargo de
Pablo Cabanelas, de la Universidad de Vigo, que como investigador principal de MOBAE puso en antecedentes a los
oyentes sobre este proyecto interregional, indicando sus principales objetivos y la acciones que se han llevado a cabo

hasta el momento para apoyar el emprendimiento en la zona de Galicia-norte de Portugal.

Al finalizar su exposicién, Cabanelas cede la palabra a los grandes protagonistas de la sesidn, que son los
emprendedores respaldados por el proyecto. De las 20 iniciativas avaladas con el sello de excelencia MOBAE, 14 de
ellas participaron en este Demoday (posicionandonos como el promotor de emprendimiento con mayor niimero de
proyectos presentados de esta edicion). Todos los proyectos se enmarcan en el dmbito de la movilidad avanzada y

extendida y tienen presencia en el conjunto de la Eurorregion (8 provienen de Espafia y 6 de Portugal).

Los proyectos presentados fueron los siguientes:

1. Velca
Emilio Frojan / Fundador y CEO

Marca espafiola de motos y ciclomotores 100%
eléctricos, que cuentan con bateria extraible
para recargar en cualquier enchufe doméstico.
Ofrecen ademas un sistema de conectividad y
geolocalizacién. Disponen de tiendas propias,
red de distribucion, asi como de servicio
postventa en todas las provincias espafiolas.
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3. Cycle Al
Luis Rita / Cientifico de datos

Aplicaciéon multiplataforma que ofrece asistencia en
el ambito de la micromovilidad (bicicletas y scooters),
sugiriendo las rutas mds seguras. La solucion
desarrollada integra el primer software de asistencia
a la conduccion mediante recopilacion de imagenes y
procesamiento en la nube, basado en tecnologia 5G.
Los usuarios pueden a su vez poner pines de
ubicacion en puntos peligrosos.

2. Cardio wheel
Roberto de Souza / Director de desarrollo de
negocio e internacionalizaciéon

Sistema instalado en el volante que, a través de las
manos, permite obtener el electrocardiograma del
conductor, monitorizando su actividad psicolégica 'y
detectando de forma continua problemas de
adormecimiento, cardiacos, asi como el
reconocimiento biométrico. Su solucion (basada en
la tecnologia patentada CardiolD), esta ademas
integrada con los sistemas Mobileye (para evitar la
colisién) y Geotab (geolocalizacion de vehiculos y
gestion de flotas).

4. Lightkey mobility
Pedro D. Gonzdlez / Desarrollador B2C

Se trata de una solucion universal que permite el
control de accesos y validacién de usuarios por medio
de la tecnologia de comunicacién por luz visible. La
transmision Optica es rapida, de bajo coste, respetuosa
con el medio ambiente y univoca. Ofrece ademas
mayor seguridad que los sistemas de radiofrecuencia y
puede utilizarse en entornos electromagnéticos y
explosivos. La empresa ofrece todo el ecosistema
ligado al producto: hardware, software, firmware,
App, entorno web y licencia API&SDK. Cuentan
ademas con varias patentes y secretos industriales.
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5. WiiGo Logistics
Luis de Matos / CEO

Solucidén tecnoldgica para el transporte automatizado
de mercancias y objetos, que minimiza riesgos
profesionales y facilita la realizacion de procesos
logisticos. Consiste en la utilizacién de un robot movil
que, de forma autédnoma, puede reconocer al
operador y seguirlo, o bien recorrer un trayecto
predefinido previamente. La empresa dispone de

tecnologia patentada.

7. EVIO
Carlos Almeida / CEO

Plataforma que permite conectar todo el
ecosistema de carga de vehiculos eléctricos,
realizando una integracion de las redes de carga
locales o nacionales, los protocolos e incluso el
"roaming" entre operadores y paises. A través de
una App, se ofrecen servicios diferenciados a
todos los agentes relevantes:

- Por un lado, los usuarios de vehiculos eléctricos
pueden gestionar o iniciar el proceso de carga,
reserva o pago.

6. Battery second life
Rubén Blanco / Fundador

El proyecto consiste en dar una segunda vida a
las baterias de los vehiculos eléctricos que han
llegado al final de su vida util. Se trata de
analizar y categorizar dichas baterias antes de
su destruccion (podrian disponer todavia de
hasta un 80% de su capacidad). Las partes de
la bateria que estén en dptimas condiciones se
usarian para fabricar nuevos "battery packs",
que podrian utilizarse tanto en entornos
domésticos como profesionales.

-Por otro lado, los gestores de infraestructuras, incluso en espacios privados, pueden afadir su estacidn de carga a la
red de EVIO, con objeto de compartirla y recibir por ello la correspondiente monetizacién.

EVIO proporciona ademads soluciones de valor afiadido listas para usar como: agregar consumos (pudiendo asi cargar
el vehiculo eléctrico de la empresa en casa y asignar el coste a la compafiia), comparar costes entre estaciones de
carga, analizar comportamientos, equilibrar la carga de energia, gestionar la carga de conductores y flotas, asi como

realizar un seguimiento y mitigacién de la huella de carbono.
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8. City Cargo EV
Alexandre Teixeira / Experto en automocion y
movilidad

Camioneta eléctrica de pequefio tamafio
disefiada para ser usada en entregas de ultima
milla, es decir, para pedidos pequefos vy
logistica urbana. Su plataforma (chasis) es
multi configurable, permitiendo construir
diferentes tipos de vehiculos, usando la
misma base.

Entre sus principales caracteristicas podemos

destacar que ofrece distintas opciones de motor y bateria (corta/larga autonomia), es escalable (distancia entre ejes
corta o larga), presenta distintos mddulos funcionales (pedidos, comida, productos refrigerados, etc.) y es conectado
(permitiendo la activacion remota, el servicio de mantenimiento, asi como la gestion de perfiles de uso).

9. Contelinera
Estefania Gonzalez / Gestora de proyectos

Solucién que resuelve el problema de la falta
de puntos de recarga de vehiculos eléctricos
en viajes de larga distancia. Se trata de una
infraestructura  contenerizada, de facil
implantacidn y reubicacion con reducida obra
civil, que permite la recarga ultrarrapida y
simultanea de hasta 10 vehiculos. Contempla
distintas fuentes de alimentacion: energia
edlica, fotovoltaica, conexiéon a red, etc.
Puede configurarse, ademas, con un espacio
reservado para negocios complementarios,
aumentando asi la rentabilidad del producto.

10. Wavy drive
Adolfo Gutiérrez / CEO

Solucién que se enfoca en el sector de
mantenimiento y reparacion de vehiculos y que
permite resolver dos problemas: por un lado, la
incertidumbre o falta de informacién del
conductor a la hora de tener que revisar o
arreglar su vehiculo (a qué taller lo llevo,
cuando, etc.) y por otro, la escasa o nula
transformacién digital existente en las
empresas de mantenimiento o reparacién de
vehiculos (falta de pagina web, gestion de citas
online, etc.) Se trata de una plataforma que
mediante una App permite dirigir la demanda

de los conductores directamente a la solucion del problema, ahorrando tiempo y dinero a los consumidores e
incrementando el volumen de negocio de las empresas de mantenimiento y reparacion de vehiculos.
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11. IPEGAP
Ramon Castro / Responsable de desarrollo de negocio

Las baterias de los vehiculos hibridos pierden
capacidad después de los 100.000Km y esta
pérdida de rendimiento provoca que el coche
pierda su funcién hibrida y consuma mas. Esto
obliga al propietario del vehiculo a recurrir a
concesionarios oficiales para cambiar la bateria,
pagando por este servicio un precio realmente
elevado, por no hablar del alto nivel de
contaminacién derivada del proceso de fabricacidn
de una nueva bateria. Para combatir este
problema, las empresas Luokai Electrics, Interflexo

Sistemas y Renovavolt se han asociado para disefiar y fabricar una maquina que permita recuperar las baterias de
Niquel Metal Hidruro usadas en vehiculos hibridos, alargando asi su vida util y aprovechando la economia circular. El
objetivo es llevar esta solucion a todos los talleres, para que puedan ofrecer esta opcidn a sus clientes a un precio de

mercado accesible.

12. Bambu bicycles
Joanna Saavedra / Desarrollo de negocio

Construyen de forma totalmente artesanal,
bicicletas hechas de bambu y fibra de cafiamo,
combinando asi naturaleza con tecnologia.
Ademas de ser mas ligeras, resistentes al
impacto (son mas fuertes que las de fibra de
carbono y menos propensas a romperse) y
comodas (brindan una conduccidon mas suave),
estas bicicletas dejan una huella de carbono
mucho menor, constituyendo asi un medio de

transporte mucho mas respetuoso con el medio ambiente. Este producto se fabrica en Portugal y puede enviarse a

cualquier parte del mundo.

13. Minacro
Miguel Sdnchez / CEO y disefiador

Ofrecen un servicio de actualizacidén y customizacién de
coches antiguos, que permite a sus clientes disponer de
un modelo totalmente personalizable y exclusivo, asi
como mas respetuoso con el medio ambiente,
contribuyendo a reducir la huella de carbono. Para ello,
sustituyen el motor de combustion (ya obsoleto) por uno
eléctrico y dotan al vehiculo de una caja de cambios
automatica, para que pueda ser conducido por cualquier
persona. Pueden ademas cambiar el aspecto del
vehiculo, con una gama amplia de colores a elegir, nuevos
tapizados y una digitalizacion completa del mismo.
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14. Dooroti
Pablo Guillan / CEO

Es un servicio inteligente que se basa en la

creacion de una red colaborativa de plazas de

aparcamiento en ciudades, que permita

compartir recursos y un uso mas eficiente de

los mismos, generando asi ciudades mas

sostenibles. Con el uso de este servicio, al

que se accede a través de una App, se puede

obtener un doble beneficio:

-Por un lado, los conductores que necesiten

un lugar donde aparcar, pueden identificar,

de forma rapida, plazas disponibles, planificando y aprovechando mejor su tiempo y contribuyendo asi a reducir
también los niveles de congestidn y contaminacidn en entornos urbanos.

-Por otro lado, los propietarios de plazas de garaje (ya sean organismos publicos, empresas, hoteles o incluso
comunidades de vecinos o particulares) pueden afiadirlas a la red para ponerlas a disposicion de los ciudadanos y
sacar un rendimiento econémico cuando no las utilicen.

El acceso a la plaza reservada se realiza mediante llave digital y a través de la instalacidn previa de un hardware en su
puerta de acceso.

Al finalizar las ponencias de los proyectos, la presentadora cedid la palabra a Xosé Lago, director de la Agrupacion
Europea de Cooperacion Territorial Galicia-Norte de Portugal (GNP-AECT), para que realizase el cierre institucional del
Investors Day de MOBAE. Lago alabd el proyecto MOBAE como una de las iniciativas mas interesantes financiadas en
el marco del programa POPTEC, ya que a través de un modelo de cuadruple hélice (universidades, empresas,
Administracion e incluso sociedad) se esta trabajando de forma éptima para apoyar el emprendimiento y contribuir
al desarrollo de la Eurorregion en el ambito de la movilidad, incluyendo sectores tan relevantes como el de la
automocion. También aproveché la ocasidn para anunciar que en el marco del disefio de la nueva convocatoria
POPTEC para el periodo 2021-2027, iban a aprobar un programa de inversiones conjuntas para la Eurorregion Galicia-
Norte de Portugal, que estaria listo muy probablemente en el mes de junio. Son, por tanto, bienvenidas iniciativas del
estilo de MOBAE que promuevan y apoyen tanto el tejido empresarial existente como el emprendimiento, generando
empleo y contribuyendo a mejorar el posicionamiento global de la Eurorregion.

El Demoday de MOBAE, tal cual fue emitido el pasado 27 de mayo, se encuentra accesible en el siguiente enlace:
https://youtu.be/C46ISiNnd7s. No obstante, el consorcio ha trasladado al organizador de la LaconNetwork algunas
sugerencias de mejora para subsanar pequeiias incidencias detectadas durante el desarrollo de nuestro Investors Day,
mas concretamente en relacion a la presentacién de alguna de las iniciativas. El organizador del evento realizara la
labor de montaje requerida para corregir la grabacidon y enviard una nueva version que servird para dar promocion
desde MOBAE a cada uno de los proyectos.

En lo que respecta a inversores, el Demoday de MOBAE atrajo el interés de 85 representantes de 59 entidades
inversoras y un total de 23 fondos de inversidn, que asistieron a este evento para conocer los 14 proyectos
innovadores en el ambito de la movilidad avanzada y extendida (para mas informacién, ver anexo 6.4).
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EXTENDED AND ADVANCED MOBILITY

Fondo Europeo de Desarrollo Regional
Fundo Europeu de Desenvolvimento Regional

De forma complementaria a las ponencias realizadas en el marco del Demoday de MOBAE, nuestro evento incluia
también la posibilidad de mantener reuniones one2one con potenciales inversores. Tras haber recibido éstos el
catdlogo completo de emprendedores del evento y complementada dicha informacidon con los "pitch decks"
realizados, los inversores pudieron identificar aquellos proyectos de su interés. De las 14 iniciativas presentadas, 8 de
ellas consiguieron reunirse con representantes de 10 entidades inversoras en el marco de este evento, tal y como se
detalla en la tabla a continuacion:

3 INICIATIVA DE EMPRENDIMIENTO [ INVERSORES CON LOS QUE SEHAREUNIDO |8
Pablo Alvarez Freire / Deputy General manager
BUSINESS ANGEL

Maria Mufioz

1{BAMBU BICYCLES FELLOW FUNDERS 3
Verdnica

BOLSA SOCIAL
Alvaro Alvarez
2|BATTERY SECOND LIFE TORSA CAPITAL 1
Inmaculada Rodriguez Cuervo / Directora general
N R AL UNIRISCO GALICIA . )
Albert Morro /Venture capital

CAIXA CAPITAL RISK

Inmaculada Rodriguez Cuervo / Directora general
UNIRISCO GALICIA

Miguel Alvarez

BUSINESS ANGEL

Veroénica

S{eYCEA BOLSA SOCIAL !
Alvaro Alvarez

TORSA CAPITAL

Albert Morro / Venture capital

CAIXA CAPITAL RISK

Giovanni Bologna / Venture capital analyst
ATHOS CAPITAL

Pablo Alvarez Freire / Deputy General manager
BUSINESS ANGEL

Sebastian Nogueira

v BA IESE BAN 4
Mario Brassesco

ENCOMMENDA

Miguel Alvarez

BUSINESS ANGEL

Inmaculada Rodriguez Cuervo / Directora general
UNIRISCO GALICIA

TOTAL REUNIONES 17

4|CITY CARGO EV (ASTECH)

6|EVIO

8|WIIGO LOGISTICS (FOLLOW INSPIRATION) 1

Se mantuvieron, por tanto, un total de 17 reuniones en el marco del Investors Day de MOBAE. No obstante, cabe decir
que, una vez finalizado el Startup Congress Galicia, es comiUn que algunos inversores sigan contactando con los
proyectos de forma independiente y al margen de los organizadores del evento. Por parte de MOBAE, se seguira en
contacto con las iniciativas para identificar cualquier reunién adicional que haya podido celebrarse con posterioridad.

Por ultimo, el Startup Congress Galicia también contemplaba la adjudicacidn de unos premios a las start-ups mejor
valoradas del evento y fue precisamente la iniciativa Velca, uno de los proyectos avalados con el Sello de Excelencia
MOBAE, la que recibio el primer premio, seguida del proyecto Diversa (de la aceleradora Spin Up) y AllRead MLT (de
BFA) con el segundo y tercer premio respectivamente.

Se han cumplido, por tanto, con creces, los objetivos establecidos en la propuesta del proyecto MOBAE.
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4.3 IMPACTOS COMUNICATIVOS Y ACTIVIDADES DE DIFUSION

Difusion realizada a través de los canales comunicativos de MOBAE

Pagina web - Velca, iniciativa del Sello MoBAE, primer premio StartUp Congress Galicia (ES) 02/06/21
(blog) - Velca, iniciativa do Selo MoBAE, primeiro prémio do StartUp Congress Galicia (PT) 02/06/21
- Asi fue LaconNetwork StartUp Congress Galicia (ES) 03/06/21
- Este foi o LaconNetwork StartUp Congress Galicia (PT) 03/06/21
Twitter - Gran dia para nuestras iniciativas en la @laconnetwork #StartUpCongressGalicia (ES/PT) 27/05/21
- Hoy en / Hoje em @laconnetwork #StartUpCongressGalicia (ES/PT) 27/05/21
- En directo! / Ao vivo! -> Con @MinimumRun en #SalaGain -> Con @isern_ip en #SalaLaconNetwork -> | 27/05/21
Con @iesideedu en #SalalESIDE (ES/PT)
- En directo! / Ao vivo! -> Con @apdtic en #SalaLaconNetwork -> Con @UDC gal 27/05/21
en #SalaGain -> Con @iesideedu en #SalalESIDE (ES/PT)
- En directo! / Ao vivo! -> Con @IESIDEedu en #SalalESIDE -> Con @ClickAgeES en #SalaLaconNetwork -> | 27/05/21
Con @tradegovukEvent en #SalaGain (ES/PT)
- En directo! / Ao vivo! -> Con @awscloud en #SalaLaconNetwork -> Con @enisa en #SalaGain (ES/PT) 27/05/21
- Endirecto! / Ao vivo! -> Con @FundingBox en #SalaGain -> Con @Clickage en #SalaLaconNetwork (ES/PT) | 27/05/21
- En directo! / Ao vivo! -> Con @esterea en #SalaLaconNetwork -> Con @altianews en #SalaGain (ES/PT) 27/05/21
- #EstaPasando jArranca el #DemoDay de #MoBAE en la @laconnetwork #StartUpCongressGalicia! (ES/PT) | 27/05/21
- Pablo Cabanelas (#MoBAE) abre #DemoDay @laconnetwork #StartUpCongressGalicia 27/05/21
- Emilio Frojan de @Velcamotor en #MoBAE #DemoDay @laconnetwork #StartUpCongressGalicia 27/05/21
- Roberto De Souza de @CardiolDTech en #MoBAE #DemoDay 27/05/21
- Luis Rita de @cycle ai en #MoBAE #DemoDay @laconnetwork #StartUpCongressGalicia 27/05/21
- Pedro David Gonzélez Vera de @lightbeecorp en #MoBAE #DemoDay @laconnetwork 27/05/21
#StartUpCongressGalicia
- Luis de Matos de @Fo_Inspiration en #MoBAE #DemoDay @laconnetwork #StartUpCongressGalicia 27/05/21
- Rubén Blanco Fernandez de #LittleEnergy en #MoBAE #DemoDay @laconnetwork 27/05/21
#StartUpCongressGalicia
- Carlos Almeida de #Evio en #MoBAE #DemoDay @laconnetwork #StartUpCongressGalicia 27/05/21
- Alexandre da Silva Teixeira de #CityCargoEV #Astech en #MoBAE #DemoDay @laconnetwork 27/05/21
#StartUpCongressGalicia
- Estefania Gonzalez Miranda de #Contelinera @ Movelco en #MoBAE #DemoDay @laconnetwork 27/05/21
#StartUpCongressGalicia
- Adolfo Gutiérrez Ocafia de @WavyDrive en #MoBAE #DemoDay @laconnetwork 27/05/21
#StartUpCongressGalicia
- Ramoén Castro Rodrigo de #IPEGAP en #MoBAE #DemoDay @laconnetwork #StartUpCongressGalicia 27/05/21
- Joana Saavedra de #BambuBicycles en #MoBAE #DemoDay @laconnetwork #StartUpCongressGalicia 27/05/21
- Miguel Sdnchez Modrofio de @ MINACRO?2 en #MoBAE #DemoDay @laconnetwork 27/05/21
#StartUpCongressGalicia
- Pablo Guilldn Rodriguez de #Dooroti en #MoBAE #DemoDay @laconnetwork #StartUpCongressGalicia 27/05/21
- Xosé Lago de @poctep cierra #MoBAE #DemoDay @laconnetwork #StartUpCongressGalicia 27/05/21
- Dia de conferencias en / Dia de conferéncias em @laconnetwork #StartUpCongressGalicia Apertura con | 28/05/21
Francisco Polo — Alto Comisionado para Espafia Nacién Emprendedora - @ene_gob (ES/PT)
- Dia de conferencias en / Dia de conferéncias em @laconnetwork #StartUpCongressGalicia “De 28/05/21
incomprendido a pionero del #triatlén” con @ivanranafuentes (ES/PT)
- Dia de conferencias en / Dia de conferéncias em @laconnetwork #StartUpCongressGalicia MESA 28/05/21
REDONDA- Una buena relacién entre inversor y startup, con Enrique Penichet y Eloy Gdmez de
@draperb1 vc (ES/PT)
-Dia de conferencias en / Dia de conferéncias em @laconnetwork #StartUpCongressGalicia 28/05/21

De idea a startup de startup a empresa, las claves para llegar al final del camino” con Juan C. Cebral
Santos de #Nervo
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https://mobae.eu/velca-iniciativa-del-sello-mobae-primer-premio-startup-congress-galicia/
https://mobae.eu/pt-pt/velca-iniciativa-do-selo-mobae-primeiro-premio-do-startup-congress-galicia/
https://mobae.eu/asi-fue-laconnetwork-startup-congress-galicia/
https://mobae.eu/pt-pt/este-foi-o-laconnetwork-startup-congress-galicia/
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397794791040159745?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397824971980918787?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397833933467918340?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397833933467918340?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397842592843325441?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397842592843325441?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397851334561472514?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397851334561472514?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397859556080947200?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397866433045016578?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397877741526073345?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397918067636654091?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397920707435130888?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397921853797113856?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397922711309996041?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397923756073312264?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397924203483975697?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397924203483975697?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397924965597384720?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397926340171493392?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397926340171493392?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397927955867705350?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397929478165209088?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397929478165209088?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397930633167441929?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397930633167441929?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397932079795539968?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397932079795539968?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397933809925079044?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397934743841382401?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397936023414493185?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397936023414493185?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397937473683136517?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1397939091451351047?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1398189205369589765?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1398189205369589765?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1398191044433530883?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1398191044433530883?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1398199505405808640?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1398199505405808640?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1398199505405808640?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1398210333001519110?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1398210333001519110?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1398210333001519110?s=20

-Dia de conferencias en / Dia de conferéncias em @laconnetwork #StartUpCongressGalicia MESA
REDONDA: Proyectos @enisa liderados por Mujeres, con... (ES/PT)

28/05/21

- Dia de conferencias en / Dia de conferéncias em @laconnetwork #StartUpCongressGalicia “De 28/05/21

emprendedor a liderar la computacidn cudntica” con @ismaelfaro de @IBM_ES (ES/PT)

- Dia de conferencias en / Dia de conferéncias em @laconnetwork #StartUpCongressGalicia “Google for 28/05/21

Startups” con GonzaloTravesedo de @Google @GoogleStartupES (ES/PT)

- Dia de conferencias en / Dia de conferéncias em @laconnetwork #StartUpCongressGalicia Cierre 28/05/21

Francisco Conde Lépez — @Xunta (ES/PT)

- Lalo Garcia Torres y Frankie Gomez, cofundadores del evento, clausuran esta 102 edicién del 28/05/21

@laconnetwork #StartUpCongressGalicia

- Cerramos @Laconnetwork orgullosos de la participacidn de las iniciativas #SelloMoBAE. Adema3s de 28/05/21

presentar en el #DemoDay #MoBAE, han asistido a conferencias y workshops, se han reunido con

inversores, y han avanzado de forma brillante en su camino a la excelencia, enhorabuena! (ES)

- Concluimos #LaconNetwork orgulhosos da participacdo das iniciativas_do #SeloMoBAE. Além de | 28/05/21

participarem no #MoBAEDemoDay, assistiram a conferéncias e workshops, encontraram-se com

investidores e, sobretudo, avancaram brilhantemente no seu caminho para a exceléncia, parabéns! (PT)

- Concedidos los #Premios @laconnetwork #StartUpCongressGalicia, estamos muy orgullosos de poder | 01/06/21

anunciar_que @Velcamotor, iniciativa que forma parte del #SelloMoBAE ha resultado ganadora...

enhorabuenal! (ES)

- Foram atribuidos os #Prémios @laconnetwork StartUpCongressGalicia e estamos muito orgulhosos de | 01/06/21

anunciar que @Velcamotor uma iniciativa que faz parte do #SeloMoBAE ganhou... parabéns! (PT)

- El_premio @laconnetwork #StartUpCongressGalicia para nuestra @Velcamotor en @EIReferente. | 02/06/21

https://elreferente.es/startups/velca-diversa-allread-tres-startups-ganadoras-galicia-startup-congress-

2021/

- Y mas prensa sobre @Velcamotor (légico), esta vez en @treintayseis 36 02/06/21

https://elespanol.com/treintayseis/articulos/actualidad/la-empresa-de-motos-electricas-velca-elegida-

mejor-startup-de-galicia

- Este foi o @laconnetwork #StartUpCongressGalicia - no nosso #blogue: https://mobae.eu/pt-pt/este- 04/06/21

foi-o-laconnetwork-startup-congress-galicia/ (PT)

- Asi fue @laconnetwork #StartUpCongressGalicia - en nuestro #blog: https://mobae.eu/asi-fue- 04/06/21

laconnetwork-startup-congress-galicia/ (ES)

- Es el gran dia de nuestras iniciativas en la LaconNetwork #StartUpCongressGalicia. Ademas de participar | 27/05/21
Facebook . - -

en otras actividades, que os iremos contando a lo largo de la jornada,... (ES/PT)

- Hoy en / Hoje em LaconNetwork #StartUpCongressGalicia. Ademds de... / Além de ... 16:00h- #MoBAE | 27/05/21

#DemoDay WORKSHOPS... (ES/PT)

- #EstdPasando jArranca el #DemoDay de #MoBAE en la LaconNetwork #StartUpCongressGalicia! 27/05/21

Aqui tenéis el orden de intervenciones, para que no os perdais nada (ES/PT)

- Mirad qué bien han quedado nuestras iniciativas en sus pitches (ES/PT) 27/05/21

- Xosé Lago - POCTEP— con Interreg Espafa-Portugal - Poctep 27/05/21

- Dooroti - Pablo Guilldn Rodriguez— con Dooroti 27/05/21

- Minacro - Miguel Sdnchez Modrofio 27/05/21

- bamebu Bicycles - Joana Saavedra — con Bamebu Bicycles. 27/05/21

- WavyDrive - Adolfo Gutiérrez Ocafia — con WavyDrive. 27/05/21

- Dia de conferencias en / Dia de conferéncias em LaconNetwork #StartUpCongressGalicia 28/05/21

- Cerramos_LaconNetwork #StartUpCongressGalicia con un dia_de conferencias excelentes, y muy | 28/05/21

orgullosos de la participacion de las iniciativas del #SelloMoBAE. Durante estos dias... (ES/PT)

- Concedidos los #Premios LaconNetwork #StartUpCongressGalicia, estamos muy orgullosos de poder | 01/06/21

anunciar que Velca, iniciativa que forma parte del #SelloMoBAE ha resultado ganadora... jenhorabuena!

(ES/PT)

- Asi fue LaconNetwork #StartUpCongressGalicia - en nuestro #blog: https://mobae.eu/asi-fue- | 04/06/21

laconnetwork-startup-congress.../ (ES/PT)
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https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1398223622301532164?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1398223622301532164?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1398231007753560074?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1398231007753560074?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1398237407733071873?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1398237407733071873?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1398252041491914752?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1398252041491914752?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1398253499578789888?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1398253499578789888?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1398306242049810436?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1398306242049810436?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1398306242049810436?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1398306518542520329?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1398306518542520329?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1398306518542520329?s=20
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1399674999120748544
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1399674999120748544
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1399674999120748544
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1399675225252548610
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1399675225252548610
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1400067188548120581
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1400067188548120581
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1400067188548120581
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1400070709213372417
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1400070709213372417
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1400070709213372417
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1400698840966123520
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1400698840966123520
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1400700099357986822
https://twitter.com/MoBAE_POCTEP/status/1400700099357986822
https://www.facebook.com/MoBAE.ExtendedAndAdvancedMobility/posts/353744319512046
https://www.facebook.com/MoBAE.ExtendedAndAdvancedMobility/posts/353744319512046
https://www.facebook.com/MoBAE.ExtendedAndAdvancedMobility/posts/354252062794605
https://www.facebook.com/MoBAE.ExtendedAndAdvancedMobility/posts/354252062794605
https://www.facebook.com/MoBAE.ExtendedAndAdvancedMobility/posts/354308602788951
https://www.facebook.com/MoBAE.ExtendedAndAdvancedMobility/photos/a.221307486089064/354306706122474/?type=3
https://www.facebook.com/MoBAE.ExtendedAndAdvancedMobility/photos/a.221307486089064/354306632789148/?type=3
https://www.facebook.com/MoBAE.ExtendedAndAdvancedMobility/photos/a.221307486089064/354306626122482/?type=3
https://www.facebook.com/MoBAE.ExtendedAndAdvancedMobility/photos/a.221307486089064/354306616122483/?type=3
https://www.facebook.com/MoBAE.ExtendedAndAdvancedMobility/photos/a.221307486089064/354306556122489/?type=3
https://www.facebook.com/MoBAE.ExtendedAndAdvancedMobility/posts/354736232746188
https://www.facebook.com/MoBAE.ExtendedAndAdvancedMobility/posts/354956392724172
https://www.facebook.com/MoBAE.ExtendedAndAdvancedMobility/posts/354956392724172
https://www.facebook.com/MoBAE.ExtendedAndAdvancedMobility/posts/357247539161724
https://www.facebook.com/MoBAE.ExtendedAndAdvancedMobility/posts/357247539161724
https://www.facebook.com/MoBAE.ExtendedAndAdvancedMobility/posts/359015908984887
https://www.facebook.com/MoBAE.ExtendedAndAdvancedMobility/posts/359015908984887

- Es el gran dia de nuestras iniciativas en la Laconnetwork #StartUpCongressGalicia (ES/PT)

27/05/21

Linkedin - Hoy en / Hoje em Laconnetwork #StartUpCongressGalicia. Ademas de... / Além de ... 16:00h- #MoBAE | 27/05/21
#DemoDay, WORKSHOPS... (ES/PT)
- #Estd Pasando jArranca el #DemoDay de #MoBAE en la Laconnetwork #StartUpCongressGalicia! Aqui | 27/05/21
tenéis el orden de intervenciones, para que no os perdais nada (ES/PT)
- (1/2) Mirad qué bien han quedado nuestras iniciativas en sus pitches (ES/PT) 27/05/21
- (2/2) Mirad qué bien han quedado nuestras iniciativas en sus pitches (ES/PT) 27/05/21
- Dia de conferencias en / Dia de conferéncias em Laconnetwork #StartUpCongressGalicia (ES/PT) 28/05/21
- Cerramos Laconnetwork #StartUpCongressGalicia con un dia de conferencias excelentes, y muy | 28/05/21
orgullosos de la participacion de las iniciativas del #SelloMoBAE. Durante estos dias, ademds de...(ES/PT)
- Concedidos los #Premios Laconnetwork #StartUpCongressGalicia, estamos muy orgullosos de poder | 01/06/21
anunciar que Velca, iniciativa que forma parte del #SelloMoBAE ha resultado ganadora... jenhorabuena!
. - Velca, ganadora del premio a la mejor empresa emergente en el Startup Congress Galicia / Velca, | 02/06/21
Comunidad - .
vencedora do prémio de melhor empresa emergente no Startup Congress Galicia
- Este foi o LaconNetwork StartUp Congress Galicia 04/06/21
- Asi fue LaconNetwork StartUp Congress Galicia 04/06/21
Difusion realizada por socios del consorcio
CEAGA Twitter: En el marco del proyecto @MoBAE, CEAGA participara este jueves 27 a las 16:00 horas en la | 25/05/21
@laconnetwork, presentando 14 iniciativas de emprendimiento que ya han recibido el sello
@MoBAE POCTEP
LinkedIn: En el marco del proyecto MoBAE, CEAGA participard este jueves 27 a las 16:00 horas en la | 25/05/21
Laconnetwork, presentando 14 iniciativas de emprendimiento que ya han recibido el sello MoBAE.
Twitter BFA: Esta mafiana el BFA estard en la 102 edicion de la @laconnetwork. También participardn | 27/05/21
cuatro empresas impulsadas por nuestra aceleradora: Whimcon, EFIMOB Efficient Solutions, Eccocar y
AllRead Machine Learning Technologies
27/05/21
Linkedin BFA: Esta mafiana el BFA estara en la 102 edicidn del Galicia Startup Congress, Laconnetwork.
CEiiA LinkedIn: Entre hoje e amanh3 estd a decorrer o #MoBAE #DemoDay. Durante dois dias os projetos | 27/05/21
finalistas do Selo de Exceléncia MoBAE estdo a fazer o seu pitch para investidores privados e publicos. Para
aceder basta inscrever-se através do link: https://Inkd.in/eDTCktm
CsIC Facebook: Las iniciativas de emprendimiento apoyadas por MoBAE participan en la LaconNetwork 26/05/21
Facebook: Continta el proyecto MOBAE, del que es socio Instituto de Ciencias del Patrimonio - Incipit, y | 26/05/21
mafiana a las 16.00 horas los proyectos emprendedores apoyados a través de la iniciativa "Sello de
Excelencia MoBAE" participaran en la X Edicién del evento para start-ups LaconNetwork
Twitter: Las iniciativas de emprendimiento apoyadas por MoBAE participan en la LaconNetwork 26/05/21
Twitter: Sugerencia desde @CSICGalicia para la tarde de mafiana, con plazo de inscripcidn abierto y en el | 26/05/21
marco del proyecto @MoBAE POCTEP, del gue somos socios a través de @IncipitCSIC
Difusion también en el perfil de LinkedIn del personal del CSIC implicado en el proyecto Varias
IGAPE Pagina web: LaconNetwork e proxectos MoBAE e SPIN UP: apoio ao emprendemento e a innovacidn
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http://www.linkedin.com/posts/mobae_startupcongressgalicia-demoday-mobae-activity-6803560487897317376-zsz5
http://www.linkedin.com/posts/mobae_startupcongressgalicia-mobae-demoday-activity-6803590661468647424-ens1
http://www.linkedin.com/posts/mobae_startupcongressgalicia-mobae-demoday-activity-6803590661468647424-ens1
http://www.linkedin.com/posts/mobae_estaerpasando-demoday-mobae-activity-6803684320360968193-h7R6
http://www.linkedin.com/posts/mobae_estaerpasando-demoday-mobae-activity-6803684320360968193-h7R6
http://www.linkedin.com/posts/mobae_demoday-mobae-startupcongressgalicia-activity-6803711341480833024-XqyB
http://www.linkedin.com/posts/mobae_demoday-mobae-startupcongressgalicia-activity-6803713114476027905-Dnl0
http://www.linkedin.com/posts/mobae_startupcongressgalicia-mobae-sellomobae-activity-6803962317831737344-1xLC
http://www.linkedin.com/posts/mobae_startupcongressgalicia-sellomobae-demoday-activity-6804061721578246145-HrLv
http://www.linkedin.com/posts/mobae_startupcongressgalicia-sellomobae-demoday-activity-6804061721578246145-HrLv
https://www.linkedin.com/posts/mobae_startupcongressgalicia-startups-activity-6805438886425186305-qXO_/
https://www.linkedin.com/posts/mobae_startupcongressgalicia-startups-activity-6805438886425186305-qXO_/
https://spaces.fundingbox.com/spaces/mobae-noticias-novidades-eventos-1/60b76253ca7ea9123b97761d
https://spaces.fundingbox.com/spaces/mobae-noticias-novidades-eventos-1/60b76253ca7ea9123b97761d
https://spaces.fundingbox.com/spaces/mobae-noticias-novidades-eventos-1/60b9eba5ca7ea9123b977bc3
https://spaces.fundingbox.com/spaces/mobae-noticias-novidades-eventos-1/60b9ea3fca7ea9123b977bbb
https://twitter.com/CEAGA/status/1397147166297182212?s=20
https://twitter.com/CEAGA/status/1397147166297182212?s=20
https://twitter.com/CEAGA/status/1397147166297182212?s=20
https://www.linkedin.com/posts/fundaci-n-ceaga_en-el-marco-del-proyecto-mobae-ceaga-participar%C3%A1-activity-6802912505011163136-DsK-/
https://www.linkedin.com/posts/fundaci-n-ceaga_en-el-marco-del-proyecto-mobae-ceaga-participar%C3%A1-activity-6802912505011163136-DsK-/
https://twitter.com/BFA_Auto/status/1397852501429338114?s=20
https://twitter.com/BFA_Auto/status/1397852501429338114?s=20
https://twitter.com/BFA_Auto/status/1397852501429338114?s=20
https://www.linkedin.com/posts/bfa-auto_esta-ma%C3%B1ana-el-bfa-estar%C3%A1-en-la-10%C2%AA-edici%C3%B3n-activity-6803617663676366848-SkAX
https://www.linkedin.com/company/ceiia---center-for-innovation-and-creative-engineering/
https://www.linkedin.com/company/ceiia---center-for-innovation-and-creative-engineering/
https://www.linkedin.com/company/ceiia---center-for-innovation-and-creative-engineering/
https://www.facebook.com/permalink.php?story_fbid=2005567549593758&id=192606290889902
https://www.facebook.com/CSICGalicia/posts/4029506043762906
https://www.facebook.com/CSICGalicia/posts/4029506043762906
https://www.facebook.com/CSICGalicia/posts/4029506043762906
https://twitter.com/IncipitCSIC/status/1397470769899360257?s=20
https://twitter.com/CSICGalicia/status/1397615629537054720?s=20
https://twitter.com/CSICGalicia/status/1397615629537054720?s=20
http://www.igape.es/gl/component/acymailing/archive/view/listid-1-boletin-xeral/mailid-710-xornadas-tecnicas-igape

LinkedIn: Os proxectos Velca e DIVERSA, participantes no "Galicia StartUp Congress" no marco da X edicién
da Laconnetwork, resultaron premiados no concurso de StartUps.

LinkedIn: A #innovacidn reunese este XOVES, 27 de maio, na #LaconNetwork, que presenta a sua primeira
edicién en formato co formato en lifia, do "Galicia Starup Congress".

UVvIGO

Gestion de los canales comunicativos de MOBAE
Difusién también en el perfil de LinkedIn del personal de Uvigo implicado en el proyecto.

Difusidn realizada por iniciativas de emprendimiento avaladas por MOBAE

Contelinera LinkedIn: Mafiana, jueves, tenemos una importante cita en el #DemoDay de MoBAE, camino a la obtencién | 26/05/21
del #SelloMobae para nuestra #Contelinera.
Facebook: Estamos muy satisfechos de haber podido participar en el #DemoDay dedicado a MOBAE... 28/05/21
Wavydrive LinkedIn: Quieres saber mds de WavyDrive, mafiana jueves podrds ver a nuestro CEO Adolfo Gutiérrez | 26/05/21
Ocaia en el evento anual de Laconnetwork gracias a MoBAE
LinkedIn: Ha sido un gran esfuerzo participar en este evento, pero muy agradecidos... 27/05/21
Facebook: Han sido varios dias de intenso trabajo, pero muy provechosos. WavyDrive termina... 28/05/21
LinkedIn: Han sido varios dias de intenso trabajo, pero muy provechosos. WavyDrive termina... 04/06/21
Renovavolt LinkedIn: Llego el dia! Hoy a las 16:00 presentamos el proyecto #IPEGAP "Iniciativa para la Electromovilidad | 27/05/21
(IPEGAP) en Galicia y Portugal" (formada por RENOVAVOLT, LUO KAI ELECTRICS e INTERFLEXO)...
Bambu LinkedIn: Here we go!! bamebu Bicycles is going to be at #MoBAEDemoDay 27/05/21
Bycicles
Wiigo LinkedIn: Today is the day!!From Spain, and under the MOBAE project, business pitches will be | 27/05/21
logistics broadcasted. Follow Inspiration is proud to be present...
Dooroti LinkedIn: Otro dia mas nuestros compafieros Pablo Guilldn Rodriguez y Adridn Pérez Bermello estardn | 18/05/21
sentados en los pupitres virtuales proporcionados por MoBAE y Laconnetwork para seguir aprendiendo y
mejorando este proyecto.
LinkedIn: Gracias a MoBAE por concedernos la oportunidad de exponer nuestro servicio DOOROTI en | 26/05/21
Laconnetwork, donde pudimos ponernos a prueba, llevarnos grandes aprendizajes y conocer maravillosas
iniciativas con las que realizar sinergias.
LinkedIn: Nuestro compafiero Pablo Guilldn Rodriguez presentando al mundo a nuestra pequeiia DOOROTI | 31/05/21

en Laconnetwork de la mano de MoBAE

Ademas, la LaconNetwork y el proyecto MOBAE han tenido una buena repercusidn tanto en medios como a través de

otras entidades externas al consorcio, como se puede apreciar en los siguientes ejemplos:
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https://www.linkedin.com/posts/igape-instituto-galego-de-promoci-n-econ-mica-_os-proxectos-velca-e-diversa-participantes-activity-6805891582626160640-PixY
https://www.linkedin.com/posts/igape-instituto-galego-de-promoci-n-econ-mica-_os-proxectos-velca-e-diversa-participantes-activity-6805891582626160640-PixY
https://www.linkedin.com/posts/igape-instituto-galego-de-promoci-n-econ-mica-_innovaciaejn-laconnetwork-activity-6802960407737704448-KrT3
https://www.linkedin.com/posts/igape-instituto-galego-de-promoci-n-econ-mica-_innovaciaejn-laconnetwork-activity-6802960407737704448-KrT3
https://www.linkedin.com/posts/movelco_demoday-sellomobae-contelinera-activity-6803344128831709184-PB4e/
https://www.linkedin.com/posts/movelco_demoday-sellomobae-contelinera-activity-6803344128831709184-PB4e/
https://www.facebook.com/MOVELCO/posts/1828682277308999
https://www.linkedin.com/posts/wavydrive_talleres-mecanica-mecaernico-activity-6803285190669025280-Bmtz/
https://www.linkedin.com/posts/wavydrive_talleres-mecanica-mecaernico-activity-6803285190669025280-Bmtz/
https://www.linkedin.com/posts/wavydrive_estaerpasando-demoday-mobae-activity-6803972813842735104-lrkd/
https://www.facebook.com/WavyDrive/posts/1388693981509948
https://www.linkedin.com/posts/wavydrive_startupcongressgalicia-sellomobae-demoday-activity-6804320738603085824-T6lF/
https://www.linkedin.com/posts/ram%C3%B3n-castro-rodrigo-%E7%BD%97%E5%87%AF-67a179120_ipegap-laconnetwork-citycargoev-activity-6803634385686937600-EC_S/
https://www.linkedin.com/posts/ram%C3%B3n-castro-rodrigo-%E7%BD%97%E5%87%AF-67a179120_ipegap-laconnetwork-citycargoev-activity-6803634385686937600-EC_S/
https://www.linkedin.com/posts/joanasaavedra_startupcongressgalicia-demoday-mobae-activity-6803633389170774016-Jvdr/
https://www.linkedin.com/posts/followinspiration_laconnetwork-ceaga-ceiia-activity-6803673318168825856-5BwB
https://www.linkedin.com/posts/followinspiration_laconnetwork-ceaga-ceiia-activity-6803673318168825856-5BwB
https://www.linkedin.com/posts/evourbe_formaciaejn-sellomobae-formaaexaeto-activity-6798173060907204608-Sw1J/
https://www.linkedin.com/posts/evourbe_formaciaejn-sellomobae-formaaexaeto-activity-6798173060907204608-Sw1J/
https://www.linkedin.com/posts/evourbe_formaciaejn-sellomobae-formaaexaeto-activity-6798173060907204608-Sw1J/
https://www.linkedin.com/posts/evourbe_movilidadsostenible-inversionsegura-futuro-activity-6803250960513675264-yf4x/
https://www.linkedin.com/posts/evourbe_movilidadsostenible-inversionsegura-futuro-activity-6803250960513675264-yf4x/
https://www.linkedin.com/posts/evourbe_movilidadsostenible-inversionsegura-futuro-activity-6803250960513675264-yf4x/
https://www.linkedin.com/posts/evourbe_demoday-startupcongressgalicia-activity-6805099839689371648-k1kO/
https://www.linkedin.com/posts/evourbe_demoday-startupcongressgalicia-activity-6805099839689371648-k1kO/

La Voz de Galicia La Voz de Galicia
(27/05/21) 29/05/21
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https://www.lavozdegalicia.es/noticia/innovacion-laconnetwork/2021/05/26/llega-galicia-startup-congress-2021-mayor-foro-inversion-startups-noroestepeninsular/00031622051066403792900.htm
https://www.lavozdegalicia.es/noticia/economia/2021/05/29/ecosistema-emprendedor-refuerza-laconnetwork/0003_202105G29P32991.htm
https://www.lavozdegalicia.es/noticia/innovacion-laconnetwork/2021/05/26/llega-galicia-startup-congress-2021-mayor-foro-inversion-startups-noroestepeninsular/00031622051066403792900.htm

Quincemil Treinta y seis

01/06/21 (01/06/21)
El referente La Voz de Galicia
(02/06/21) (05/06/21)

5. PROXIMOS PASOS

Para conocer la impresion de las iniciativas que participaron en el Investors Day de MOBAE y disponer del retorno de
su experiencia en este evento, el consorcio remitié a cada uno de estos proyectos una encuesta. Los datos recibidos
han sido analizados por los socios de MOBAE y serdn tenidos en cuenta para la organizacién de futuros eventos en el

marco del proyecto, como la celebracién del 22 Investors Day de MOBAE.
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https://www.elespanol.com/quincemil/articulos/actualidad/la-empresa-de-motos-electricas-velca-elegida-mejor-startup-de-galicia
https://www.elespanol.com/treintayseis/articulos/actualidad/la-empresa-de-motos-electricas-velca-elegida-mejor-startup-de-galicia
https://elreferente.es/startups/velca-diversa-allread-tres-startups-ganadoras-galicia-startup-congress-2021/
https://www.lavozdegalicia.es/noticia/economia/2021/05/27/ideas-gallegas-sostenibles-asombran-mundo/00031622110824076209294.htm

6. ANEXOS

Se adjuntan en las proximas paginas los siguientes anexos:

1. Propuesta Lacon

2. Acuerdo de confidencialidad firmado

3. Memoria general del Startup Congress Galicia

4. Relacion de inversores participantes en el Investors Day de MOBAE
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ANEXO 1

PROPUESTA LACONNETWORK
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Propuesta DemoDay en Startup Congress Galicia (Décima edicion)

1. PARTE TECNICA

1.1. INFORMACION BASICA SOBRE STARTUP CONGRESS GALICIA

Startup Galicia Congress realiza su décima edicion los dias 27 y 28 de mayo de 2021,
bajo un formato hibrido (presencial en set grabacion estudios la voz TV la Corufia y

online). Durante los dos dias del congreso se realizaran las siguientes sesiones:

* DemoDay: Sesién de presentacion de proyectos a los inversores privados y

publicos que participan en el evento. Cada proyecto dispone de un tiempo
limitado para realizar su pitch de inversion. Los proyectos participantes son

seleccionados por las propias aceleradoras de startups gallegas.

Sesiones One20ne: Reuniones individuales entre cada proyecto y los inversores
asistentes al evento, con el objetivo de explorar las posibilidades de inversién en

la startup.

Workshops: Talleres formativos de la mano de nuestros top players del
ecosistema, con el objetivo de mostrar las mejores herramientas digitales en las

areas clave de una startup.

Mesas de debate: En las mesas de debate, los roles se invierten respecto al Demo
Day. Aqui, son los emprendedores los que tienen la oportunidad de entrevistar a
aceleradoras, fondos, inversores, gestoras o incluso a representantes de

organismos publicos.

Masterclass: Tendremos la presencia de ponentes que nos aporten valor con su

discurso, compartiendo sus casos de éxito y experiencias de emprendimiento. .

Durante el primer dia (27 de mayo) tendran lugar los Workshops y el Demo Day. El
segundo dia (28 de mayo) se realizaran las mesas de debate y Masterclass. Los
One20ne se realizardn ambos dias. A continuacidon se muestra la agenda tentativa del

evento:

Entidad que coordina y gestiona el evento: HubIN

Razoén Social: Lanzando Talento S.L. — CIF: B27801414



Propuesta DemoDay en Startup Congress Galicia (Décima edicion)

1.2. PARTICIPACION DE MOBAE

Servicios que recibira MOBAE durante su participacion en la décima edicion del

evento:

a) Comunicacion (Brand awareness): Se incluird la identidad del proyecto MOBAE

y de POCTEP en:

— Inclusion en los elementos graficos del evento: Online Branding (Web

evento, newsletter, ...) y en la pagina de registro al DemoDay.
— Mencidn en nota de prensa y rueda prensa lanzamiento.
— Imagen dentro de comunicacion en prensa.
— Comunicacion institucional Apertura y cierre del evento
b) Preparacion de los proyectos:

— Revision de la siguiente documentacion: One Page, Pitch Deck y Modelo

financiero

— Revision de la Ronda: Necesidades financieras, Valoracion, Estrategia

ronda, Matching de Inversores y Agenda de los One2One.

—  Preparacion del Pitch: Comunicacion Como entregable de esta
preparacion, se entregara a Mobae un informe con la idoneidad o no de
presentacion ante inversores para cada propyecto, basado en: Coherencia
entre las necesidades financieras e importe de la ronda, Coherencia en la

valoracion de la startup y Correcto nivel de comunicacion

— Book especifico de proyectos del congreso.

Entidad que coordina y gestiona el evento: HubIN

Razoén Social: Lanzando Talento S.L. — CIF: B27801414



Propuesta DemoDay en Startup Congress Galicia (Décima edicion)

c) Difusion del evento:
— Canales Voz de Galicia
—  Web, RRSS y canal de Youtube HubIN.
—  Web Lacon Network.

d) Participacion en Concurso Startups:

— Seleccion de un finalista que participara en el concurso de startups del
evento el jurado elige un ganador de cada bloque y son los que van a la

final.

— Premios para las startups.

1.3. COORDINACION GENERAL PREVIA AL EVENTO
Servicios que se realizardn de forma previa al evento:
e) Disefio del Demo Day:
— Definicidon de Objetivos.
— Disefo del evento:
— Publico/privado
— Apertura y cierre Institucional.
— Disefio del Pitch
— Tiempo por pitch/startup
— Preguntas/ No preguntas
— Seleccion de Startups con promotores del programa.
— Orden de presentacion de las startups

f) Produccion del Demo Day:

Entidad que coordina y gestiona el evento: HubIN

Razoén Social: Lanzando Talento S.L. — CIF: B27801414



Propuesta DemoDay en Startup Congress Galicia (Décima edicion)

— Ejecucion técnica (produccion): Técnico y equipo de sonido, Técnico y
equipo de video, Iluminacion y Equipamiento audiovisual necesario

(camaras, microfonia y megafonia, equipos informaticos, etc.)

—  Streamming, produccion y realizacion del contenido audiovisual en vivo

y directo

— Imagen grafica, especifica para ellos con logos de los socios del

proyecto.
— Gestidon de One20ne.
— Logistica del evento.
g) Coordinacion general:
— Coordinacién general del Demo Day.
— Coordinacién con los ponentes, startups ‘pitches’

— Coordinacion y recepcion de materiales para cada una de las ponencias +

adaptacion para su insercion en el directo.

— Coordinaciéon técnica y testing con los inversores del jurado que
conectaran en remoto para asegurar la calidad de la conexién y evitar

imprevistos
h) Captacion de inversores:
— Definicion de panel.
—  Seleccion de jurado.
— Envio de agenda de one2One.

— Inversores que cubren todo el ciclo de inversion, desde pre-seed a
growth: Business Angels y Family Office, Aceleradoras, Crodwfunding,

Fondos de inversion publicos y Fondos de inversion privados

— Se entregard tras el evento un book de inversores con los asistentes, perfil

de inversion, tamafio del fondo y ticket medio de inversion.

Entidad que coordina y gestiona el evento: HubIN

Razoén Social: Lanzando Talento S.L. — CIF: B27801414



Propuesta DemoDay en Startup Congress Galicia (Décima edicion)

1) Lounge Room Sponsorship:

— Patrocinio de la sala privada de inversores.

2. PARTE ECONOMICA
2.1 Coste organizacion del evento:

— Disefio del Demo Day: 2.000€
— Coordinacion general: 1.200€
— Difusién del evento: 900€
— Comunicacion (Brand awareness): 2.000€
— Produccion Evento: 475€
— Lounge room sponsorship: en caso de ser presencial

COSTE TOTAL de organizacion del evento: 6.575€

2. Coste captacion de inversores:
— Captacion de inversores: 1.100€

COSTE TOTAL captacion de inversores: 1.100€

2.3. Coste participacion iniciativas:
— Preparacion de los proyectos: 3.200€ (200€/proyecto)
— Participacion en Concurso Startups: sin coste

COSTE TOTAL participacion iniciativas: 3.200€

COSTE TOTAL participacion iniciativas: 10.875€

Entidad que coordina y gestiona el evento: HubIN

Razoén Social: Lanzando Talento S.L. — CIF: B27801414



Propuesta DemoDay en Startup Congress Galicia (Décima edicion)

3. ANEXOS

3.1. Book de inversores participantes

A continuacion se indican los nombres de los inversores y su vehiculo de inversion que

han confirmado ya asistencia a fecha 21 de abril de 2021:

Nombre Vehiculo de inversion

Jaime Biel Faraday VP
Mario Brassesco Encomenda VC
Pablo Alvarez Business Angel

Tom Horsey

Startup Labs Spain

Vanessa Palmer CaixaBank
Yago Montenegro Mundiventures
Alex Ferreiro CaixaBank
Pablo Medina Ideal

Miguel Alvarez Business Angel
Miguel Silva Business Angel
Alvaro Alvarez Dosvalor
Valentin Fernandez Invertidos VC
Marta Baltar Vigo Activo
Jaime Novoa Kfund

Enrique Penichet Draperbl
Miguel Gonzalez Andbank
Javier Gonzalez Business Angel
Alejandro Benito Keiretsuforum
Sergio Pérez Bancsabadell
Fernando Rodriguez Caixabank
Nacho Ormefio StartupXplore
Carlos Blanco Encomenda VC
Jose Iglesias TechStars

Pol Pradera Qonsius

Entidad que coordina y gestiona el evento: HubIN

Razoén Social: Lanzando Talento S.L. — CIF: B27801414




Propuesta DemoDay en Startup Congress Galicia (Décima edicion)

Jesus Alonso Gallo Cupido Capital
Marcelino Otero Spaglobal
Patricia Huerta StartupXplore
Yolanda Falcon Xesgalicia
Alfredo Iglesias Bancsabadell
Jordi Altimira Lanzame
Martin Gonzalez Nekko Capital
Merce Tell Nekko Capital
Miguel Carretero Fi-group
Marta Baltar Torsa Capital
Vicente Arregui Esic

Miguel Martin WBAF Spain
Diego Esquer AurigaSV

3.2. Otras consideraciones

— HublIN no realizara propuesta de inversion alguna a las startups presentadas por

MOBAE.

— Los servicioS contenidos en esta propuesta se circunscriben a la labor de

intermediacion entre las startups y los inversores.

— Todas las cantidades econdmicas relfejadas en el presente documento no

incluyen IVA.

Entidad que coordina y gestiona el evento: HubIN

Razoén Social: Lanzando Talento S.L. — CIF: B27801414
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ACUERDO DE CONFIDENCIALIDAD

En Santiago de Compostela, a 21 de abril de 2021

REUNIDOS

De una parte,

D. JUAN F. CASTRO-CAL, (en adelante “PARTE A”), con NIF 33.288.081-C, Cientifico Titular
del Consejo Superior de Investigaciones Cientificas (CSIC) en el Instituto de Ciencias del
Patrimonio (Incipit), con sede en Avenida de Vigo, s/n, 15705 Santiago de Compostela, en
su condicién de Investigador Principal del CSIC en el proyecto MoBAE “Cadena de Valor de
la Movilidad Avanzada y Extendida en Galicia y Norte de Portugal” financiado por el
programa EP - INTERREG V A Espaia Portugal (POCTEP) en su convocatoria de 2019.

De otra parte, D. ELADIO GARCIA TORRES (en adelante “PARTE B”) con NIF 44446404P ,
en calidad de representante de la empresa Lanzando talento SL, con sede en C/colon 32
12D Vigo Pontevedra 36201 , que fue constituida ante el/la Notario(a) de Ourense.D./Dfia.
Maria Teresa Fernandez Carrera el once de abril de 2014, inscrita en el Registro Mercantil
de Pontevedra el veinticinco de abril de 2014, y en su nombre y representacion D./Diia.
ELADIO GARCIA TORRES actuando en calidad de CEO, con D.N.l. 44446404P, y de la cual
tiene concedido poder en escritura otorgada ante el/la Notario(a) de Pontevedra D./Dfia.
Fernando Olmedo el 25 de Octubre de 2018 , poder que no le ha sido derogado ni
modificado.

la “PARTE A” y la “PARTE B” se reconocen ambas con capacidad legal suficiente y poder
bastante para este acto y, a tal efecto

MANIFIESTAN

l. En el marco del proyecto MoBAE “Cadena de Valor de la Movilidad Avanzada y
Extendida en Galicia y Norte de Portugal”, financiado por el programa EP - INTERREG V A
Espafia Portugal (POCTEP) en su convocatoria de 2019, el CSIC, como miembro de su
consorcio junto con la Universidad de Vigo (coordinador y beneficiario principal), CEiiA,
CEAGA, IGAPE y Universidade do Minho, ha adquirido el compromiso de llevar a cabo las
acciones, colaboraciones y/o contrataciones de servicios externos necesarias para el
adecuado desarrollo y ejecucién del mencionado proyecto y sus correspondientes
actividades, hasta la finalizacion del mismo.

Il. Que, en concreto, y dentro de la Actividad 2 “Fomento del Emprendimiento
Innovador y Corporativo” del proyecto MoBAE, el CSIC lidera, junto con CEAGA vy CEiiA, la
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ejecucion e implementacién de la Accion 2.2. “Desarrollo de un programa conjunto de
apoyo al emprendimiento en movilidad avanzada” y la Accion 2.3. “ldentificacion,
seleccion y apoyo de iniciativas de emprendimiento”, en cuyo marco de desarrollo ha
surgido la iniciativa “Sello de Excelencia MoBAE". Este recurso distingue las propuestas
emprendedoras con mayor potencial en el ambito de la movilidad avanzada y extendida
de la Eurorregién Galicia — Norte de Portugal y sirve, a su vez, como acceso a las
actividades de apoyo al emprendimiento organizadas en el marco del proyecto MoBAE
definidas en su Formulario de Candidatura, tales como la organizaciéon de jornadas de
inverstor’s day.

[Il. Que, de acuerdo a la reunidon del proyecto MoBAE celebrada el 05/02/2021 por
videoconferencia, el consorcio decidié organizar, con la correspondiente autorizacion del
Secretariado Conjunto de POCTEP (comunicacién de 17/02/2021), la jornada de inversores
prevista en su Formulario de Candidatura (FAC) se organizard en el marco del evento
“LACONNETWORK”, organizado por la PARTE B.

IV. Que la PARTE Ay la PARTE B desean intercambiar determinada informacion relativa a la
iniciativa de apoyo al emprendimiento en movilidad avanzada y extendida “Sello de
Excelencia MoBAE”, desarrollada en el marco del proyecto MoBAE “Cadena de Valor de la
Movilidad Avanzada y Extendida en Galicia y Norte de Portugal”, asi como informacién
relativa a las iniciativas/proyectos emprendedores participantes en su convocatoria y a sus
correspondientes desarrollos tecnolégicos y modelos de negocio, y colaborar
conjuntamente en las actividades y acciones necesarias para la organizacién y ejecucién
de la presentacion ante inversores de las diferentes iniciativas/proyectos seleccionados
como finalistas en la Convocatoria del “Sello de Excelencia MoBAE” que participaran en las
actividades programadas en el marco del evento “LACONNETWORK” que tendra lugar el
27 y 28 de mayo de 2021. Ello incluye el siguiente objeto especifico, pero no limitativo:

1) Acceso a la informacidén individual de las propuestas empresariales y/o proyectos de
emprendimiento participantes en la convocatoria “Sello de Excelencia MoBAE”
auspiciado por el consorcio del proyecto MoBAE “Cadena de Valor de la Movilidad
Avanzada y Extendida en Galicia y Norte de Portugal” de la convocatoria POPTEC 2019,
segun Anexo |.

También estara incluido en el presente Acuerdo de Confidencialidad cualquier otro
objetivo que surja en el desarrollo del marco del proyecto MoBAE “Cadena de Valor de la
Movilidad Avanzada y Extendida en Galicia y Norte de Portugal”, del programa EP -
INTERREG V A Espafia Portugal (POCTEP), aunque ahora no se haya contemplado.

Que las Partes desean proteger la anteriormente mencionada informacién de su uso y

divulgacion no autorizado, y a tal efecto, estan interesados en firmar el presente Acuerdo
de Confidencialidad (en adelante, el Acuerdo) segun las siguientes:
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CLAUSULAS

PRIMERA — OBJETO

El objeto del presente Acuerdo es el establecimiento de los términos y condiciones del
marco de colaboracién que regirdn el intercambio de Informacion efectuado por las Partes
con motivo de la evaluacién de posibles colaboraciones dentro del marco del proyecto
MoBAE “Cadena de Valor de la Movilidad Avanzada y Extendida en Galicia y Norte de
Portugal”, del programa EP - INTERREG V A Espafia Portugal (POCTEP) segun se describe
en las manifestaciones Il a IV, siendo sus objetivos expuestos en la manifestacion IV.

SEGUNDA — DEFINICION DE INFORMACION CONFIDENCIAL

Por “Informacion Confidencial” se entiende toda aquella informacidn, oral o escrita o en
cualquier otro soporte, que “PARTE A”, directamente o a través de responsables
proporcionen a “PARTE B” en el marco de la colaboracidn objeto de este acuerdo,
incluyendo, a efectos enunciativos y no limitativos la siguiente informacién relativa al
objeto de su actividad incluyendo, entre otras, cualquier informacidon de cardcter
cientifico, técnico, econdmico, financiero, contable, comercial, estratégico, legal, fiscal o
laboral, modelos y estrategias de negocio, “know how”; cualquier informacién relativa a
empleados, colaboradores, clientes o socios (actuales o potenciales); cualquier
informacidn referida a proyectos y operaciones comerciales, de negocio o de cualquier
caracter, propuestas o en fase de estudio, asi como informes, planos, proyecciones de
mercado y datos, junto con los analisis y documentos y papeles de trabajo, recopilaciones,
comparaciones, estudios, resimenes, extractos o documentacién de todo tipo y, en
general, toda la informacidon que las Partes se transmitan ya sea con anterioridad o
posterioridad a la firma del presente Acuerdo.

En particular, la Informacién Confidencial incluird, pero no se limitara a, cualquier
informacién relacionada con las tecnologias de las iniciativas/proyectos de
emprendimiento seleccionadas como finalistas del “Sello de Excelencia MoBAE”, cuya
relacion e informacion se presenta en el Anexo | sino también a aquella informacion
relacionada con los objetivos y desafios del proyecto MoBAE “Cadena de Valor de la
Movilidad Avanzada y Extendida en Galicia y Norte de Portugal” (programa EP - INTERREG
V A Espaiia Portugal -POCTEP-) y, en concreto, las acciones desarrolladas en el marco del
mismo, especialmente su iniciativa de apoyo al emprendimiento “Sello de Excelencia
MoBAE” vy los proyectos/iniciativas emprendedoras y empresariales (incluidos sus
correspondientes desarrollos tecnolégicos, ideas de negocio, etc.) participantes en su
convocatoria, tanto en su proceso de evaluacion como en su posterior proceso de
valorizacion.

Las Partes acuerdan identificar la informacion intercambiada como Informacion
Confidencial. Sin embargo, la ausencia de dicha identificacién no anulara la naturaleza
confidencial de dicha informacién.
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TERCERA — OBLIGACIONES DE LAS PARTES

Las Partes intercambiardn Informacidn Confidencial para explorar posibles vias de
colaboracion en el marco del proyecto MoBAE “Cadena de Valor de la Movilidad Avanzada
y Extendida en Galicia y Norte de Portugal” (programa EP - INTERREG V A Espaia Portugal
-POCTEP-) y se comprometen a tomar las precauciones necesarias y apropiadas para
mantener como confidencial la informacidn asi definida, y en especial a:

a. Utilizar la Informacién Confidencial de forma reservada.
b. No divulgar ni comunicar la Informacién Confidencial facilitada por la Parte Emisora.

c. Impedir la copia o revelacién de esa informaciéon a terceros, salvo que gocen de
aprobacidn escrita de la Parte Emisora y Unicamente en los términos de tal aprobacion.

d. Restringir el acceso a la Informacién Confidencial a sus respectivos empleados,
asociados, subcontratados y a cualquier persona que, por su relacidn con las Partes,
pueda o deba tener acceso a dicha informacion, advirtiendo de dicho deber de
confidencialidad.

e. Utilizar la Informacién Confidencial o fragmentos de ésta exclusivamente para los fines
de la ejecucién del presente Acuerdo, absteniéndose de cualquier otro uso.

Las Partes serdn responsables entre si ante el incumplimiento de esta obligacién, ya sea por
sus empleados, asociados, subcontratados o cualquier otra persona a la que hubieran
revelado la Informacién Confidencial.

En caso de que exista legislacion vigente en materia de proteccion de datos de caracter
personal, las Partes declaran su reconocimiento y respeto hacia la misma.

CUARTA — EXCEPCIONES AL TRATAMIENTO DE LA INFORMACION CONFIDENCIAL
No tendra la consideracidon de Informacién Confidencial aquella que:

a. sea de conocimiento publico o llegue al conocimiento publico por medios diferentes a
una infraccidn del presente Acuerdo de Confidencialidad por cualquiera de las Partes, o

b. se haya generado, de forma independiente, por o para la Parte Receptora, sin ninguna
conexidn con la Informacién Confidencial, y siempre que dicha generacién pueda ser
documentada por peticion de la Parte Emisora, o

c. fuera conocida por la Parte Receptora con anterioridad a la fecha en la que Ila recibio
de la Parte Emisora, siempre que la Parte Receptora lo pueda demostrar
documentalmente, o

d. lainformacién recibida proceda de un tercero que no exija secreto, o

e. deba ser comunicada por ley o por requerimiento judicial o administrativo. En este
caso, la Parte Receptora notificard inmediatamente a la Parte Emisora de dicho
requerimiento con el fin de que ésta pueda interponer las medidas cautelares
oportunas, y no revelara mas Informacion Confidencial que la que sea estrictamente
requerida por la orden judicial o administrativa.
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QUINTA - PROPIEDAD DE LA INFORMACION CONFIDENCIAL Y AUSENCIA DE LA
GARANTIA

La Informacién Confidencial es de propiedad exclusiva de la Parte Emisora. En ningun caso
podra entenderse en virtud del presente Acuerdo que el intercambio de informacion
suponga una cesion o licencia de derechos sobre la misma.

La Parte Emisora no presta ninguna garantia acerca de la condicion, aptitud, precision,
correccion, integridad, completitud o rendimiento de la Informacién Confidencial.

SEXTA - DURACION

La duracion del presente Acuerdo serd de cinco (5) afos y entrara en vigor en el momento
de su firma, pero extiende sus efectos a la Informacion Confidencial revelada con
anterioridad. Se extinguird en los supuestos previstos en la Cladusula 10 posterior; sin
embargo, las obligaciones de confidencialidad y no uso de la Informacién Confidencial por
las Partes no se extinguirdn y continuaran en vigor.

Las Partes se obligan a asegurar que los acuerdos con las personas y entidades a las que
refiere la Cldusula TERCERA apartado d) anterior impongan la misma duracién, y en
particular que ésta no sera afectada por la extincidn del vinculo laboral, estatutario o de
otra naturaleza.

Una vez terminado el presente Acuerdo, o antes si asi lo requiere la Parte Emisora, en un
plazo de siete (7) dias habiles desde la terminacién, la Parte Receptora devolvera la
Informacidn Confidencial y destruira cualquier copia, resumen, sinopsis, sumario, extracto,
modificacién, transformacién o traduccién de la Informacion Confidencial que hubiera
realizado. El cumplimiento por la Parte Receptora de las obligaciones establecidas en este
parrafo no supondrd extincién o limitaciéon de las obligaciones asumidas en los parrafos
anteriores.

La extincion de la vigencia del presente Acuerdo se entenderd sin perjuicio de la
finalizacién de los contratos o acuerdos especificos entre las Partes que se encuentren en
ejecucion.

SEPTIMA - PROHIBICION DE CESION

Ninguna de las Partes podra ceder sus derechos y obligaciones derivados del presente
Acuerdo sin el consentimiento previo y por escrito de la otra Parte.

OCTAVA - INCUMPLIMIENTO

Ambas Partes reconocen que cualquier divulgacién y uso no autorizado de la Informacién
Confidencial puede causar dafios y perjuicios a la Parte Emisora, que pueden resultar de
dificil cuantificacidn. Por ello, las Partes acuerdan que la Parte Emisora tendra derecho a
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reclamar ante los tribunales competentes y a obtener de la otra Parte una indemnizacion
por los dafos y perjuicios que tal divulgacién y uso no autorizado le hayan generado.

NOVENA - MODIFICACION DEL ACUERDO

Cualquier modificacion del presente Acuerdo deberda ser acordada previamente por
escrito por ambas Partes debiéndose hacer referencia explicita en el nuevo documento al
presente Acuerdo.

DECIMA - TERMINACION

El presente Acuerdo podrd terminar, ademads de por cualquiera de las causas previstas en
la legislacion vigente que resulten de aplicacién, por las enunciadas a continuacién:

a. La expiracion del término contractual pactado.
b. Laresolucidén expresay por escrito de mutuo acuerdo.

c. El incumplimiento por una Parte de cualquiera de las obligaciones asumidas en el
presente Acuerdo, siempre que tal incumplimiento no fuera subsanado en un plazo
maximo de treinta (30) dias naturales tras peticion escrita de subsanacién, a no ser
gue dicho incumplimiento fuese insubsanable o hiciera imposible el cumplimiento
del presente Acuerdo para la Parte denunciante, en cuyo caso la resolucién podra
ser inmediata, y ello en todo caso dejando a salvo la reclamaciéon que por dafios y
perjuicios pueda corresponder a cualquiera de las Partes.

Sea cual fuere la causa de terminacion del Acuerdo se estara a lo dispuesto en la Clausula
SEXTA anterior.

UNDECIMA - DIVISIBILIDAD

Aunque cualquier disposicion del presente Acuerdo sea declarada nula, ilegal o
inaplicable, las restantes disposiciones mantendran su validez. Antes de declarar nula,
ilegal o inaplicable cualquier disposicidn, se interpretara, se limitara o se modificara de
modo que se subsane el defecto.

DUODECIMA - LEY APLICABLE Y JURISDICCION
El presente Acuerdo tiene naturaleza privada y estd sometido al Derecho espafiol.

Las Partes acuerdan someter toda controversia, diferencia o reclamacidn que surja con
motivo del presente Acuerdo y de toda enmienda al mismo o relativa al presente Acuerdo,
incluyendo en particular, su formacidn, validez, obligatoriedad, interpretacion, ejecucién,
incumplimiento o resolucién, asi como las reclamaciones extracontractuales, a un
procedimiento judicial ante los Tribunales de Madrid que resulten competentes.
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DECIMOTERCERA - TOTALIDAD DEL ACUERDO

El presente Acuerdo, junto con todos los anexos, constituye la totalidad del Acuerdo entre
las Partes y reemplaza a cualquier Acuerdo o comunicacidn anterior o actual, oral o
escrito, entre las mismas en relacién con el objeto del presente. El presente Acuerdo sélo
se podra modificar mediante un instrumento escrito firmado por los representantes
autorizados de todas las Partes. El no ejercicio de un derecho o facultad, sea judicial o
extrajudicialmente, no implicara su renuncia en lo sucesivo.

DECIMOCUARTA - NOTIFICACIONES

Todas las notificaciones, requerimientos, acuerdos, consentimientos, aceptaciones,
aprobaciones o comunicaciones que sean precisas de conformidad con el presente
Acuerdo, o que estén relacionadas con el mismo, deberan realizarse por escrito.

Las comunicaciones entre las Partes que se refieran al intercambio de Informacion
Confidencial y otros aspectos de la ejecucidon ordinaria del Acuerdo se realizaran a las
siguientes personas:

EMPRESA Lanzando Talento SL

Nombre y apellidos: Lalo Garcia Torres
Direccion:C/coldn 32 12D

Email: Lalo Garcia Torres

Tel: 696411039

Y el centro del CSIC participante en el proyecto MoBAE:

Investigador Principal: Juan F. Castro-Cal

Instituto de Ciencias del Patrimonio (Incipit)

Consejo Superior de Investigaciones Cientificas (CSIC)Avda. de Vigo, s/n
15705 - Santiago de Compostela

juan.f.castro-cal@incipit.csic.es

Tel.: +34 981 590 962 (ext. 315)
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ANEXO |

“Sello de Excelencia MoBAE”

Relacion de proyectos/iniciativas de emprendimiento seleccionadas como finalistas
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Memoria Décima edicion Galicia Startup Congress

OVERVIEW

La 10° edicion del Galicia Startup Congress tuvo lugar los dias 26, 27 y 28 de mayo. La Laconnetwork volvia tras su obligado parén del afo

pasado por las circunstancias vividas, pero esta vez, en un formato completamente online con el programa mas ambicioso de los 10 afios de historia:

e Lacon DemoDay: Sesion de presentacion de proyectos a los inversores
privados y publicos que participan en el evento. Cada proyecto dispone
de un tiempo limitado (5 minutos) para realizar su pitch de inversion.
Los proyectos participantes fueron seleccionados por las propias
aceleradoras de startups gallegas.

e Sesiones One20ne: Reuniones individuales entre cada proyecto y los
inversores asistentes al evento, con el objetivo de explorar las
posibilidades de inversion en la startup.

e Workshops: Talleres formativos de la mano de nuestros top players del
ecosistema, con el objetivo de mostrar las mejores herramientas
digitales en las 4reas clave de una startup.

e Mesas de debate y masterclass: ponencias con speakers que aportan

valor con su discurso, compartiendo sus casos de éxito y experiencias de

emprendimiento.

www.laconnetwork.com
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ONLINE DESDE 3 SETS DE GRABACION

Todas las sesiones realizadas se han podido seguir integramente a través de la web de LaconNetwork, a través de la plataforma del evento.

Ademas, las ponencias del 28 de mayo también se pudieron seguir a través de la web de La Voz de Galicia. Las salas para los 3 dias de Congress

se han ubicado en 3 localizaciones diferentes:

26 de Mayo: Sala Demo Day con los
proyectos X-tech de ViaGalicia. Se realizd
desde un set presencial en Porto do Molle
(Vigo) con la presencia de aprox. 35
personas (startups, aceleradora e inversores

gallegos).

27 de Mayo: Sala Demo Day con los
proyectos agrupados en verticales y las
Salas Lacon, IESIDE y GAIN con los
workshops. Se habilité otro set de
grabacion también en Porto do Molle

(Vigo).

www.laconnetwork.com

28 de Mayo: Sala Conferencias donde se han
emitido las diferentes ponencias y mesas de
debate. Se habilitd un set de grabacion en la

sede de La Voz de Galicia (A Coruna).
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PROGRAMA

www.laconnetwork.com



LACON DEMO DAYS

El Galicia Startup Congress comenz6 el miércoles 26 con la primera parte del
DemoDay, el Inverstors Day horizontal de la aceleradora ViaGalicia. A
continuacion de la inauguracion de David Regades, delegado del Estado en el
Consorcio Zona Franca de Vigo, cada startup tuvo 5 minutos para realizar su
Pitch y 5 minutos para responder a las preguntas de los inversores del jurado,
los inversores gallegos con asistencia presencial y los inversores nacionales

conectados a la plataforma.

Durante el jueves 27 se realizo la segunda parte del Lacon DemoDay, con los
Investors Days verticales, donde participarian las aceleradoars ABANCA
Innova, Conector Startup Accelerator, Mobae, SpinUp, Unirisco, BFAuto,

BFFood y BFAero.

Entre las dos jornadas, participaron un total de 56 startups en los verticales
Fintech, salud & Bio, industria 4.0, Aecrotech, Foodtech, Automocion,

movilidad y x-tech. A continuacién, se pueden consultar las startups:

www.laconnetwork.com
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Ademas de las presentaciones de las startups, también se realizaron dos mesas redondas con los inversores miembros del jurado, donde
pudieron presentar sus respectivos fondos de inversion y profundizar en las claves para que una startup consiga capital. A continuacion, se detallan

los inversores de cada mesa redonda:

Merce Tell de Nekko Capital Patricia Gonzalez de ABANCA Invest
Fernando Rodriguez Bergareche de Caixa Capital Risc Ana Alvaro Moreta de Adara Ventures
Mario Brassesco de Encomenda Smart Capital Nacho Ormefio CEO de Startupxplore

Yago Montenegro de Alma Mundi Ventures

www.laconnetwork.com


https://www.linkedin.com/company/nekko/
https://www.linkedin.com/company/caixa-capital-risc/
https://www.linkedin.com/company/encomenda-vc/
https://www.linkedin.com/company/alma-mundi-ventures/
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Por lo que respecta a los inversores asistentes a las diferentes sesiones de pitch de las startups durante el 26 y el 27 de mayo, en total han participado

212 inversores en esta décima inversion. Entre los diferentes perfiles de inversores, nos encontramos business angels, fondos privados y publicos,

family office y vehiculos de crodwfounding, tanto gallegos como nacionales, que cubren el ciclo completo de inversion, desde proyectos en fase

seed hasta proyectos en fase growth.

A continuacion, se enumeran los principales fondos de inversion que han participado en el Investors Day:

e Faraday VP

e Encomenda VC

e Startup Labs Spain
e Caixa Capital Risk
e Mundiventures

e Dosvalor

e Invertidos VC

e Vigo Activo

e Kfund

e Draperbl

e Archipiélago Next
e Lanzame

e Esic

Andbank
Keiretsuforum
Bancsabadell
StartupXplore
Qonsius
Inveready
Kfund

Cupido Capital
Spaglobal

Be able Capital
Kaudal

Fi Group
WBATF Spain

www.laconnetwork.com

Bullnet Capital

Clave Capital
Dozeninvestments
Kibo Ventures
SwanLaab Ventura Factory
The Venture City
Enisa

ABANCA Investments
Adara Ventures

Athos Capital
Xesgalicia

Torsa Capital
AurigaSV
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https://youtu.be/eSsgYuViOru

https://youtu.be/kp hdaTkd7g

https://youtu.be/HzByEQQrzvM https://youtu.be/2UKzrqeCiXg

www.laconnetwork.com


https://youtu.be/kp_hdaTkd7g
https://youtu.be/HzByEQQrzvM
https://youtu.be/2UKzrqeC1Xg
https://youtu.be/eSsgYuVi0rU
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https://youtu.be/Pth00i7NtIU

https://youtu.be/C461SiNnd7s

https://youtu.be/clSY6VkSvTo

https://youtu.be/M51atFttjZM

www.laconnetwork.com
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https://youtu.be/clSY6VkSvTo
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https://youtu.be/cIDklOCloe8

www.laconnetwork.com


https://youtu.be/clDkl0CIoe8

Memoria Décima edicion Galicia Startup Congress

STARTUPS GANADORAS Y PREMIOS

Tras la valoracion del jurado, a continuacion se muestran los finalistas
para cada vertical del congreso: Kycredit (Fintech), Diversa y Sycai
(Salud & BIO), HK Coffee (Foodtech), Primecor (Aerotech), Allread
(Autotech), Velca (Movilidad) y Nexus Clips, Frankie The King y
Alice Biometrics (X-tech).

De entre estos finalistas, las startups con mayor valoracion por parte del
jurado y, por tanto, ganadoras del la décima edicion han sido: Primer

puesto Velca, Segundo puesto Diversa y Tercer puesto AllRead.

Estos son los premios entregados:
e Todas las startups no finalistas: 5.000 dolares en créditos de AWS
e 10 Finalistas (puestos 4 al 10): 25.000 dolares en créditos de AWS y 1
afios gratis en Dinahosting
e 3 Ganadores (puestos 2 y 3): premios de finalistas + invitacioén a B-
Venture 2021
e Ganador (puesto 1): premios de 3 ganadores + Fast Track a Premios

El Referente.

www.laconnetwork.com



WORKSHOPS

Durante el jueves 27, de forma simultanea al Investors Day, se realizaron todos

los Workshops, talleres formativos donde profesionales de primer nivel

estarian compartiendo, de manera ininterrumpida, desde las 10:00 hasta las

19:00, sus conocimientos. Tuvimos la oportunidad de disfrutar a lo largo del

dia de 23 talleres. A continuacidn, se muestran los talleres realizados en las 3

salas habilitadas: GAIN, LACON e IESIDE.

SALA LACONNETWORK:

“Los nuevos derechos digitales que afectan a todas las empresas” (apd tic)
“Disefia tu plan de captacion y fidelizacion de clientes” (click age)
“Building your startup mvp” (aws)

“Seguimiento de analitica con datastudio” (click age)

“Como construir tu estrategia de inbound marketing” (esterea)

“Como pueden darse a conocer las startups en los medios de comunicacion”
(rg together)

“Habilidades de comunicacion para startups” (media norte)

“Aumenta el valor de tu start-up gracias a la propiedad industrial e

intelectual” (isern)

www.laconnetwork.com
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SALA GAIN

“Validar hipétesis sin codigo” (minimum)

“Innovation readiness” (udc)

“Apoyo a empresas. Tony kypreos, global entrepreneur programme:
acelerando el éxito a nivel mundial” (department for international trade)
“Las distintas lineas de financiacidon de enisa” (enisa)

“Public funding para startups” (fundingbox)

“Como ayudamos al crecimiento de las startups desde fi-boost” (fi boost)
“;Low-code? Crear aplicaciones rapido, sin limites” (altia)

“It recruitment” (hack a boss)

“AWS for startups” (aws)

“El bms inteligente para la industria 4.0” (cofrico)

“La incubadora especializada en el sector de la automocion, primeras
experiencias” (hta)

“Wordpress para startups” (dinahosting)

SALA IESIDE

“Startups exponenciales 1y 2” (IESIDE)

“Finanzas para no financieros” (IESIDE)

www.laconnetwork.com
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https://youtu.be/gV1XUyrEDIM https://youtu.be/kgxxB9 m 9w

https://youtu.be/sW5uH-EH42I https://youtu.be/8Lkn4v1GJ20
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https://youtu.be/zH4307RQsVvE https://youtu.be/oBMd1DX0elo

https://youtu.be/I6T2IPC{TSM https://youtu.be/2HWPkmgOhmE

www.laconnetwork.com


https://youtu.be/zH43O7RQsvE
https://youtu.be/l6T2lPCjT8M
https://youtu.be/oBMd1DX0eLo
https://youtu.be/2HwPkmg0hmE
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https://youtu.be/6i09DG-JY7w https://youtu.be/6munHUb8Ayw

https://youtu.be/ESMpOigQ66Y https://youtu.be/vLrPgqtDPbE
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https://youtu.be/8ioHA8Qwaoc https://youtu.be/9rf9dC9zm6l

https://youtu.be/-WAizL2iU74 https://youtu.be/nzJz0saBnuw
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https://youtu.be/T9SxHP7elHs https://youtu.be/tt8D3WChRs0O

https://youtu.be/rXEgOEkUxos https://youtu.be/imBp-bcT4cY
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https://youtu.be/IMWzBGQHHmMO https://youtu.be/Sd5IxGuh0JA

https://youtu.be/iAAzJcFol3s
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PONENCIAS

El viernes 28, estuvo reservado a ponencias de algunos referentes de la innovacion,

el emprendimiento y la inversion. Bajo el lema “De INcomprendidos a pioneros en

INnovacion y emprendimiento” se celebraron las siguientes sesiones:

Apertura institucional de Francisco Polo, alto Comisionado para Espafia
nacion emprendedora

Masterclass “De incomprendido a pionero del triatlon” con Ivan Rafa
Mesa Redonda “Una buena relacion entre inversor y Startup” con Enrique
Penichet (Draper B1) y Eloi Gomez (Mr Jeff)

Masterclass “De idea a startup, de startup a empresa, las claves para llegar
al final del camino” con Juan C. Cebral Santos (Nerbo).

Mesa redonda de “Proyectos Enisa liderados por Mujeres” con Patricia
Lépez Trabajo (Myhixel), Danae Vara Borrell (Gocleer), Marta Zaragoza
(Declarando) y Verdnica Arroyo Guinea (Moveco)

Masterclass “De emprendedor a liderar la computacion cuantica” con
Ismael Faro (IBM).

Masterclass “Innovacion en Google: Google For Startups”

Cierre Institucional con Francisco Conde Lopez, vicepresidente segundo,

Conselleiro de economia, empresa e innovacion.

www.laconnetwork.com
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https://youtu.be/7U30fdTBOdO https://youtu.be/NQ1Nkg2wg A

https://youtu.be/wLGxBvyLlis https://youtu.be/kxMt8AOW7TM

www.laconnetwork.com
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https://youtu.be/NQ1Nkq2wq_A
https://youtu.be/wLGxBvyLIis
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https://youtu.be/toJh4CzcM3M https://youtu.be/KmNFxwxoZRA

https://youtu.be/h21ebJBjEHA https://youtu.be/3mE7VyzQEBw

www.laconnetwork.com
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STREAMING

El streaming integro del evento se ha realizado a través de la web de Galicia Startup

Congress (www.laconnetwork.com).

Se han habilitado un total de 6 salas para los 3 dias de Congress:
e Dia 26 de Mayo: Sala Demo Day con los proyectos X-tech de
ViaGalicia. Ademas se habilit6 un set presencial en Porto do
Molle con la presencia de aproximadamente 35 personas.
e Dia 27 de Mayo: Sala Demo Day con los proyectos agrupados en
verticales y las Salas Lacon, IESIDE y GAIN con los workshops
e Dia 28 de Mayo: Sala Conferencias donde se han emitido las

diferentes ponencias y mesas de debate.

A continuacion, se detallan las cifras de usuarios que han asistido a las diferentes
sesiones del congreso:

www.laconnetwork.com
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Demo Day (26 mayo)

Demo Day (27 mayo)

www.laconnetwork.com
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Sala IESIDE

Sala LACON

www.laconnetwork.com
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Sala GAIN

Ponencias

www.laconnetwork.com
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Enlace a Streaming en Portada
Ademas, el streaming realizado en la web del Congreso, las

ponencias realizadas durante el dia 28 de mayo también se

han podido ver online a través de La Voz de Galicia.

Landing de Streaming en La Voz de Galicia

Enlace a streaming en seccién Economia

www.laconnetwork.com
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DIFUSION EN MEDIOS DE COMUNICACION

Principales medios de comunicacidn desde los que se ha publicado el congreso:

e Lavoz de Galicia (Digital)

o

O

16 de mayo: https://www.lavozdegalicia.es/noticia/economia/2021/05/16/innovacion-emprendimiento-incomprendidos-
pioneros/0003 202105G16P33991.htm

22 de mayo: https://www.lavozdegalicia.es/noticia/innovacion-laconnetwork/2021/05/22/feria-laconnetwork-estrena-edicion-
linea-jueves/0003 202105G22P31992.htm

26 de mayo: https://www.lavozdegalicia.es/noticia/innovacion-laconnetwork/2021/05/26/llega-galicia-startup-congress-2021-
mayor-foro-inversion-startups-noroestepeninsular/00031622051066403792900.htm

26 de mayo: https://www.lavozdegalicia.es/noticia/economia/2021/05/26/arranca-laconnetwork-feria-startups-
gallegas/0003 202105G26P33991.htm

29 de mayo: https://www.lavozdegalicia.es/noticia/economia/2021/05/29/ecosistema-emprendedor-refuerza-
laconnetwork/0003 202105G29P32991.htm

e El| Referente

o

o

10 de mayo: https://elreferente.es/ecosistema/galicia-startup-congress-el-ecosistema-gallego-de-innovacion-emprendimiento-
e-inversion-celebra-su-decimo-aniversario/
24 de mayo: https://elreferente.es/ecosistema/llega-galicia-startup-congress-2021-mayor-foro-inversion-startups-noroeste-

peninsular/

2 de junio: https://elreferente.es/startups/velca-diversa-allread-tres-startups-ganadoras-galicia-startup-congress-2021/

e El Espaiol — Quincemil:

o

17 de abril: https://www.elespanol.com/quincemil/articulos/economia/laconnetwork-de-incomprendidos-a-pioneros-del-
emprendimiento-e-innovacion

www.laconnetwork.com
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https://elreferente.es/ecosistema/galicia-startup-congress-el-ecosistema-gallego-de-innovacion-emprendimiento-e-inversion-celebra-su-decimo-aniversario/
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https://www.elespanol.com/quincemil/articulos/economia/laconnetwork-de-incomprendidos-a-pioneros-del-emprendimiento-e-innovacion
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A continuacidn, se muestran los impactos generados en las notas de prensa de La Voz de Galicia y la emision del streaming de las ponencias

durante el viernes 28 de mayo:

Paginas
Contenido Vistas Usuarios
Nota de prensa: Arranca la LaconNetwork, la feria de las «startups» gallegas 1967 1735
Nota de prensa: La LaconNetwork llega a sus diez ahos como epicentro del talento 811 705
Nota de prensa: El ecosistema emprendedor se refuerza en la LaconNetwork 643 577
Streaming viernes 28: De incomprendidos a emprendedores: las claves del éxito de las startups en
las conferencias de la LaconNetwork 576 498
Nota de prensa: Llega Galicia Startup Congress 2021, el mayor foro de inversién en startups del
noroeste peninsular 227 197
Nota de prensa: La feria LaconNetwork estrena su edicidn en linea el jueves 218 202

www.laconnetwork.com
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e Lavoz de Galicia (Robapaginas en Prensa)
o 15 de mayo: https://edicionimpresa.lavozdegalicia.es/@jsem3054/csb xLQiXmQYpsMOuj-2LxHnZePMnaG-
814QNA1YHfMe8RQptCIUTr26Uv9E5h2hV595-GEu hzhCT8Wbts3azkpwA

www.laconnetwork.com
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e Radio Intereconomia
o 21 de mayo: https://intereconomia.com/programas/myconomy/lalo-garca-torres-fundador-de-hubin-y-de-laconnetwork-
20210521-0318/

www.laconnetwork.com
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DIFUSION EN REDES SOCIALES

Con el plan de medios creado para el Galicia Startup Congress

hemos alzado cifras de casi 35000 impresiones totales.
Estos grandes nimeros se han conseguido gracias a publicar el
contenido en las cuentas de HubIn y Laconnetwork de manera

simultanea, y en sus perfiles de Twitter, Instagram y LinkedIn.

En términos totales, el plan de medios constd de alrededor de unas

400 publicaciones.
A estos impactos generados en nuestros propios canales, habria que
sumar los impactos generados en las publicaciones de las

aceleradoras, startups, corporaciones y otros asistentes al congreso.

Estas son solo algunas de las publicaciones:

www.laconnetwork.com
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INVESTOR'’S
DAY

PORTUGAL
summit

Startup

Bam.Bu Cycle

Bam.bu Cycle

Website

www.bambu-bicycles.com

Sector

Mobilidade suave


http://www.bambu-bicycles.com/

M@BAE MOBI '

INVESTOR'’S
DAY

Problema

Falta de atividade fisica, exploracdo de recursos naturais, poluicado, sdo alguns dos
desafios ambiciosos que afetam toda a sociedade. A fibra de carbono e o aluminio sdo
coisas do passado. A bicicleta atual & feita em bambu e fibra de cAnhamo. Apresentamos
o meio de transporte mais ecoldgico do momento. Além de mais leves, resistentes e
confortdveis, estas bicicletas também deixam uma pegada de carbono muito menor.
Bicicletas de bambu promovem um passeio mais suave e tém resisténcia ao impacto
incrivel.

Solucgéao

Permite que os usuadrios tenham um estilo de vida mais saudavel com uma bicicleta Unica
e criada de acordo com as dimensdes e requisitos do utilizador. Desenho original, leveza
e conforto ao usar a bicicleta, contribuindo para uma maior mobilidade sustentavel.
Procuramos sempre ser progressivamente eco-conscientes e sustentaveis.

Queremos ajudar as cidades a se tornarem lugares melhores para se viver e inspirar um
estilo de vida saudavel.

Mercado

Queremos ser a proxima geracao de bicicletas eco sustentaveis. O nosso objetivo € a
consciéncia ecoldgica e social em todos os niveis, desde o processo de projeto,
fornecedores, construcao, até chegar ao cliente final.

Criar um sentido de comunidade em torno do bem-estar e do cuidado com o meio
ambiente, combinada com um design Unico e atraente.

Modelo de Crescimento

Combinamos a tecnologia com a natureza diretamente
Producdo nacional e personalizada
Mais leves do que bicicletas 'normais’

Modelo de negdcio

Venda de bicicletas; Venda de quadros de bambu e acessoérios para bicicletas de
bambu; Workshops;

B2C

» Apaixonados por bicicletas e atentos ao meio ambiente e ao

impacto do bambu como material sustentavel;

* Residentes urbanos que precisam de uma alternativa de transporte confortavel,
conveniente e sustentavel;

B2B

* Turismo: Colaboracdo com hotéis, turismo rural e agéncias de viagens;

* Promocao de experiéncias;

Workshops

* Formar parcerias com escolas e universidades para promover bicicletas de bambu e
bambu como material sustentavel;



MO@BAE MOBI

INVESTOR'’S Bam.Bu Cycle
DAY

Metricas

*« Bambu: A exploracdo ou transformacado deste material tem um impacto minimo no ecossistema e muitas vezes
deixa uma pegada de carbono negativa.

* Producdo Nacional: Primeira bicicleta de bambu produzida em Portugal

* Feito a mao: a natureza soé faz originais

* Design leve, duravel e atraente

Queremos ser protagonistas da nova mobilidade, facilitando a circulacdo de bicicletas a qualquer cidad&o, tanto
0S gque ja a utilizam como o0s novos ciclistas urbanos.

Procuramos cooperar com fornecedores nacionais ou ibéricos e promover as tradicdes e indUstria ibérica.

Equipa

Tiago Saavedra

30 anos

Co-Founder & Creative Product Design
Designer de Produto

Criador de coisas e entusiasta DYI

Linkedin: www linkedin.com/in/tiagosaavedra

Joana Saavedra

36 anos

Co- Founder & Business Development

Cambridge Sustainability Business Management Course 2020
Leading High Performance Organizations - University of Chicago
Booth School of Business Executive Education 2019

Economia 2009

Linkedin: www .linkedin.com/in/joanasaavedra



http://www.linkedin.com/in/tiagosaavedra
http://www.linkedin.com/in/joanasaavedra
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INVESTOR'S Biosharing
DAY

Startup

BIOSHARING

Website

https://eurelec.es/productos/biosharing?origen=pendon_evento

Sector

Mobilidade eléctrica;
Mobilidade partilhada;
Energia renovavel



https://eurelec.es/productos/biosharing?origen=pendon_evento
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INVESTOR'S Biosharing

DAY

Problema

The common and general problems that we solve in Porto and Vigo are:
e Parking Difficulties.

e Current urban mobility excessive environmental impact.

e Public transport crowding.

e Urban traffic and congestions.

e Current urban mobility land footprint.

e Current urban mobility long commuting.

e Cities automobile dependency.

e Cities loss of public space because of the excessive use of automobiles.
e Cities current atmospheric pollution because of mobility.

e Urban mobility current excessive energy consumption.

Solucgéao

Electric motorcycles rent-per-minute service, purchased via the mobile phone with a
debit o credit card. Our 50cc motorcycles can be used by tourists and don’'t required a
driving licence.

Plus: We are including in our planned budget, the cost of a photovoltaic system designed
to supply the motorcycles batteries energy, prior to having long term savings in our
business model.

Solution benefits:

e Faster than the buses.

e Avoids the crowding of public transportation, like when using the subway, trains or
buses.

e Cheaper than taxis.

e Safer than buses, taxis and trains, prior to avoid COVID-19 or future pandemics viruses.
e Cheaper than buying and maintaining private vehicles.

e Widen the urban mobility options in the city.

e Pollution-free service in the energy generation and in energy consumption.

e | ess loudly than the other options in public transportation.

e Easy parking.

e Avoids long commuting and traffic.

Mercado

A. Porto.

e Total Available Market. Amount of people that mobilize on a daily basis. 182.196 people.
B. Vigo.

e Total Available Market. Amount of people that mobilize on a daily basis. 249.595
people.

The added market of the two cities:

e Serviceable Available Market. The maximum amount of people that we calculate will use
our service at least once a month, it would be or maximum obtainable market share.
75.888 people. (Locals and tourists)

e Serviceable Obtainable Market. The average amount of people that we calculate will use
our service at least once a month, in our first-year operations(2021/2022). 14.888 people.
(Locals and tourists)

Modelo de crescimento

We will divide our marketing investment budget this way:

e Google Ads (10%).

e Facebook Ads (15%).

e Instagrams Ads (15%).

e Influencers Marketing (25%).

e Referral program (25%). Our clients will be rewarded with 5 minutes of services per
every 3 friends that register in the service’s app and rent a motorcycle.

e Public relationships investment to frequently be in the news(10%).

Modelo de negdcio

The price per rented minute is 0.25€.
The price of the service monthly subscription is 95€ per 500 minutes.
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INVESTOR'S Biosharing
DAY

| Métricas

We are currently in a pre-commercial /pre-seed phase with a validated solution in 2
markets with zero or almost zero direct competition.

Equipa

Manuel Guillen. CEQ, co-founder and partner.

Maria De Los Angeles Freiria. Co-founder and partner.

Florimar Gonzalez. Co-founder and partner

Jose Vargas. Lead Engineer(Remote team member)

Marianys Machin. COO(Remote team member)

Nohelis Medina. Graphic Designer(Remote team member)

Angel Ascanio. CTO(Remote team member)

Daniel Hernandez. Junior Engineer (Remote team member)

Carlos guillen. Advisor (Remote team member)

Our team members mainly belong to the company’s international partners:
https://bicenergyhk.com 3
https:.//www.sagetve.com/web



https://www.linkedin.com/in/manuel-guillen/
https://www.linkedin.com/in/maria-de-los-angeles-freiria-capote-70113170/
https://www.linkedin.com/in/jos%C3%A9-vargas-7946351a/
https://www.linkedin.com/in/marianys-mach%C3%ADn-b257b6153/
https://www.linkedin.com/in/nohelis-medina-8b65b816a/
https://www.linkedin.com/in/angelascaniocisneros/
https://www.linkedin.com/in/daniel-hern%C3%A1ndez-54a3a2167/
https://www.linkedin.com/in/carlos-guill%C3%A9n-81471818b/
https://bioenergyhk.com/
https://www.sagetve.com/web/
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PORTUGAL
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Startup

Box Van

Website

Instagram: boxvan_camper

Sector

Transformacdo de veiculos;
Camping;
Turismo
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INVESTOR'’S
DAY

‘ Problema

‘ Dar a posibilidade de utilizar furgonetes para uso comercial ou recreativo.

| Solugao

Criar modulos transformaveis e expansiveis, gue sdo inseridos dentro de vans, equipados
com todo o necessario para utiliza-los como uma casa. Instala-se em menos de uma hora,
com possibilidade de utilizacdo da carrinha para uso comercial e recreativo.

Mercado

-Proprietarios de carrinhas que o utilizam para a realizacdo do seu trabalho
(profissionais independentes).
- Empresas de aluguer de carrinhas comerciais.

Modelo de Crescimento

Entrar no mercado alugando modulos para divulgacao do produto, a partir dai e com a
ajuda de uma campanha de marketing impulsionar as vendas.

Modelo de Negdcio

Com o aluguer atingimos muito publico, estamos a receber receita e possiveis vendas. O
produto permite a producdo em massa, permitindo atender a procura com pouco
pessoal. Os modulos sdo configuraveis, o cliente escolhe os acessorios que necessita, sem
a necessidade de grande investimento inicial. Queremos criar uma comunidade onde os
donos de modulos BoxVan facam upload de seus bricos, isso ndo nos da beneficio
directo, mas estaremos na boca de muitas pessoas, onde muitas delas acabardo comprar.
Os lucros sdo reinvestidos em marketing, influenciadores, publicidade em paginas
especificas.

Metricas

Durante a nossa presenca na feira Mindtech Vigo, recebemos um feedback muito
positivo, sem ser uma feira especifica para o nosso setor, 0 gque Nos Mmostra que a
actividade de camping € uma tendéncia.

Temos duas pessoas interessadas na compra e mais de dez pedidos de aluguer, tudo
sem iniciar um esforco de vendas.

10
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Equipa

lvan Bastero Davila, fundador, técnico e design.
https://es.linkedin.com/in/ivan-bastero-5abb66190

Ana Bastero Davila, marketing e redes sociais.
https://www.linkedin.com/in/anaatientas

11


https://es.linkedin.com/in/ivan-bastero-5abb66190
https://www.linkedin.com/in/anaatientas/
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INVESTOR'S

DAY

cardio

HEARTMETRICS EXPERTS

id

Startup

CardiolD

CardiolD

Website

https:.//www.cardio-id.com

Sector

ADAS;
Biometria;
Seguranca rodoviaria

12


https://www.cardio-id.com/
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INVESTOR'’S CardiolD

DAY

Problema

90% dos acidentes rodoviarios sdo causados por erro humano, 1,3 milhdes de mortes
rodovidrias ocorrem em todo o mundo todos os anos e mais de 50 milhdes de pessoas
ficam gravemente feridas. As principais causas sao fadiga do condutor, estresse, alcool e
fatores de doenca. S6 na Europa, 1 em cada 5 acidentes rodoviarios sdo causados por
sonoléncia, 86% das frotas de veiculos sofreram um acidente em 2019 e todas as frotas
sofreram acidentes em que um dos seus condutores estava “em falta”. Além de vidas
humanas e perda de carga, esses acidentes tém enormes custos operacionais diretos e
indiretos, inclundo muitas das vezes, 0s prémios anuais com o0s seguros automovel.

As tecnologias de Sistemas Avancados de Assisténcia ao Condutor (ADAS) podem
mitigar esses problemas. Sistemas baseados em sensores e alarmistica podem ajudar a
corrigir determinados comportamentos indevidos do condutor, durante o processo da
conducado automovel.

Solucado

O “CardioWeel”, tecnologia CardiolD patenteada, veio adicionar uma nova camada,
inovadora e disruptiva ao conjunto de sistemas ADAS: um dispositivo com a funcdo de
aquisicdo do electrocardiograma (ECG) do individuo. Através de sensores aplicados no
volante - no caso, uma capa construida com elementos condutivos - o sinal
electrocardiografico € interpretado e, através de processamento local, identifica eventos
associados a sonoléncia e fadiga, bem assim outros problemas associados a sadde
cardiaca do individuo.

A prova de conceito e validacao da nossa tecnologia foi alcancada com o apoio da
Barragueiro Transportes: instalamos o sistema CardioWheel num conjunto de autocarros,
tendo sido adquiridos elevadas quantidades de dados durante um ano, veiculos que
percorreram + 1 milhdo de quildmetros. O CardioWheel foi instalado com uma integracao
com o sistema anti-colisdo Mobileye e a telematica Geotab: a combinacdo desses
sistemas permitiram-nos estabelecer parametros de contextualizacdo: contextualizando
0s sinais electrocardiograficos do individuo com a localizacdo, estado do veiculo e
eventos exteriores a conducdo, através de “"dashcam”.

Esta integracdo permitiu-nos criar um modelo de visdo 3602 do processo de conducao,
incrementando a seguranca do condutor e passageiros, ad mesmo tempo que os eventos
adquiridos (anonimizados) organizados na forma de relatorios de performance,
capacitando os gestores de frotas com informacdes para optimizacdo de rotas, gestdo
dos recursos humanos em funcdo do seu estado de bem-estar e salde.

Mercado

O nosso 0 negdcio estad dimensionado da seguinte forma:

1 - Mercado nacional - aftermarket

|. empresas de transporte de passageiros

II. empresas de logistica e transporte de mercadorias

ll. frotas empresariais

2 - Licenciamento da Tecnologia

Diligenciar no sentido de licenciar a tecnologia patenteada CardiolD, junto de:
I fabricantes de automoveis ligeiros

Il. fabricantes de veiculos pesados

l1l. encarrocadores (body-builder) de veiculos transformados (autocarros, ambulancias,
veiculos especiais)

V. fornecedores de primeira-linha da industria automovel.

Modelo de crescimento

A CardiolD tornou-se representante exclusiva em Portugal da Mobileye (Intel Group) e
Geotab Canadd). Esses dois produtos geram alavancagem (tracdo) para a
comercializacdo do CardioWheel.

No contexto da prova de conceito, foram instalados o conjunto de sistemas
CardioWheel/Mobileye/Geotab em 10 (dez) autocarros da Rede Expressos (https:
//www.redeexpressos.pt/default.aspx) que gerou uma reportagem de televisdo local
(https://www.voutube.com/watch?v=DbBLbp7CXDY ).

Temos um acordo de instalacao faseada com o operador de transportes de
passageiros da cidade de Lisboa - Carris - tendo sido instalados os sistemas CardiolD
em dois veiculos (um autocarro movido a hidrogénio, e um elétrico). Ha cerca de um
ano, fomos certificados para o fornecimento dos sistemas anti-colisdo junto da
Caetanobus Autocarros, S.A. (https://caetanobus.pt/pt/ ).

No caso da empresa de transportes publicos da cidade de Lisboa, o objetivo é ter o
sistema instalado em 500 autocarros, além de 300 operados pela Rede Expresso
(Grupo Barragqueiro).

Foram criados canais de distribuicdo, através de uma parceria para comercializar e
instalar os nossos sistemas com a Expressglass (https://www.expressglass.pt/) com
90 lojas cobrindo todo o territdrio nacional.
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Modelo de negdcio

Posicionamo-nos junto das empresas (B2B). Vamos comercializar o CardioWheel e outros
produtos ADAS (como Mobileye e Geotab) enquanto tecnologias analogas com
representacdo exclusiva, gerando tracdo para a nossa tecnologia proprietaria.
Adotamos o modelo de vendas HAS (Hardware as A Service), por meio de um agente
financeiro internacional (Grenke, SA). O modelo de negdcios, em uma perspectiva
essencialmente comercial, terd duas abordagens essenciais:
1. Venda Direta: direcionamento aos veiculos existentes em circulacdo (passageiros e
carga, empresas de transporte e departamento de frota de grandes empresas).
Apresentamos um preco Unico de instalacdo, e uma taxa de assinatura por veiculo,
gerando recorréncia.
2. Vendas indiretas: aliancas e parcerias com canais distribuidores, através de empresas
com atividades conexas ao negdcio automovel;
3. Comunicacao digital:

a. através da marca “ADAS PORTUGAL” - ww.adas.pt - que utilizamos para

divulgacao dos produtos;
b. Medias digitais: LinkedIn
c. E-mail marketing.

Métricas

A partir do vasto conjunto de indicadores (KPI) que a empresa pretende monitorar, a
nossa atencao reside em:
a. métricas qualitativa e quantitativa relacionadas com a operacdo global da empresa,
numero de clientes, rendibilidade do negdcio;
b. métricas financeiras:

I. fluxo de caixa

Il. receita de vendas
c. nimero de clientes:

I. cliente mes a, b, ...
d. produtividade:

I. poupanca gerada com as tecnologias ADAS nos veiculos dos clientes:

- Combustivel, CO2, incidentes rodoviarios.

e. vendas:

[. nimero de veiculos e instalacdes de sistemas

Equipa

CardiolD

André Lourenco (m) ¢ cofundador e CEO da CardiolD Technologies. Na
CardiolD Technologies, aplica o conhecimento e a experiéncia adguirida
na Minalytics (startup de software analitico e mineracao de dados),
Albatroz Engenharia (engenharia aerondutica) e Lusospace (esgenharia
aeroespacial). Simultaneamente, atuava como investigador principal no
Grupo de Padrdes e Analise de Imagens no Instituto de
Telecomunicacdes. André possui os graus de Licenciatura, mestrado e
doutoramento em Engenharia Electrotécnica e de Computadores pelo
Instituto Superior Técnico. Compatibiliza o seu tempo na CardiolD, com a
atividade de professor de engenharia de dados e biomédica, no Instituto
Superior de Engenharia, do Instituto Politécnico de Lisboa. Tem orientado
varios projectos de investigacao, teses de mestrado e projetos de
conclus&o de curso de alunos provenientes do ISEL, FCT/UNL, FEUP;
IST/UL. As contribuicdes cientificas incluem 12 capitulos de livros, 8
artigos revistos por pares, 77 artigos de conferéncias internacionais e 1
patente ("Dispositivo € método para reconhecimento biométrico continuo
com base em sinais eletrocardiograficos”). As suas competéncias de
lideranca foram varias vezes reconhecidas, recentemente com a
atribuicdo de membro da IST Spin-Off Community, em reconhecimento
pela inovacao e contributos da CardiolD no mercado, mas também por
manter ativos a alianca com o sistema cientifico e tecnoldgico nacional e
europeu.

A% A
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Equipa Equipa
Carlos Carreiras (m) é cofundador e Diretor de Ciéncias de Dados na CardiolD. Com foco em David Velez (m) é Coordenador da Unidade de Hardware e Prototipagem da CardiolD. E
analise multifatorial e interfaces homem-maaqguina, Carlos constrdi solucdes de software para licenciado em Electrdnica, Telecomunicacdes e Engenharia Informatica pelo ISEL, estando
traduzir biossinais em informacdes uteis e relevantes para a industria. Carlos fez parte da equipe presentemente a concluir o mestrado na mesma area. Seu perfil apoia a CardiolD a ser agil na
gue desenvolveu o BITalino, projeto gue inspirou a visdo da CardiolD. Antes de se juntar a prototipagem das solucdes de aquisicdo de biossinal construindo circuitos eletronicos e placas
CardiolD, foi investigador do Instituto de Telecomunicacdes, sendo membro central da equipa de circuito impresso adaptada as necessidades de uso.

que desenhou o BioSSPy (https://github.com/PIA-Group/BioSPPy), uma caixa de ferramentas
para biossinal com processamento em Python. Possui 0 mestrado em Engenharia Biomédica
pelo Instituto Superior Técnico. Carlos € autor de 7 artigos de pesquisa revisados por pares e 12
artigos de conferéncias nas areas de Processamento de Sinais, Aprendizagem Automatica e
Engenharia Biomédica. Seus campos de especialidade biomédica s&o principalmente
reconhecimento de padrdes, ECG, EEG e interacdo homem-maquina.

Roberto De Souza (m) € o Diretor de Parcerias Colaborativas, Desenvolvimento de Negdcios e
Internacionalizacdo da CardiolD Technologies, com guem colabora desde o inicio de 2015,
Roberto trouxe para a empresa mais de 20 anos de experiéncia em gestdo de projetos de alto
valor, formacéo de equipas e coordenacdo de projetos multifuncionais. Em diferentes contextos
culturais, trabalhou no Brasil, Estados Unidos, Inglaterra, Espanha, Alemanha e Portugal,
incluindo atividades empresariais em mais de 20 paises. Roberto iniciou a sua carreira na
indUstria automaovel (13 anos na Ford Motor Company), tendo também colaborado com a
Universidade Nova de Lisboa durante 10 anos, como Coordenador da Unidade de Propriedade
Intelectual, e Adjunto da Direcdo do Parque de Ciéncia e Tecnologia, onde gizou a coordenacdo
de projetos colaborativos que ascendem a + € 10 milhdes. Foi mentor e Diretor Executivo do
Sines Tecnopolo (alianca entre as Universidade de Evora e Algarve, e Politécnicos de Beja e
Setubal), posicionando ja em 2007 o primeiro pargue tecnoldgico em Economia do Mar e
Energias. Como consultor, desenvolveu planos de negdcios, definiu novos modelos de
crescimento e internacionalizacdo de negdcios de empresas portuguesas no Brasil, Estados
Unidos da América e Oriente Médio. E economista, pela Universidade de S&o Paulo, Brasil, e
mestre em Matematica Aplicada pela Universidade de Lisboa, Portugal.
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CONTELINERA"

Electric Station

Startup

Contelinera
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CONTELINERA S.L

Website

https:.//www.contelinera.com

Sector

Mobilidade eléctrica
Carregamento de veiculos eléctricos
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Problema

This proposal reflects a market need on accessibility to ultra-fast charging points, easily
implemented, for electric and plug-in hybrid vehicles, in long-distance trips, opening a
disruptive and novel market, making a clear commitment to the green and circular
economy, by being able to provide it with stationary batteries produced from electric
vehicle batteries arriving at their end of useful life.

Solugao

This new CONTELINERA project will be the first ultra-fast charging system, easy to
implement and that makes use of stationary second-life batteries. Likewise, its productive
capacity is directed not only to dispense energy for electric or plug-in hybrid vehicles,
but also has a space within which complementary businesses can be developed.
CONTELINERA SL focuses its efforts on the creation of a first prototype of an ultra-fast
charging system that can be powered by various sources of energy, and includes among
them the second life batteries. It therefore placed one of the EU's main strategic lines,
which focused its attention on next-generation batteries and boosting strategic
autonomy in a sector that is vital for Europe's green transition and its long-term
resilience.

Mercado

The products developed by Little Energy are intended for a niche market of
customers, who care about the environment, and make use of renewable energies
(photovoltaic, wind ...), not only in their private homes, but also in their workplaces.
The following customer segments have been identified:

> Specialized entities (rent a car)

> Large energy companies

> Public administration

Modelo de Crescimento

Considering that the client to whom we are addressing (public administrations, , large
energy companies, and entities specialized (rent a car)), is especially aware of the
environment when making their purchases, and that they have the need to cover that
need for charging points on long-distance journeys of your customers

Your best purchase option will be our Contelinera Station. Not only will you be able to
obtain a product that covers your economic needs, but you will also be satisfied to know
that with your purchase you are collaborating in the elimination of waste and drastically
reducing environmental pollution.

Not for this reason we discard different sales channels, but the study we carry out has
revealed to us that the communication channels that we must use are the following:

> Phone (25%)

> Email (15%)

> Social media (10%)

> Web (40%)

Modelo de negdcio

CONTELINERA will develop a new business concept based on the sale of ultra-fast
charging systems. From the need for this product, and the lack of action by the sector
on its production, there is an important commercial opportunity to which the value
proposition of the new company responds.

Contelinera, will diversify the income inflow by distinguishing the two key activities to
which it will be dedicated.

- On the one hand, we will talk about the sale of Contelineras.

- On the other hand, the exploitation of Contelineras.
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Metricas

> BFA - aceleradora de negocio

Investment rounds
> Mobae - LaconNetwork.

Equipa

The management team of the company is formed by the following professionals, with
extensive experience in the sector:

* Rubén Blanco (CEO)
CEO LITTLE y MOVELCO, +20 years of management experience in the automotive sector

* Oscar Ferndndez ( Resp. Comercial )
Resp. Commercial Operations Development, +20 years’ experience in business
development

* Victor Gonzalez Moure (Resp. Ingenieria Eléctrica)
Project Manager in the area of vehicle electronics, with more than 20 years of experience
in the Automotive sector.

* lvan Rodriguez Fernandez (Resp.Taller)
Workshop Manager in the area of vehicle electronics projects, with more than 10 years of
experience in the Automotive sector.
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CycleAl

Map of safoty

CycleAl

Website

https:.//www.cycleai.net

Sector

Mobilidade suave
Navegacao
Seguranca rodoviaria
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Problema

Hoje em dia, a mobilidade ¢ um tema prioritario para a Unido Europeia no contexto de
desenvolvimento urbano - a UE chegou a anunciar que o financiamento para
infraestrutura sustentavel, inclusive para ciclovias novas ou melhores, duplicou para € 20
bilides. Ao mesmo tempo, centenas de pessoas, incluindo ciclistas e pedestres, perdem as
suas vidas nas nossas estradas. Hesitamos em deslocar-nos de bicicleta simplesmente
porqgue é considerado perigoso! A CycleAl pretende resolver este problema.

Solugao

A nossa solucdo é desenvolver um aplicativo multiplataforma que ird: sugerir a mais
segura rotas para usuarios de micromobilidade; convidar o utilizador a colocar pinos de
localizacdo em pontos de acesso perigosos; integrar o primeiro software de direcdo
assistida por meio de colheita e processamento de imagens via Cloud, baseado na
tecnologia 5G.

Consideramos a nossa solucdo como uma de tecnologia limpa. O beneficio de tornar o
nosso trajeto didrio mais verde € imenso, quer fisica como mentalmente, e as cidades
(inteligentes) estdo a procura de ser mais verdes e sustentdveis por meio das TI. Além
disso, a mobilidade ativa € uma das principais prioridades da UE para o Acordo Verde e
um mundo neutro em carbono, por meio da mobilidade com emissdes zero.

Mercado

H& planeadores de rota no mercado, mas o nosso software permitird a integracao de
conducdo assistida sem precedentes em dispositivos de micromobilidade - como
bicicletas e scooters - com base na tecnologia 5G.

iRAP para a avaliacdo de risco - funciona para carros, mas o mundo € verde e sustentavel,
por isso a mobilidade ativa é fundamental. Além disso, tem em consideracdo o POV dos
especialistas, ndo dos utilizadores (baseamos o nosso modelo de ML em crowdsources)
Google Maps / Waze para o planeador de rotas - ndo ha camada de bicicleta para GM em
Portugal. Permitem-nos planear a nossa viagem de A a B adicionando pontos
intermediarios (A-C-> B), mas sem evita-los - pretendemos abolir os pontos negros do
planeador. A camada de seguranca como value proposition!

Boréal Bikes, Trailze, DroverAl: startups em estagio inicial a desenvolver pilotos como
planeadores de rotas, ADAS, tecnologias de visdo computacional.

CycleAl

Modelo de Crescimento

Inicialmente focamo-nos numa abordagem B2G. Lancarmos pilotos com alguns dos
maiores concelhos de Portugal e também com um parceiro gigante na area das trotinetes
elétricas. Estando num TRL 7, estas parcerias serdo vitais para aprimorar o foco da
CycleAl.

Modelo de negdcio

B2C, ou B2B2C: planeador de rotas via App com solicitacdo e pay-per-API
B2G e B2C: Mapas de seguranca rodoviaria, por servico
Futuramente...Conformidade: passeios em calcadas e estacionamento ilegal |
Conducao assistida como servico [ADAS]

Monetizacdo de dados
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Equipa

Miguel Peliteiro
Ceo
Linkedin: https:.//www.linkedin.com/in/miguelpeliteiro

Luis Rita
Co Founder
Linkedin: https://www.linkedin.com/in/luisdrita

Tudor Codrin bostan
Web developer
Linkedin: https://www.linkedin.com/in/tudriccodrin-bostan-86106380

Goncalo Moreno
Software Developer
Linkedin: https:.//www.linkedin.com/in/goncalomoreno
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Startup

LA REEVOLUCION DEL APARCAMIENTO

Dooroti

Website

https://dooroti.es

Sector

g

| \ ‘ Smart Cities
1] Parking

Abrie
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Problema

A atual crise climatica que vive a humanidade requere uma inevitavel maximizacdo da
eficiéncia do uso dos recursos face a disponibilidade dos mesmos. Detectamos a
existéncia de um grande nimero de lugares de estacionamento em locais de interesse
gue se mantém vazios ao largo dos dias. Ao mesmo tempo que se verifica a
impossibilidade de se construir garagens nestas zonas, devido a falta de espaco e ao
impacto ambiental gerado.

Em Espanha realizaram-se cerca de 23.000 milhdes de deslocamentos em veiculo
particular por ano, onde aproximadamente 10% desse tempo em circulacdo € passado a
procura de estacionamento (uma meédia entre 15-35 minutos por dia, em Espanha). O o
numero de veiculos em circulacdo cresce a cada ano (de 22 milhdes em 2013 para 33
milhdes em 2019), com este aumentam as demandas de espacos para estacionar e 0s
engarrafamentos derivado a sua procura. Em Espanha ja sdo necessarios 55.000 hectares
para estacionar todos os veiculos do pails.

Solugao

Propomos um sistema que permite aproveitar a infraestrutura ja criada, através de uma
rede colaborativa de proprietarios onde todos ganham. Os proprietarios dos lugares de
estacionamento podem obter uma rentabilidade econdmica pelo tempo em que ndo
estdo a utilizar esses espacos, sem o0s privar de continuar a usufruir dos mesmos. Os
condutores usuarios podem disponibilizar de mais lugares para estacionar a precos mais
competitivos, com reserva antecipada, o que permite uma melhor planificacdo do uso
veiculo e, assim, consequentemente, diminuimos a contaminacdo e economizamos
tempo, stress e dinheiro.

Com 0 nosso sistema ajudamos a otimizar as cidades, melhorando a fluidez das estradas,
reduzindo 0s enrafamentos e as emissdes de gases nocivos e evitando a producdo de
novas construcoées.

Mercado

100% frabicado na Galiza, originando um sistema com o qual todos ganhamos, o proprietario, a
comunidade de vizinhos, nds e os utilizadores. Queremos ser 0s precursores da criacdo tecnoldgica
para a sustentabilidade e economia colaborativa.

Os outros dispositivos com aplicacdo gue permitem abrir a garagem com o telemdvel incorporando
um park sharing estdo pouco otimizados, a maioria de sistemas atuais ndo propocionam a seguranca
necessaria ao proprietario, DOOROTI € o Unico sistema gue para além de reconhecer a matricula dos
utilizadores, permite-lhes avaliar as instalacdes dos proprietarios. Estamos a trabalhar nos distintos
sistemas tributdrios para que a nossa empresa possa ocupar-se de tudo, fornecendo, assim, as
maiores facilidades aos peguenos proprietarios. O hardware instala-se, como propriedade da
empresa, sem nenhum custo para o cliente sempre que realize o realuguer, caso contrario,
comprometer-se-a a pagar os gastos de manutencdo do sistema. Outros dispositivos permitem
abrir a garagem com o telemovel sem incorporarem funcdes de realugar a sua garagem ou de
gestdo. Adicionalmente, DOOROTI também permite ser utilizada como chave digital, aproveitando as
suas qualidades como ferramentas de marketing para atrair empresas e grandes proprietarios de
lugares de estacionamento e, assim, gerar novos usuarios de forma simples e econdmica,
potenciando rapidamente o numero de lugares de estacionamento disponiveis no sistema.

Modelo de crescimento

Comecaremos por realizar campanhas dirigidas a empresas e hoteis localizados nos centros urbanos
de interesse:;

12 Empresas: Proprocionamos uma solucdo para a gestdo dos seus lugares de estacionamento através
do uso da chave digital e da possibilidade de obter um rendimento econdmico durante o tempo em
gue estes espacos ndo estariam a ser utilizados (fins de semana, feriados, férias,...)

22 Hoteis: Possibilidade de rentabilizar os espacos para estacionamento em periodos de pouca
ocupacado, para além de oferecer uma imagem mais sofisticada e tecndlogica aos seus clientes,
mediante a cedéncia da chave digital, evitando deste modo a necessidade do cliente se deslocar até
a rececdo para obter a autorizacdo para estacionar.

32 Comunidades de residentes: cada pessoa proprietaria podera obter uma renda anual média de
1000 euros, enguanto tira partido da sua garagem de forma habitual. Acedemos as comunidades por
meio de gestores imobiliarios e campanhas publicitarias especificas.

42 Usuarios condutores: poderdo reservar o lugar de garagem com antecedéncia, planeando desta
forma o seu trajeto, ndo terdo um tempo limitado de estacionamento como noutros estacionamentos
regulados e, ainda, usufruirdo de precos mais baixos comparativamente as ofertas disponiveis de
momento.
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Modelo de negdcio

Equipa

O nosso modelo de negdcio consistira em:

Instalacdo gratuita dos dispositivos para facilitar a aceitacdo e incursdo no mercado,
para além de que cada lugar incluido no sistema terd o atrativo de gerar um
rendimento extra de 1000 euros por ano através do park sharing.

A receita do servico obter-se-d mediante uma comissdo sobre cada operacdo
realizada, sendo esta de 30%. No caso de gue com esta taxa de comissdo ndo se
alcance o minimo necessario, cobrar-se-a uma taxa de manutencao preestabelecida e
o cliente terd direito ao uso da chave digital. No que diz respeito as empresas e
municipios, ofercer-se-a um servico de chave digital, com o acordo de uma taxa de
manutencdo anual ou uma comissdo, dependendo da situacdo.

Métricas

Pablo Guillan Rodriguez (CEO):Ativista ecossocial e mecatronico de profissdo, promotor
inicial, coordena os 2 setores principais da empresa (Desenvolvimento e financas) e exerce
as funcdes de representante e comercial.

Adrian Besada Vidal (Diretor de Desenvolvimento de Produto): Engenheiro e designer,
coordena todas as atividades de desenvolvimento de produto e gera o material grafico
necessario para a empresa.

Adrian Pérez Bermello (Diretor Financeiro): Engenheiro de Energia, MBA Industrial Master,
responsavel pelo plano econdmico-financeiro e pela gestdo econdmica da empresa,
também exerce funcdes comerciais.

Alejandro Pérez Garcia (Diretor Técnico): Gerente da MARLEX Engenharia. Engenheiro
industrial com larga experiéncia em legislacdo técnica, direcao e gestdo de equipas.

So na provincia de Pontevedra existem 5.095 edificios com uma média de 26 lugares
de estacionamento por imovel, dos quais 1/3 sdo adequados ao nosso sistema. Com a
instalacdo de 100 aparelhos, o que significaria uma quota de 5,8%, poderemos atingir
um volume de negdcios de 900 mil euros.

Uma analise de dados proprios efectuada na cidade de Vigo indica que os 5 parques
de estacionamento mais bem localizados tém 1.900 lugares na sua totalidade e uma
ocupacado média de 64%.

Principais marcos alcanc¢ados:

Investimento privado de 40.000 euros.

Classificacdo IEBT obtida.

Fase final do desenvolvimento do software e do hardware.

Lancamento do produto em julho. Atualmente, contamos com dois prédios em
Portonovo, onde se estdo a realizar os testes necessarios e a gerar as primeiras
receitas.

Breixo Novas Cores (Técnico de Instalacdo): Técnico em eletricidade com larga experiéncia
em instalacdes elétricas e manutencao, € o responsavel pelo planeamento da rede de
instalacao.

Isidro Pernas Rodriguez (Membro Honorario): Empreendedor com anos de experiéncia em
gestdo empresarial, assessor e intermedidrio com uma longa rede de contratos, € ele quem
promoveu a equipa para iniciar o projeto
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Startup

Hunter Boards

Hunter Boards

Website

www.hunterboards.com

Sector

Mobilidade suave

25


http://www.hunterboards.com/

MO@BAE MOBI =

INVESTOR'’S
DAY

Problema

Os skates elétricos sdo altamente portaveis e tem uma boa performance, mas falham no
lado do conforto e da seguranca. Isto limita a adocdo de um veiculo cujo formato, peso e
poder tornam perfeito para qualguer cidade.

Solucgéao

A Hunter Board é o primeiro skate elétrico do mundo capaz de aumentar a estabilidade e
conforto do condutor, por sua vez reduzindo o risco de queda deste. Isto & possivel
gracas ao primeiro sistema de suspensao, completamente independente do sistema de
viragem, desenvolvido e patenteado para boards. Pela primeira vez, existe um veiculo de
micro-mobilidade elétrica que é:

* Altamente portatil (leve, facil de transportar e com bateria removivel);

« Com uma performance acima da média (alcance e velocidade maxima)

* Confortavel (sistema de suspensdo capaz de absorver impactos e vibracdes da
estrada).

Mercado

No mundo existem quase 200 milhdes de pessoas que fazem surf, snowboard, skate,
longboard e outros desportos de prancha por diversdo. Na hora de procurarem um
veiculo de mobilidade elétrica, vao favorecer um veiculo elétrico no formato prancha.
Nos estamos a trabalhar para ser a marca top-of-mind de mobilidade elétrica para
estas 200 milhdes de pessoas.

Hunter Boards

Modelo de Crescimento

* 2021 - Direct to consumer
* 2022 - Direct to consumer + Retalhistas + Subscription Service
* 2023 - Direct to consumer + Retalhistas + Subscription Service + Digital Assets & Data

Metricas

* $250K em vendas e reservas

* 5 dias para esgotar o stock de 2020 sem investimento em marketing
* Vendas para mais de 20 paises

* +80% de vendas para os EUA

* Pecas para 200 unidades produzidas e a serem montadas

* Veiculos entregues em 9 paises

Tudo isto foi alcancado em 1 ano.
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Equipa

Pedro Andrade - CEO - https://www.linkedin.com/in/pedrohunter

Miguel Morgado - CTO - https://www.linkedin.com/in/miguelmorgadol991

Duarte Lino - COO - https://www.linkedin.com/in/duartelino

Jodo Gomes - Head of Communication - https.//www.linkedin.com/in/joaocigomes

Nuno Castro - Lead Software Developer - https://www.linkedin.com/in/nfecastro

Bruno Figueiredo - Head of Electronics - https://www.linkedin.com/in/figueiredobruno
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Little’

Energy

LITTLE ELECTRIC ENERGY, S.L

Website

https://little-energy.com

Sector

Mobilidade eléctrica;
Reciclagem
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Problema

Little Electric Car Spain, developer of special electric vehicles, realized the accumulation
in its facilities of a large number of residual batteries without a clear destination or
knowing what to do with them. This led LITTLE ELECTRIC CAR, in 2018, to conduct a
rigorous analysis of the market and subsector of end-of-life electric vehicle batteries
(Eol) End of Life.

It was from this reflection and from the detection of needs about the fate of batteries at
the end of life (EoL) that this new business project emerges: LITTLE ELECTRIC ENERGY
- BATTERY SECOND LIFE

Solucgéao

To this end, LITTLE ELECTRIC CAR ESPANA, SL creates a Spin Out (LITTLE Energy) and
proposes to develop and implement, at first, a pilot line, capturing battery packs from the
aftermarket, analysis, disintegration, selection, recycling,

reconstruction and construction of new battery packs that require stationary applications
with reduced costs for the automotive sector.

LITTLE ELECTRIC ENERGY (LEE) is developing a new business concept based on the
recovery of batteries from electric vehicles at their end of life. From the need for such
recovery, and the general ignorance in the sector about its recovery or repair, there is an
important commercial opportunity to which the value proposition of the new company
responds.

Mercado

The products developed by Little Energy are intended for a niche market of
customers, who care about the environment, and make use of renewable energies
(photovoltaic, wind ...), not only in their private homes, but also in their workplaces.
The following customer segments have been identified:

> Specialized entities

> [arge companies.

> Workshops and scrapping

> Managers/Owners of energy-consuming buildings: Individuals; Public
administration; Community of neighbors

Modelo de Crescimento

Considering that the client to whom we are addressing (public administrations,
individuals, communities of neighbors, large energy companies, and entities specialized in
the renewable energy sector), is especially aware of the environment when making their
purchases, and that they have the need to

cover that excess of energy generated by their own renewable energy sources, at an
affordable cost and consistent with the environment.

Your best purchase option will be our Stationary Battery Packs. Not only will you be able
to obtain a product that covers your economic needs, but you will also be satisfied to
know that with your purchase you are collaborating in the elimination of waste and
drastically reducing environmental pollution.

Not for this reason we discard different sales channels, but the study we carry out has
revealed to us that the communication channels that we must use are the following:

> Phone (25%)

> Email (15%)

> Social media (10%)

> Web (40%)

Modelo de negdcio

Little Energy will diversify the revenue inflow by distinguishing the two key activities
to which it will be engaged.

- Waste management.

- Recovery of batteries for the creation of stationary batteries.
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Metricas

The project has been presented, after the constitution of Little Energy, by LITTLE ELECTRIC CAR SPAIN, in
different programs, calls and institutions, namely:

> PROGRAMA “EuBATIN” - IPCEI (Proyectos Estratégicos Europeos de Especial Interés - Comision Europea).
The project will have 42 direct participants, including small and medium-sized enterprises (SMEs) and start-ups
operating in one or more Member States. Direct participants will work together in close cooperation through
nearly 300 planned collaborations and will have more than 150 external partners, such as universities, research

organisations and SMEs across Europe.

The completion of the global project is planned for 2028 (with different deadlines for each subproject). The
direct participants, the Member States that support them and the different areas of the projects are as follows:

https://ec.europa.eu/commission/presscorner/detail/es/IP_21 226

> Activa Industria 4.0 - MINCOTUR.

> |GAPE 1G253.

> Desarrollo industria manufacturera 1+D+i REINDUS - MINCOTUR.

Since the constitution of LITTLE ELECTRIC ENERGY, the project began to be presented in 2020 to various
impulse programs:

> BFA - aceleradora de negocio

> IN848C- Conecta Hubs.

> PID

> NEOTEC

Equipa

The management team of the company is formed by the following
professionals, with extensive experience in the sector:

* Rubén Blanco (CEO)

CEO LITTLE y MOVELCO, +20 years of management experience in the
automotive sector

Little Energy

Equipa

¢ Oscar Fernandez ( Resp. Comercial )
Resp. Commercial Operations Development, +20 years’ experience in
business development

* Pablo Dominguez (Resp. Ingenieria)
Project Manager, + 20 years of experience in the Auto sector.

» Victor Gonzalez Moure (Resp. Ingenieria Eléctrica)
Project Manager in the area of vehicle electronics, with more than 20 years of
experience in the Automotive sector.

¢ lvan Rodriguez Fernandez (Resp.Taller)
Workshop Manager in the area of vehicle electronics projects, with more than
10 years of experience in the Automotive sector.,

* Fabio Crespo Abastida (Resp. Ingenieria de Instalaciones)
Head of Facilities Engineering.
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DAY

®

Startup
tours Live Electric Tours

share your experience Website

https.//www.liveelectrictours.pt/pt

Sector

Mobilidade eléctrica
Turismo
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Solucado Modelo de Crescimento

LETZGO is the APP you will want to take on your vacation.
You'll find the best experiences, skip-the-line tickets for the most visited monuments and
attractions, and you'll even be able to activate an internet data plan, so you're always

PHASE 1- 2021
EXPECTED SALES VOLUMES: 25K EUR

ted.
Ezgpfése PHASE 2 - 2022
= Tours. EXPECTED SALES VOLUMES: 1 TO 4 MILLION EUR / YEAR
> Ticket
i PHASE 3 - 2023

EXPECTED SALES VOLUMES: + 6 MILLION EUR / YEAR

Mercado
B2C

LOCALS - + 2 Billion Potential Users
Experiences, Tickets, Events, and more
TOURISTS - +1 Billion International Arrivals
One Stop Shop - Tours, Tickets and WiFi

B2B

RENT-A-CAR: 291,5 million Worldwide

CAR-SHARING: 5,8 Million Europe | 15,6 Million Worldwide
VEHICLE OEM: Incorporated Infotainment and more
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Metricas

> 10 CITIES
> 4 COUNTRIES
> +50 PRODUCTS

Equipa

DJALMO GOMES
CEO & FOUNDER: + 10 YEARS EXPERIENCE IN MARKETING AND ADVERTISING; SENIOR
ENTREPENEUR

LUIS LUCAS
COO & CO-FOUNDER: + 10 YEARS EXPERIENCE IN CUSTOMER EXPERIENCE
MANAGEMENT; + 4 YEARS EXPERIENCE IN HOSPITALITY

RAPHAEL BORTOLLI
CTO: +10 YEARS EXPERIENCE IN MOBILE APPS DEVELOPMENT
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MINACRO

Startup

Custom Studio

Minacro

Website

https://www.minacro.com

ELECTRIFIED Sector

Mobilidade eléctrica
Conversdo de veiculos

PAINTED
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Problema

Today's cars are boring, yesterday's cars are complicated.
Today's cars look like clones of each other. Classic cars are polluting, difficult to drive,
and troublesome.

Solucado

Focused on exclusivity and sustainability. We give the customer the opportunity through
the customization of an old car and the electrification of the engine to drive a differential
and respectful vehicle with the environment.

Mercado

We will create an exclusive product for each client, a One Off. In addition to giving the
opportunity to drive a classic for people who had not considered it before due to the
difficulties it entails.

We eliminate these complications and allow classic vehicles to circulate with zero
emissions in any type of city and circumstance.

Modelo de Crescimento

On the one hand, our network of collaborators and people involved in the project who
work on five continents. And on the other hand, digital marketing that will be focused on
a global level.

Modelo de negdcio

The benefit will come from the difference between the cost of customization and
electrification and the final sale price to the public.

With two very different types of customers: On the one hand, the customer who has a
classic and wants to do a swap and a customization, and on the other hand, the
customer who does not have a car and wants us to find one for him, and wants us to
customize and electrify it for him.

Métricas

MINACRO is in a seed phase with which the only metrics that we could address would
respond to our network of collaborators.
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Equipa

Miguel Sanchez Modrofo
CEO & Designer

José Filgueira Alvarez
Public Relations and Sales Manager

Mireia Montafiés Vicent
Digital Marketing Manager

Isabel Atienza Calle
Community Manager

Inmaculada Roales Rojas
Accounting & Finance Manager
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PANACXT

Startup

AUTONOMOUS
SPEED REDUCTION

ENERGY HARVESTING
AND STORAGE

Pavnext - Technological Pavements, Lda

Website

https.//www.pavnext.com

Sector

Smart Cities
Seguranca Rodoviaria
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Problema

Os acidentes rodoviarios, sao a 82 principal causa de morte a nivel mundial, e os
acidentes que afetam os utilizadores vulneraveis a via publica, representam dois tercos
das fatalidades ocorridas em ambiente urbano devido a acidentes rodoviarios. Este
problema é global, ocorrendo em todas as cidades do mundo, e esta provado que a
principal causa para estes acidentes é a velocidade excessiva e/ou inadequada dos
veiculos.

Solugao

A Pavnext desenvolveu uma tecnologia para aplicar no pavimento rodoviario que retira
energia cinética aos veiculos ao passar sobre a mesma, o que permite reduzir a sua
velocidade de circulacdo sem qualquer acao dos condutores, o gque tem um efeito direto
ao nivel da seguranca do local. A energia captada dos veiculos & depois convertida em
energia elétrica pela mesma tecnologia, a qual € depois armazenada e pode ser utilizada
para diferentes utilizacdes no local, como alimentar dispositivos elétricos de seguranca
rodovidria, ou mesmo para carregar modos suaves de mobilidade elétrica, contribuindo
assim para a descarbonizacdo das cidades e da mobilidade. Finalmente, esta tecnologia
monitoriza ainda os dados de trafego do local (nimero de veiculos, velocidade e
categoria) e de energia produzida, bem como a sua contribuicdo para a descarbonizacao
da cidade.

Mercado

Esta tecnologia tem aplicacdo em qualguer cidade do mundo. A Pavnext ira comecar
por abordar o mercado das smart cities, por ser aquele mais desperto para a
implementacdo de tecnologias nas cidades. Assim, o principal cliente sdo municipios,
podendo também ser abordado o mercado das concessionarias de autoestradas, e
ainda os governos, responsaveis pela gestdo das estradas nacionais.

Modelo de Crescimento

O principal meio para obter clientes a nivel nacional é por via de contacto direto com os
responsaveis de mobilidade e seguranca das cidades. A nivel internacional, a estratégia
passa por ter parceiros de distribuicdo, que irdo ser responsaveis por essa tarefa.

Modelo de negécio

O principal meio para obter clientes a nivel nacional € por via de contacto direto com
0s responsaveis de mobilidade e seguranca das cidades. A nivel internacional, a
estratégia passa por ter parceiros de distribuicdo, que irdo ser responsaveis por essa
tarefa.

Métricas

O principal meio para obter clientes a nivel nacional € por via de contacto direto com
0s responsaveis de mobilidade e seguranca das cidades. A nivel internacional, a
estratégia passa por ter parceiros de distribuicdo, que irdo ser responsaveis por essa
tarefa.
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Equipa

Francisco Duarte (CEO e CTO)

Jodo Chamaplimaud (CFO e CSO)

Silvia Soares (CCO e CMO)
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SETACO

Startup

Setaco

Website

N&o disponivel

Sector

Bio materiais;
Interiores;
Vegan
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Problema

Normalmente, sdo necessarias mais de 10 vacas para produzir o revestimento do assento
para um carro. E mais de 20 procedimentos sdo necessarios para produzir o couro animal
e isso custa muitos problemas ambientais, incluindo enorme consumo de dgua e emissao
de Co2. As pessoas preocupam-se com oS impactos ambientais negativos da pecuaria,
incluindo a desflorestacao. Estima-se que a pecuaria seja responsavel por cerca de 14%
das emissdes globais de gases de efeito estufa da atividade humana. A indUstria
automovel necessita de novos materiais mais sustentaveis sem couro animal.

Solucgéao

A SETACO tenta oferecer uma solucado alternativa ao revestimento de assentos de couro
animal. Foi criada com o intuito de substituir os revestimentos de couro animal por uma
solucdo mais ecoldgica e econdmica. Actualmente o mercado de couro alternativo é
estimado em 85 bilhdes de ddlares. Algumas marcas de automoveis ja produzem "carros
veganos” no mercado. A SETACO visa contribuir para que o carro seja fabricado de
forma mais respeitadora do meio ambiente, reduzindo as emissdes de Co2, diminuindo o
consumo de dgua e evitando o uso de materiais sintéticos que utilizam compostos de
petréleo. Em vez de opcdes de interior em couro, podemos oferecer alternativas aos
clientes, como materiais sustentaveis de alta qualidade feitos de micélio de base
bioldgica. O cultivo de Mycelium & negativo em carbono e pode ser escalonavel para ser
produzido em laboratorio.

Mercado

Nosso objetivo final € produzir couro de micélio qualificado para o setor automodvel e
setor téxtil. No setor automovel, a meta final € produzir couro para assentos de carros
vegan. Como objetivo de curto prazo, tentamos fazer o revestimento das chaves do
carro. Assim, podemos colaborar com concessionarios ou fabricantes de automoveis
como sua ferramenta de marketing. Por exemplo, sempre gue os clientes compram o
carro eletrénico ou o carro hibrido, eles podem ter a capa da chave do carro em
couro de micélio. A possibilidade de colaboracdo com o setor téxtil pode ser enorme.
A industria da moda espanhola e portuguesa € um player gigante no mercado global
e esperamos vir a realizar projetos de moda sustentavel com estas empresas.

Modelo de Crescimento

O micélio é ecoeficiente e sustentdvel e tem custos relativamente baixos. O couro de
micélio tem apenas 10% de consumo de dgua em relacdo ao couro animal. Com a
infraestrutura adequada, pode produzir do tamanho que desejar. O custo médio é de 5
euros por quilo e sé precisa de menos de 5 a 10 por cento do valor que vocé deseja
cultivar. Para fazer um tamanho adeguado de couro animal, € necessario criar vacas pelo
menos durante 1 ano. Mas o couro de micélio precisa de 2 a 3 semanas para ser
produzido. Se pudermos produzir em massa, pode ser muito econdémico. Devido a sua
estrutura Unica, pode fornecer textura semelhante a do courc animal. Nao so para o setor
automovel, mas também pode ser usado na industria da moda.

Modelo de negdcio

A Setaco oferecerd solucdes alternativas sustentaveis para o mercado de couros de
animais. Além disso, sera couro 100% fabricado na Europa’ para o mercado global
para maior credibilidade. Durante a fase de I&D, iremos obter o apoio financeiro, tal
como de Programas de Empreendedorismo, Subsidios Nacionais e Europeus, e
Programa Nacional de Ciéncias da Mulher, Business Angels e / ou Empresas de Capital
de Risco. Quando lancarmos nossa propria marca de couro micélio ao mercado, a
receita vird da venda de couro micélio e direitos de propriedade intelectual. No inicio,
iremos abordar empresas com carros vegan luxuosos ou marcas de moda ou
produtos de edicdo limitada. Tudo isso serd possivel por meio da construcao de
aliancas estratégicas com outras empresas e da construcdo da imagem da marca. A
atividade principal da empresa € desenvolver a tecnologia do couro micélio e sua
producado, bem como proceder a comercializacao.
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Neste momento, a Setaco estd a desenvolver tecnologia. Ja fizemos alguns prototipos, mas
estamos a trabalhar em um couro mais qualificado. Agora a Setaco tenta fazer sinergia na
regido local. Colaboramos com o PhD em micologia da Universidade de Vigo para
desenvolver couro de micélio e preenchimento de micélio para substituir o Styrofoam. E
fomos selecionados para o programa de incubadora High Tech Auto no dmbito do fundo de
desenvolvimento regional da EU. Através deste, a Setaco pode usar escritorio e laboratdrio
e rede de cluster automovel. Além disso, estamos procurando a reciclagem de residuos
agricolas de uma empresa local de cogumelos. Tentamos duplicar o micélio e fabricar
alguns produtos Uteis. Vencemos o 2021 Start up Ole Espanha, vencedor do Autotech pitch
competition. Agora estamos a trabalhar em investidores globais e projetos de coloracao.
Estudos de mercado estdo em desenvolvimento para previsao de clientes e vendas. Em
relacdo a nossa pesquisa, tecnologia e mercado-alvo atuais, o valor da nossa empresa € de
3 milhdes de euros. Para produzir couro de micélio qualificado para o mercado global,
pedimos 1 milhdo de euros por 25% do nosso capital.

Equipa

Yoonhwa Kim é a CEO da Setcao. A sua formacao é direito internacional. Trabalhou como
investigadora em direito marinho e ambiental internacional no instituto do governo
coreano. Antes de ingressar no Gov Institution, ela trabalhou no departamento de RH e
Direito da multinacional de aluminio Novleis. Trabalhou na Coreia e na Holanda antes de ir
para a Espanha.

Ines € a CFO, graduada em economia e mestre em comércio internacional. Ela trabalhou
no Panama e na Australia como gerente de produto e consultora sénior da empresa de
consultoria. Ela trabalhou com projeto de desenvolvimento regional da UE, projeto de
construcdo internacional e empresa de gestdo de ativos.

Paula e Maria sdo nossas investigadoras principais. Sdo investigadoras de doutoramento
na Universidade de Vigo, ambas em biologia, com especialidade em micologia. Paula
também estudou Entomologia e Maria estudou Etnomicologia. Essa combinacdo nos da
um contributo experiente e diversificado ao nosso projeto de desenvolvimento de
materiais.
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Startup
TRUCK MMS Truck MMS
Website
conmeet https:.//htauto.gal/es/retos/truck-mms
El control de tu flota al alcance de un click!
Sector
Gestdo da manutencao
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| Problema

Os gastos imprevistos com avarias e com a paragem e imobilizacdo dos veiculos com as
consequentes penalidades derivadas.

Solugao

Com a ajuda do nosso software (Truck-i) o cliente tera total controle da situacdo de
manutencdo de sua frota. Com todas essas informacdes, pode ser gerida para evitar
acdes corretivas e / ou avarias

Mercado

Frotas e veiculos gue realizam suas atividades no ambiente de Servicos Urbanos.
Proprietarios e gestores de camides de recolha de RSU (Residuos Sdlidos Urbanos).
O mercado € enorme visto que em cada aldeia, vila, comunidade e cidade existe
alguma unidade deste tipo.

Com a utilizacdo do software, o servico oferecido € absolutamente escalavel.

Modelo de Crescimento

Truck MMS

Atividade comercial tradicional.
Marketing digital.

Feiras do setor.

Oficinas associadas.

Modelo de negécio

Software SaaS como servico (Truck-i)
Preco por unidade gerida (gestdo de manutencao)
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| Equipa

Antonio Pifeiro Vilarifio
Gestor e administrador

Truck MMS
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Startup

VI&GO

Website

www.viandgo-mobility.com

Sector

Mobilidade urbana
Baterias
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Problema

Electric motorcycles are becoming increasingly convincing mobility tools, whether
looking at e-mopeds for urban use or high-end motorbikes. However, at VI&GO we have
seen the four main disadvantages that electric vehicles, in particular motorcycles, present
to users: long lasting charging times, inconvenient noise and space when charging at
home, high acquisition price and limited autonomy.

All these hurdles conform around the motorcycle battery of the vehicle. Here is where
VI&GO brings the difference.

Solugao

VI&GO is a Battery as a Service Startup. We offer a subscription to our battery swapping
stations.

We use biodegradable materials and work with modular constructions and designs.
Moreover, our stations are designed to not only be located in public spaces such as
electric and petrol stations, but in local shops, helping the local economy grow. Our
horizon is battery standardisation, in order to get there, we will firstly use the current
resources, making the batteries in the market ready to be swapped with our service,
instead of creating new batteries from scratch and introducing new material inputs

Mercado

The technology development and the growing awareness for the environment
provokes the automotive industry to take gigantic steps towards electromobility
leaving behind fossil fuels and pollution. One of the biggest challenges from now on is
battery development and autonomy, capilar of the market where our project is
positioned.

The current solutions to the problem we have detected are, on one hand, electric
vehicles with large autonomy but not affordable enough price and time-wise and, on
the other hand, micro mobility battery manufacturers that commercialise single-brand
battery packs and don't walk towards battery standardisation for every vehicle brand.

Modelo de Crescimento

Our model is digital marketing through online platforms, mainly social networks,
collaborators and distributors network and VI&GO mobile app.

Modelo de negécio

B2B and B2B2C monthly subscription to the swapping service. Users would pay for
subscription through the VI&GO app, which is connected to every swapping station.
Depending on the amount of battery swaps and additional features, the user would
select standard or premium subscription. Other sources of income include
collaborations, campaigns and advertisement.

Metricas

2021 milestones:

- Company constitution as Limited Society (SL)
- Product Development

- Financing acquisition

- Clients agreement for product testing

2022 milestones:

- First revenue acquisition

- Testing of 5 products (mobility infrastructures including swapping station) hand in
hand with clients

47



MO@BAE MOBI

INVESTOR'’S
DAY

Equipa

Marta Alvarez Hereda - Cofounder & Project Manager. BEng Electronics Engineering
(University of Vigo, City University of Hong Kong). Main experience in Applied Electronics
and Project management internationally.

https://www .linkedin.com/in/martaalvarezhereda

Adriadn Marnotes Rodriguez - Cofounder & Head of Finance and Communication. BEng
Industrial Organization Engineering (University of Vigo). Main experience in Business
Development and Project Development in Marketing and Communication for retail
industry.

https://www.linkedin.com/in/adri%C3%Aln-marnotes-rodrkC3%ADguez-0870ba205

Ignacio Iglesias Araujo - Cofounder & Head of Operations and Tech. BEng Industrial
Organization Engineering (University of Vigo). Main experience in Operations and Logistics
in retail, Maker world and High-Performance Sport.

https://www .linkedin.com/in/ignacio-i-b698a389

48


https://www.linkedin.com/in/martaalvarezhereda/
https://www.linkedin.com/in/adri%C3%A1n-marnotes-rodr%C3%ADguez-0870ba205/
https://www.linkedin.com/in/ignacio-i-b698a389/

MO@BAE MOBI =

INVESTOR'’S
DAY

<,

WAV YDRIVE

Startup

WAVYDRIVE

‘p," DIGITAL TRANSFORMATION

SAUTOMOTIVE
ROAAD SAFETY

& USUSTAINABILITY
SMART CLT¥

MOBILITY

WavyDrive

Website

https://wavydrive.com

Sector

Manutencdo automovel
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Problema

We have seen that in this market we are targeting, there are two major problems:

- On the one hand, that of drivers, both men and women, where we both share the same
problem, "We don’t know anything about Mechanics” nor do we have time to take the car
to the workshop, or where or when to take it and with a great lack of information due to
part of the sector that generates uncertainty for us.

- And on the other, that of vehicle maintenance and repair companies where we see that
digital transformation is practically non-existent.

To give an example, more than 50% do not have a digital presence, that is, they do not
have a website, nor are they on social networks, or managing appointments or online
budgets, ...

Solugao

A platform that saves customers time and money while increasing the turnover of vehicle
maintenance and repair companies. That is, what we do is direct the real demand of the
drivers towards the solution of the problem.

Mercado

34 million drivers

45,851 vehicle maintenance and repair companies with a turnover of 12,650M, only in
Spain

insurance brokerage 7%), financing interventions (15), advertising, exploitation of
information

WAVYDRIVE

Modelo de Crescimento

Cost of Acquisition Web + App Cost of Acquisition Workshops Cost of ICT Web App
Commercial Marketing Workshops Users

€ 0.25€ 056 € 3347 €10.00 €39 € 0.01

CAC Global € 8.03

Average Total Workshop Repairs (Year Month Week) 535.61 44.63 11.16

Average Expense Vehicle Year € 515.10

Average Operation Cost € 314.09

% Sales Commission 10%

Operation € 31.41

Modelo de negdcio

Fee for service

- 10% per service performed in the workshops attached to the platform

With critical mass of users, safe sale (agreement already signed with insurance
brokerage 7%), financing interventions (15), advertising, exploitation of information

Metricas

We started launching in 2020, where we had an exponential growth in terms of the

number of users in the App +1500 and Visits on the Web +30,000 per month, but in

September we had to stop the MKT campaign, since we did not have workshops to

deal with To the demand of the drivers / clients, THE COVID prevented us from the

face-to-face visits and their concerns were others.

This year we have started again, we already have 34 workshops attached to the

platform and we already have a Growth Hacking campaign underway to carry out

extensive growth.

We have also started conversations with spare parts companies to access their

network of workshops and we are in talks with Mutua Madrilefa to offer our solution

to their network of workshops.

The bulk of the funding will go towards improving and expanding the B2B business
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Equipa

Adolfo Gutierrez

CEO

Computer Engineer

With more than 25 years of experience working in large IBEX 35 companies and the
creation of 3 own companies

Agustin Roche

CFO

Economist IEMBA

With more than 20 years of experience in business administration and finance, national and
International

Isabel Asensio

Social Media

Licensed

With more than 7 years of experience in the digital sector

Agustin Sanchez

Senior Programmer

Computer Engineer

With more than 10 years of experience in BackEnd and FrontEnd environment

And also a team of Freelancers, who work assiduously with us.

WAVYDRIVE
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@e Can Charge

Startup

We Can Charge

We Can Charge

Website

https://wecancharge.com

Sector

Mobilidade eléctrica
Gestdo de carregamento
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Problema Modelo de negdcio

The biggest problem of electric car charging is that all process does not require any Regarding the market of electric car charging, it is considered an emerging market
human intervention and chargers can be spread across different locations , and therefore but is a fast growing market and according to fortunebusinessinsights.com it will

it is imperative, for companies investing in this market, that they can run and control and reach a value of 100.96 Billion Dollars. Qur service is considered to be an e-Mobility
collect data and information to help the decision making, from energy companies and Service Providers (EMP) in the industry, and our role within the industry is to find
charging point operators to fleet management. solutions for, setup, run and maintain networks of charging stations. That type of

solution is very important for companies investing in electric mobility, because they
need to manage big data from a huge volume of chargers, they need to guarantee
roaming service. Apart from that, our solution can be used by energy companies to
predict peaks of consumption. Our business model is a Saa$s, and we charge a
monthly fee per charging station on the platform.

Our market is to work with, charging manufacturers, Charging Point Operators,
Solucdo Energy Companies and companies with electric fleets.

In Europe there are a lot of regulations for companies in the sector, however our goal
is to be the company that provides technological solutions and software to them.

We at We Can Charge is an end-to-end charging platform that provides all the tools to
build, run and control your own electric vehicle charging network.

1) A great advantage to work with We Can Charge is that our clientes can setup, run and
scale a network of charging stations in weeks rather than months.

2) Interoperability between different networks and the possibility of roaming with other
European networks

3) Measuring data from the network, for instance, usage rate with is the percentage of
time the charge is being used/ time available .
4) Growth or decrease in usage over time | Metricas

5) Integration with several chargers makes possible to reduce costs in creating the ‘

network and the possibility o migrate to better chargers or cheaper charging stations. We raise 100k in Convertible notes from Portugal Ventures
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Equipa

Isabel Couto - Isabel is our CTO and responsible for mobile development and the
technologic vision of the project. She is responsible for our cloud server, to implement
requests from clients and for analysing data that can be used to increase value in our
software. Such as energy costs and whether the energy used is green; hours where the
energy is used; network and much more. Isabel is also responsible for Mobile development.

Xavier Rodrigues - Xavier is our COO and is mainly responsible for innovation and
implementation of technology related with electric car charging, such as OCPP protocol,
OCPI and MQTT. Xavier also help Isabel on server side and backend development

Ricardo Carvalho - Ricardo is responsible for management and sales on We Can Charge.
He also makes research on the sector to improve our product. The relation with clients and
the market is the cornerstone of our strategy. Therefore is important to always keep in
touch with the necessities of the market to adjust our roadmap

We Can Charge
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